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Degerli Paydas okuyucusu merhaba,

2011 yili basinda yayinlamaya basladigimiz dergimiz, iletisim sorumlumuz Nejat Téreci’nin gayretleri
ve aylk tarlasera dergisini de yayinlayan Tematik Medya’nin profesyonel destegi ile basta
koydugumuz hedeflere uygun bir sekilde yoluna devam ediyor. Dergiyi yayinlamaya karar verirken
bir yandan hizla biyliyen ve calisan sayisi artan sirketlerimiz icerisinde iletisimi arttirmayi, diger
yandan is ortaklarimiz olan saticilarimizin ve Griinlerimizi kullanan yetistiricilerin kuruluslarimizi ve
Galisanlarini tanimalarini amaglamistik. Kanimca dergimiz bu amacina uygun sekilde yoluna devam
ediyor. Zira bu siireqte sirket disindaki ¢alisanlarimiz faaliyetlerimiz; ¢alisanlarimiz da misterilerimiz
hakkinda ¢ok giizel ve doyurucu bilgilere ulastilar.

2013 yili basinda zevk bahgecilerine yénelik triin bélimimiizde profesyonel bélimden bagimsiz
bir yapiya gegirilerek “Vilmorin Garden Tirkiye” isimli yeni bir sirket kuruldu. Universite yillarindan
baslayarak 6nce stajyer, sonra da siirekli olarak sirketlerimizde ¢alisan Nejat Toreci, hepimizi mutlu
eden bir basariyla yeni sirketin Genel Midirligi’ne atandi; kendisine yeni gérevinde basarilar

diliyorum.

2012 yili, Tark tarimi igin birkac Griin disinda genelde kan kaybettiren bir yil oldu. Tarimsal Griin
dis satimlarimizin komsu ilkelerde yasanan galkantilar sonucunda gerilemesi nedeni ile bu siirecin
kaginilmaz sonu olan ekonomik daralmanin 2013 yilini da bastan sona etkileyecegini gosteriyor.
Kalkinma yolunda ¢abalayan lilkemiz, zor giinler gegiren sektérimiiz ve uzayan vadeler nedeniyle
stkisan kuruluslarimiz icin basariya ulagmanin ortak tek bir regetesi olduguna inaniyorum; diinyada
moda olan akimin aksine, ‘israfi 5nlemek ve tasarrufa 6nem vermek.” Dolayisiyla tiim ¢alisanlarimizin
dikkatli ve uyanik davranmasi, kaynaklarimizin israf edilmemesi, her asamada her calisanimizin
tasarrufa 6nem vermesi sonucu bu sikintili siirecten gliclenerek ¢ikacagimiza inaniyorum.
Umarim 2013 yihnin yaz aylar ve ikinci yarisi, tarimsal riin yetistiricilerinin ve onlara girdi

saglayan sektorlerin sikintilarinin azaldigi dénem olur.

Hepinize saglkl, mutlu ve basarili giinler dilerim.

Yavuz BATUR

VAT ve GENTA icra Komitesi Uyesi
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2013 Etkinliklerle Basladi

Gectigimiz yil oldugu gibi 2013'te de Uretici bulusmalarina agirlk vermeyi hedefleyen
Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA'nin 2013'teki ilk duragl Kahramanmaras
oldu. VAT ve GENTA'nIn teknik ekibi icin bdlge bayileri ve Ureticileri bir araya getiren bu
toplantilar gerek cesitler hakkinda detayl bilgi paylasiminda bulunmak gerekse Ureti-
cilerin talep ve beklentilerini ylz yuze dinlemek igin firsat olarak gorullyor. 24 Ocak’ta
Kahramanmaras Safran Otel’de yaklasik 400 kisilik guclu bir Uretici katilimi ile gercek-
lestirilen LG 37.10 ve ANTISS icin duzenlenen yilin ilk tanitim toplantisinda bélgenin
Onder ureticileri ve bayiler keyifli ve verimli vakit gegirdi. VAT ve GENTA'nin her daim
ayagl sahada olan teknik ekibi toplanti boyunca Ureticilerin sorularini yanitiadi, cesitler
hakkinda ureticilerin gérislerini dinledi. Yilin ilk toplantisinda VAT ve GENTA Uriin Gelis-
tirme Mudurt Gokege Atalay Ureticiler ile yakin temaslarda bulundu.

Misir Cesitleri
Diyarbakir’da Tanitildi

P "'{l o Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve
GENTA, LG 37.10 ve ANTISS'i Diyarba-
kirli Ureticilere duzenlenen 6zel top-
lanti ile yakindan tanitti. 20 Subat’ta
Diyarbakir’in Bismil ilgesinde gercek-
lestirilen tanitim toplantisi yore bayisi
Bismil Basak Tarim ile VAT ve GENTA
ortakliginda dizenlendi. iki misir ce-
sidinin Ozellikleri, yetisme istekleri,
bolgeye adaptasyonu gibi Ureticilerin
ihtiyac duyacagl konularda bilgi akta-
riminda bulunulan toplantida VAT ve
GENTA Uriin Gelistirme Miidiri Gékce Atalay yaptigl sunumla Ureticileri aydinlatti.
Toplantida teknik ekipten Erkan Erglin, Tahir Erisen, Mehmet Tolun ve Serdar Kutlu
da Ureticilerin sorularini yanitlayip, drtinler hakkinda daha detayli bilgiler verdi. Bis-
mil Basak Tarim firma sahibi Fahrettin Celik’in ev sahipliginde gerceklestirilen misir
tanitim toplantisinda LG 37.10 ve ANTISS ureticilerin bir kez daha takdirini topladi.

MISIrII‘l Devleri
Ureticilerle
Bulustu

Gaziantepli misir Ureticileri Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk ve GENTA'nin gesitleri
LG 37.10, ANTISS ve SAMURAY 34’Un
tanitim toplantisinda bir araya geldi. 21
Subat’ta Grant Otel Gaziantep’te gercek-
lestirilen toplantiya yore bayilerinden
Zertas Tarim’dan Abuzer Kilic ve Ozde-
mir Tarim’dan Biilent Ozdemir de destek
verdi. 300 kisilik bir Uretici topluluguna
bu UG¢ misir ¢esidinin dézelliklerini akta-
ran VAT ve GENTA Uriin Gelistirme Midi-
ra Gokce Atalay, bélgede misir tariminin
verimliligini yUkseltmek igin yapilmasi
gereken uygulamalar hakkinda da Ure-
ticileri bilgilendirdi. Toplanti Ureticiler,
bayi ve firma Ulcgeninde iligkilerin glg-
lenmesi adina da son derece verimli
gecti.

Takima Yeni Oyuncular Eklendi

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA ailesi yatirim ve blylime hedefleri dogrultusunda gui¢glenmeyi strdlriyor. Son
dénemde VAT ve GENTA ailesine katilan yeni takim arkadaslarimiza basarilar diliyoruz.

Serkan Karakece

Cukurova Bolge Sorumlusu
Ertugrulgazi Kurt
Kahramanmaras-Gaziantep Bolge Sorumlusu
Ahmet Bakrag

Satinalma ve Lojistik Sorumlusu
Sadik Gogerdir

Depo ve Lojistik Elemani

Firat Eminoglu

Ortadogu Bolge Satis Muduri
Irmak Glrsoy

Islah¢i Yardimcli

Dogu Akdeniz Bolge Mudurligu- Adana

Guneydogu Anadolu Bélge MudurlGgi

istanbul Merkez Ofis

Dogu Akdeniz Bolge Mudurligu-Adana

istanbul Merkez Ofis

Antalya Arastirma istasyonu
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EGE’DE KOKLER
DERINLESIYOR

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA'nin Ege bdlgesindeki basbayisi olan CM Tarim
ile baglan yeni bayi yapilanmasi ile daha da kuvvetlendi. CM Tarim’in sahibi Cem Turgut, bdlge
tarimina ve VAT ve GENTA drUnlerinin glicline dair olan ortak aklin GriinG olarak iki firmanin
koklerinin saglamlastigini dustinlyor.

Ege bolgesi, iklimi

ve tarim arazileri

elverigli
sayesinde
Turkiye'nin Uretim ve ihracat
hacminde dlnya lideri oldugu
pek ¢ok tarim Urinine kaynak-
lik ediyor. Sahil seridi ve i¢ ke-
simlerin birbirinden farkh iklim
etmenlerine sahip olmasi nede-
niyle farkh turlerde Urln yetisti-
rilebilen bdlgede; zeytin, Gzim
gibi Akdeniz iklimine uygun ta-

SUKSE f1 DOMATES GESIDI

rim UrUnlerinin yani sira i¢ ke-
simlerde; bugday, misir, sogan,
patates gibi tarla bitkileri, seker
pancari, tutin, susam, pamuk
gibi endustriyel tarim Urunleri
de yetistiriliyor. Bununla bir-
likte Ege bolgesi sebze-meyve
Uretimi konusunda da zengin
kaynaklar sunuyor. Bélgenin ta-
rima olan elverisliligi, bu Urin-
lerin islendigi gida sanayisine

ve hayvancilik isletmelerine
ev sahipligi yapiyor. Bolgenin
her gecen yil artan potansiyeli
tohum ve zirai ila¢ firmalarinin
da her daim ilgisini canli tu-
tuyor. Yeni gelistirilen tohum
cesitlerinin, zirai ilaglarin veya
bitki koruma Urlnlerinin Uretici-
lerce gorecegi talep, firmalarin
orta ve uzun vadeli gizecekleri
hedefler icin de belirleyici ola-

biliyor. Ege bdlgesinin bu gbz
ardi edilemeyecek potansiyeli,
Vilmorin Anadolu Tohumculuk
(VAT) ve GENTA'nin da Ege bol-
gesine olan yatinmlarini her
daim canli tutmasini saglyor.
VAT ve GENTA'nin Ege bolge-
sinde basbayiligini CM Tarim
Ustleniyor. iki firma arasindaki
uyum ve isbirligi uzun yillara
dayaniyor. Ancak son dénemde
bu isbirligi ve tarimsal glcln
artinlmasina yonelik ortak ba-
kis acisi daha da pekisti. VAT
ve GENTA'nin Tlrkiye'ye yayil-
mis olan bayi yapilanmasindaki
yeni stratejileri ile Ege bolgesi-
nin 6nemi ve CM Tarim’la yUru-
tulen basaril projeler birlesince
“bagbayi” kavraminin kokleri
daha da derine indi.

VAT ve GENTA ile iligkilerinin
tarim ortak paydasi ve dostluk
neticesinde basladigini dile ge-
tiren CM Tarim’in sahibi Cem
Turgut, 2007 yilinda bir ortag
ile kurdugu sirkette bir slre
sonra kendi kanatlari ile ugma-
ya baslamis. VAT ve GENTA ile
ilk calismalara GENTA'nin ¢im
tohumlarini satarak adim atan
Turgut, ¢im tohumu satisinin
ardindan BAY iMPALA f1'in
Ege bolgesinde oturmasi igin
calismalarini  yogunlastirmis.
VAT ve GENTA'nin pazara giren
her yeni ¢esidi ile iki firma ara-
sindaki iliskiler de pekismis.
Bu hizli ilerleyen sureci Tur-

PAYDAS - Nisan 2013



gut su sozlerle dile getiriyor:

“BAY IMPALA f1'in hemen
ardindan sanayi domatesi
TORO f1 geldi. Ardindan

SUKSE f1 bu cesitlere eklendi.
Her yeni urtinle hem teknik hiz-
met hem de satis anlaminda
bolgede c¢alismaya basladik.
2008 yilinda organizasyonda
bir degisiklik oldu. VAT'In kendi
sattigl kimi Grlnlerde Ege bol-
gesinde CM Tarim olarak dist-
ributérlik yapmaya basladik.
Bu olusum Urln gesitliligimi-
zin de artmasini sagladi. Tabii
bolgede  sanayi
Uretiminin  6nemi tartisiimaz.
TORO f1, SUKSE f1 ve ona ek-
lenen PORSUK f1 bizim blyu-
memizde énemli bir etkendir.”
VAT ve GENTA'nin bayi yapilan-
masinda 2013 yil itibari ile
yeni bir olusum hayata geci-
rildi. Bu olusum CM Tarim ile
baglarin daha da kuvvetlenme-
sini sagladi. Yeni bayi yapilan-
masi ile yakalanmak istenen
hedefler hakkinda bilgi veren
Turgut, “Herhalde Turkiye'de
uygulanan distributorlik sekil-
leri icinde en 6nder, en orijinal
olan yapilardan birine kavus-
tuk. CM Tarim olarak artik VAT
ve GENTA'ya Ege bdlgesinde bir
anlamda lojistik destek hizme-
ti Uretir ve bu hizmeti onlara
satar hale geldik. S6z konusu
faaliyetler konusunda yalnizca
teknik destekle de sinirli kalmi-

domatesi

PAYDAS - Nisan 2013

ORTAK AKIL ORTAK HEDEF

CEM
TURGUT
Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve GENTA Ege Bolgesi Basbayi

yoruz. VAT ve GENTA'nin Uretti-
gi, dagittig trlnlere ait hizme-
tin 6n muhasebesini de Ege
bélgesi icin tutuyor, s6z konusu
arunlerin bolge ici sevkiyatini
yapiyoruz” diyor. CM Tarim’daki
kendi is tanimini da genis bir
cerceve ile gizen Turgut, Grin
gelistirme ve satis operasyon-
larinda aktif olarak rol oynadi-
gini ifade ediyor.

Peki, bu yapilanma streci nasil
dogdu? Yeni yapi bayi ile firma
arasinda nasil bir etkilesim
sagliyor? Bu sorunun cevabini
Turgut su sozlerle dile getiriyor:
“Hem kurumsal iligkilerimiz
hem de kisiler arasindaki bire-
bir iliskiler ¢cok 6zel bir zemine
sahip. VAT ve GENTA yoOnetim
kadrosu ile ise bakisimizdaki
ortaklasmadan dolay! bu yapi
kurulabildi. Baglarimizin daha
da guclenmesinde bir sakinca
gormedik. Bu orijinal ¢alisma
yontemi ile daha yaratici ve di-
namik bir yapiya kavustuk. Hiz-
Il karar alip, zorlu sireglerde
daha esnek olabiliyoruz. Buylk
yapilarin yavas devinimi ve agir
yapisi ortadan kalkmis oldu.
Tabii bu ayni zamanda ciddi bir
glvenin gostergesi. Bu anlam-
da bana gosterilen bu guveni
de bir teveccuh olarak algiliyo-
rum. is yasaminda bdyle bir gii-
ven ortaminda calismak buyuk
sans gercekten.” Ege bolgesi
blyUk bir tarim potansiyeline

sahip olmasi dolayisi ile gokca
da rekabetgi bir pazar 6zelligi
tasiyor. Ozellikle sanayi do-
matesi s6z konusu olunca bu
cesidin pazarda
kabul goérlp, Ureticilerden su-
rekli talep gormesi icin blyuk
ugraslar gerekiyor. Cem Tur-
gut, bu Urande emeklerinin
karsiligini
bahsediyor ama diger taraftan
CM Tarim i¢in hedeflerin yonu
hep ileriyi gésteriyor: “Oncelik-
le elimizdeki sanayi domatesi
gibi guclu kalemleri artirmak
istiyoruz. Sanayi domatesinde
bolgede lider olacak kapasi-
tedeyiz;
yonde. Bunun yaninda, bizim
glcll bir kislik Grin desenimiz
var. Bu konuda da gucimuzu
percinleyecek calismalarimiz
sUrlyor. Ayni zamanda GENTA
bitki besleme durunleri ve to-
konusunda boélgede
azimli bir calisma icindeyiz.”
Toprak, su, glines ve tohumun
birbirleriyle iliskisinin uyumun-
dan dogan bitkisel Uretimde,
Uretici ile bayilerin kurdugu ilis-
ki de Uretimin kalitesine ayni
Olclide yansiyor. Dogru Urdnd
Onerebilmek, dogru uygulama
konusunda ydnlendirici olmak,
ihtiyag aninda teknik deste-
gi Ureticilere sunabilmek CM
Tarim igin Ureticilerle kurulan
iliskilerin merkezinde yer al-
yor. Turgut, bu alandaki bakis

alanda bir

alabildiklerinden

hedeflerimiz de bu

humlari

VAT ve GENTA ile calismanin bayi ve de Uretici acisindan avantaji vardir. Bayi iseniz; genis bir Grlin yelpazesinde calisiyorsunuz demektir.
Sofralik domatesten bezelyeye, misirdan aygicegine, blyuk bir gruptan beslenirsiniz. Boylece zayif oldugunuz grubu giigli oldugunuz
grupla destekleyebilirsiniz. Bununla birlikte finans, teknik destek, dayanisma ve ortak akil gibi pek ¢ok alanda firmanizin gticiint hissede-
bilirsiniz. Daha pek cok acidan bayiler bizimle calismayi stratejik olarak dogru bulur. Ureticiler ise VAT'In gecmisten giinimiize bélgede
onemli gentikler atmis olan Griinlerini zaten biliyorlar. Bu bélgede, ge¢cmise donip karnabaharda TAROKE f1, domateste JOKER F1 dedi-
ginizde firmanin biraktigi izleri gorirsiniz. Sebzecilik alaninda profesyonel dreticilere Vilmorin adiyla gittiginizde her zaman sizin triinle-
rinizi ayri bir yere koyarlar. Markaya duyduklari biiytik bir gliven vardir. Clinki Griintinden de teknik desteginden de memnun kalmislardir.

acisini sbyle anlatiyor: “Sanayi
domatesi projemizde belki top-
lamda 22-23 dretici ile iliski
halindeyiz. Ancak onlar bizim
icin bir seyler yapan insanlar.
‘Cesitte  gelecek goruyoruz,
sizinle birlikte devam etmek
istiyoruz’ dediklerinde, bizim
aldigimiz yik kadar onlar da
ayni derecede yukiu omuzlu-
yorlar demektir. O sebeple Ure-
ticilerin CM Tarim’a ve VAT'a
bakisindaki farki ve ayricalig
hissediyoruz.
Ureticilerin bizi koydugu yerin
kiymeti bizim igin ¢ok 6énemli.
Ureticilerin bize olan inanci
bizi de gucli kilyor. Bundan
hareketle inandigimiz bir ¢e-
sidi piyasaya sunmak nokta-
sinda hizli davranma cesareti
gosterebiliyoruz. Gerek mus-
terilerimizin bize olan inanci
ve guveni gerekse cesidimizin
gucu ve teknik donanimimiza
olan inancimiz surecleri hizlan-
diryor.”

Son olarak bdlgedeki yeni ge-
sitler konusunda calismalarina
deginen Turgut; gectigimiz se-
zon pazara giren sanayi doma-
tesi gesitlerinden SONATA F1'i,
stratejik denemeler yaparak 2
yil gibi cok kisa bir surede pa-
zara sokabildiklerini, bu nok-
tada dUreticiler ile kurduklari
dogru iliskilerin ve ticari gucin
degerinin odlctilemeyecek bir
fark yarattiginin altini giziyor.

Bundan dolayi



CORUM’DA
TARLALARA
GUN DOGUYOR

Corum’da bugdaydan aygicek tarimina dogru
yonelis devam ediyor. Bélge Ureticilerinden Cengiz
Kart, verim, dayaniklilik, yaglilik orani ve kuruma
ozellikleri agisindan tim beklentilerini karsilayan
GENTA'nin aycicek tohumu SUNITA'ya olan ilginin

nedenlerini anlatiyor.

Orta Karadeniz’'de bulunma-
sina ragmen daha cok i¢ Ana-
dolu iklim ozellikleri gosteren
Corum igin tarim 6nemli gelir
kaynaklari arasinda yer aliyor.
ilin ismi ile anilan Corum leble-
bisinin hammaddesini olustu-
ran nohudun yani sira bugday,
arpa, mercimek, sekerpancari
ve sogan gibi genis bir Urin

desenine sahip olan Corum’da
Tirkiye'nin ylzde 18’lik piring
ihtiyaci da karsilaniyor. Tim bu
cesitliligin yani sira son yillarda
bugday tariminin getirisinin di-
stk olmasi nedeniyle aygicegi-
nin boélgede artan ekim alani
da dikkat c¢ekiyor.

Corum merkeze bagli Sapa
kdylnde Uretim yapan Cengiz

Kart, 650 doénumlik arazi-
sinde agirlikh olarak aygicegi
olmak U(zere, nohut, bugday,
arpa, yemlik bugday ve pan-
car olmak Uzere genis bir yel-
pazede ekim yapiyor. Cengiz
Kart, bircok Uretici gibi son iki
yildir aycicegine agirlik veren
Ureticilerden. Kart, aygicegi
tohumunda GENTA'nin SUNITA
tohumunu kullaniyor. Gegen
sene ilk kez SUNITA ile tanisan
Kart, susuz tarim yapmis olma-
sina ragmen sonuctan oldukca
memnun kalmis. Ayni dénem-
de baska bir firmanin tohum
cesidini de ektigini ifade eden
Kart, bu yil i¢in tercihini sade-
ce SUNITA’dan yana yapmis.
“Verim agisindan SUNITA’dan
¢ok memnun kaldim. Sulama-
digim halde 300 kiloyu asan
bir verim elde ettim. Danelerin
dolgunlugu da oldukga iyiydi.
Gobegine varana kadar dolu
daneler verdi” sozleri ile tohum
hakkindaki memnuniyetini dile
getiren Kart, sulu tarim yapma
sansl olsaydl alacagl verimin
400-450 kilolari asacagini tah-
min ediyor.

Bolge Ureticisi ektigi aycicegi-
ni, ya borsada tliccarlara ya
da Karadeniz Birlik’e veriyor.
Bolgede agirhkli yaglk Uretilen
aycicegi gerek diger tarla bitki-
lerinin beklentiyi karsilamayan
fiyati gerekse aycicegine veri-

Cengiz KART
Uretici

len tesvik primi nedeni ile son
yillarda daha cok ilgi gormeye
baslamis. Bodlgede artan to-
hum talebine hizir gibi yetisen
SUNITA bdlge pazarina gireli
2 yil olmasina ragmen (Ureti-
cilerin beklentilerinin Uzerine
cikmis.

Kart, 2 yildir SUNITA ekme-
sinin nedenlerini su soézlerle
detaylandiryor: “Cesidin yag
orani yuksek, verimi cok iyi,
hastaliklara karsi
var. Bunun yaninda kurutmaya
cok yatkin bir cesit, tabii er-
kenciligini de muhakkak soOy-
lemek gerekir. Bu sebeplerle
SUNITA'y! gelecek sezonlarda
da ekmeyi slrdirecegim.”
Kart SUNiTA’ya baglayan
bir diger unsur ise Vilmorin
Anadolu Tohumculuk (VAT)
ve GENTA teknik ekibinden
aldigl destek olmus. VAT ve
GENTA'nin bélge ekibinden ve
teknik katkilarindan son de-
rece memnun oldugunu dile
getiren Kart, sezonda teknik
ekibin tarlasini dizenli olarak
gezdigini, Grlnlerde bir sorun
olup olmadigini kontrol etti-
gini, bu yaklasimin ise Uriine
olan guvenini artirdigini da
ifade ediyor. Ureticilerin bek-
lentilerinin de Ustine c¢ikan
SUNITA’'nin  dniimiizdeki se-
zonlarda tarlalarda daha c¢ok
boy gostermesi bekleniyor.

dayanimi
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LG 37:0%
MISIR CESIDL Y

MISIRIN

ADRESI BELLI:

LG 37.10

Ege bolgesinde her gecen yil artan hayvancilik
yatinmlari ile birlikte yemlik misir tarimi da 6nem
kazaniyor. Misirda verimlilik, dane iriligi, erkencilik
ve kalite unsurlan Ureticinin Grindnu pazara gonul
rahathgi ile sunmasina olanak veriyor. Saruhanl
Ureticilerinden Zafer Erbil, bu 6zellikleri LG 37.10'da

buldugunu soyluyor.

Manisa il merkezine 19 km
uzakhkta kurulmus olan ilcesi
Saruhanl, diz ve verimli ara-
ziler sunan Gediz ovasinin da
merkezinde yer aliyor. Ovanin
sundugu verimli topraklar do-
layisi ile Saruhanl’nin ekono-
misinin ylzde 80’i tarima daya-
niyor. ilcede baslica zeytin, bag,

PAYDAS - Nisan 2013

titln, bugday, misir ve sebze
tarimi yapiliyor. Son yillarda
artan hayvancilik yatinmlari ile
birlikte pazarini artiran yemlik
misir Uretimi ise bugdaydan
sonra en ¢ok Uretilen ikinci
Urun olmay! basariyor.

Saruhanl’'nin Halitpasa kasa-
basinda tanmla ugrasan Zafer

Zafer ERBIL
Uretici

Erbil, domates ve biber gibi
sebze tariminin yani sira bag-
cilikla ugrasiyor. Ancak Erbil’in
uzun yillardir Uzerine egildigi
temel Grin misir. 120 dénidm
civarinda bir alanda dane mi-
sir ekimi yapan Erbil, 10 yildir
duzenli olarak misir tarimi ile
ugrasan bir Uretici olarak so-
nunda aradigl misir cesidini
buldugunu dustndyor. Vilmo-
rin Anadolu Tohumculuk’un LG
37.10 cesidini eken Erbil, bu to-
humda karar verme surecini su
sozlerle dile getiriyor: “10 yildir
misir tarimi ile ugrasiyorum, 3
yildir da LG 37.10 cesidini eki-
yorum. Uzun yillardir farkh farkl
tohum cesitleri denedim ancak
son 3 yildir LG 37.10’dan aldI-
gim verimi baska cesitten al-
madim. Bu nedenle artik misir
tohumumda bir degisiklik yap-
may! disinmuyorum.”

Erbil’i verimi ile memnun eden
LG 37.10, Uretim maliyetlerinin
son derece ylksek oldugu gu-
nimuz tariminda Ureticinin ka-
zancini destekliyor. Erbil, daha
evvel dekardan 1.200-1.300
kilo alirken LG 37.10 ile deka-
ra ortalama 1.600 kilo verim
almaya basladigini hatta yillik
iklim sartlarina gore bu verimin
1.800 kilolara kadar ciktigini
da ifade ediyor.

Yemlik misir Uretiminde verim-
liligin yani sira danelerin kalite-

sive iriligi de Ureticilerin kazan-
cini belirleyen diger bir unsur
olarak 06ne c¢ikiyor. Bununla
birlikte zamana karsi bir yaris
anlamina da gelen tarimsal
Uretimde artik erkencilik gec-
mis yillara gore cok daha bu-
yUk anlamlar ifade ediyor. Tim
bu pazar beklentilerini belirle-
yen kriterler ise LG 37.10’da
toplaniyor. “LG 37.10'un dane
kalitesi gayet guzel. Daneler
tonaj bakimindan agir gekiyor.
Ustelik cesidin erkencilik 6zelli-
gi de var. Artik misirimizi eskiye
gore erken bicebiliyoruz. Boyle-
likle tarlamizi gelecek sezona
hazirlamak noktasinda da cesi-
din bize avantaji oluyor. Her an-
lamda LG 37.10'un kaliteli bir
cesit oldugunu soyleyebilirim”
diyen Erbil, ¢esidin bu o6zellik-
leri ile pazarin beklentilerinin
timuanu  karsiladigina dikkat
cekiyor.

Misir Uretimine olan ragbet
arttikga uUreticilerin de daha bi-
lingli tarim yaptigina dikkat ¢e-
ken Erbil, bu yaklagimin tohum
tercihlerini de etkiledigini ifade
ediyor.
bolgemizde baska bir firmanin
misir tohumu yaygin olarak eki-
liyordu. Ama o gesit en az 1 ay
daha gec¢ hasat ediliyor. Cesi-
din rutubeti- nemi bu slrecte
ancak dusutyor. O dbénemde
yagmurlar baslyor, bizim de
hasadimiz sikintili  oluyordu.
Fakat LG 37.10 ile bu problem
ortadan kalkti. Verim de ¢ok iyi
olunca baska bir tohumu ek-
meyi neden dislnesiniz ki?”
Zafer Erbil, sordugu soru ile as-
linda Saruhanl ve ¢gevresindeki
misir Ureticilerinin bakis acisini
da ortaya koyuyor. Verim, er-
kencilik, kaliteli Grlin ve yliksek
adaptasyon glicu LG 37.10'un
ismini tohum listesinin basina
yazdirmay! basariyor.

Erbil ekliyor: “Bizim
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ZEPLINfL
DOMATES CESIDI
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SANAYI NEREDE BU
CESITLER ORADA

Agirlikh Marmara ve Ege boélgesinde tarimin goz bebegi olan sanayi domatesi Gretimi Vilmo-
rin Anadolu Tohumculuk'un pazara hakim cesitleri ile treticinin de sanayinin de beklentilerine
cevap veriyor. VAT sanayi domatesinde pazar liderligini cesitlerinin giict ile yakaliyor.

Tirkiye’'de Uretilen en 6nemli
tarnim UrUnlerinin basinda gelen
domates, yillara gore belli oran-
larda degismekle birlikte sof-
ralik ve sanayilik olmak Uzere
toplam 10 milyon tonu asan bir
Uretime sahip. Uretilen doma-
tesin ylzde 20’si sanayide sal-
¢a, konserve, ketcap, domates

suyu veya kurutulmus domates
gibi yan Urunlerin imalati icin
kullanilirken ylUzde 80’lik bo-
|im ise yas olarak i¢ ve dis pa-
zarlarda tuketiliyor. Turkiye'nin
her ilinde tarimi yapilabilen
domates, s6z konusu olan sa-
nayi Uretimi oldugunda iklimsel
Ozelliklere bagh olarak Uretim

alani seciyor. Agirlikli Marmara
ve Ege bolgesinde; Balikesir,
Bursa, Canakkale ve izmir gev-
relerinde tarmin goéz bebegi
olan sanayi domatesi bu iller ve
cevrelerinde kurulan konserve
ve salca fabrikalan sayesinde
kendine daha rahat pazar alani
buluyor.

Turkiye'nin baslica sanayi do-
matesi Uretim merkezlerinden

izmir'in Bergama ilgesi potas-
yumca zengin topraklari ve
tarimsal Uretime elverisli iklimi
sayesinde pek cok tarim UrU-
nunun yetismesine olanak ve-
riyor. Pamuk ve misir gibi Grun-
lerde alinan ylksek verimliligin
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yani sira Bergama’da sanayilik
domates Uretimi de o6zel bir
yere sahip. Hatta bolgede ure-
tilen kurutmalik domateslerin
nami ¢oktan Turkiye sinirlarini
asmis dunyaya ulasmis durum-
da. Bergama ve c¢evresinde ya-
pilan domates tarimi, Ureticile-
rin ihtiyaclari ve secilen tohum
cesitleri hakkinda bilgi veren
Bergama bayilerinden Akguln
Tarim’in sahibi Recep Akgin
7 yildir bu sektérin icinde,
ancak 4 yildir da kendi firma-
sinda Ureticilerin ihtiyaclarina
cevap veriyor. Tarimsal Uretim
icin adeta bir memba oldugu-
nu dasindigu Bergama’'nin
tarim potansiyelini tarif eden
Akgun; “Bergama tarimsal
Uretim anlaminda her bolge-
nin yapamadigini yapan 0zel
bir bolge. Topraklarimiz diger
bolgelerden daha fazla potas-
yuma sahip. Bu nedenle doma-
tes uretimimizde Urtnlerimizin
renk ve brix orani da ylksek
olur. Ornegin pamuk Uretimin-
de bu bélge yine diger bolgele-
re kiyasla pamugun daha uzun
lif olusumuna olanak verir.
Bunun yaninda rizgar avan-
tajimiz var. Turkiye’nin butin
tohumluk misirlar burada Ure-
tilir hale geldi. Bu avantajlar
nedeni ile sanayi domatesinde

.
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en buyuk kurutmacilar artik bu
bélgede toplaniyor” diyor.
Salcaya gidecek domateste brix
orani ne kadar 6nemli ise ku-
rutmalk domates icin de ayni
derece de 6nem tasiyor. iklim
ve toprak Ozelliklerinin domate-
se sundugu katkilarin yani sira
domates tohum cesidi de bu-
yUk oranda brix degerini etkili-
yor. Guclu 1slah calismalari igin
sanayilik domates c¢esidi baki-
mindan ipi gégusleyen Vilmorin
Anadolu Tohumculuk’un (VAT)
tohum cesitleri sanayi doma-
tesi Ureticilerinin de ilk tercihi
arasinda yer aliyor.

VAT ve GENTA ile uzun yillardir
is birligi icinde olduklarini ifade
eden Akgun; “VAT ve GENTA,
tohum sektdériiniin son dere-
ce guzide bir firmasi. Cizgisini
hi¢ degistirmiyor. Her zaman
tohumlarinda belli bir kaliteyi,
glicii barindiriyor. isini ciddiye
alarak yaptigi icin Ureticilerden
de ayni ilgiyi goértyor” diyor.
Bélgede sanayilik domates
cesitleri icinde VAT'In birkag
cesidi birden Ureticilerin tarla-
sini mesken tutuyor. “Aslinda

¢ok odaklanmamamiza rag-
men FRISCO fi, son yillarda
bolgemizde cok guzel gidiyor.
Bu cesit yeniden kesfedildi
diyebilirim.

Bunun yaninda

ZEPLIN f4, son 2-3 yildaki per-
formansi ile pazarda 6nemli
bir yer edindi. Diger yandan;
erkenci- orta erkenci pazarda
bircok cesidi geride birakarak
TORO f1 6nde gidiyor. Bizim
bdlgemizin disinda biliyoruz ki
Bursa-Mustafakemalpasa’da
da TORO f1 aldi basini gidiyor”
diyen Akgun her gesidin belli
nuanslari oldugunu soyluyor.
Bu nuanslara dikkat edilerek
tohum sec¢imi yapildiginda Ure-
ticilerin verim ve kalite beklen-
tisini yakalamasi ¢ok daha ko-
lay oluyor. Sanayi domatesinde
Ureticinin beklentilerini ise Ak-
gun soyle siraliyor: “Domatesin
renginin iyi olmasi, iyi kapatma
yapmasi, homojen meyve bi-
yuklUkleri verebilmesi gibi 6zel-
likler 6n plana ¢ikiyor. Bununla
birlikte cesidin belirli bakteri ve
hastaliklara karsi dayanimi ol-
masi da artik herkesin beklen-
tileri arasinda yer aliyor.”

- ——

NELERE DIKKAT ETMELI?

RECEP
AKGUN
Akgiin Tarim

TURKIYE'DE
DOMATES
URETIM MIKTARI

2010

Sofralik Domates

7.173.188 ..

Salcalik Domates

2.878.812 ..

2011

Sofralik Domates

7.573.431 ..

Salcalik Domates

3.430.002 ..

Kaynak:TUIK

Son yillarda sanayi domatesi Uretiminde en fazla sorun ¢ikaran unsur

mantari hastaliklar. Agik tarla sartlarina baktiginizda kontrol edilemeyen

yagmurdan dolay: tarlaya girilemiyor ve mantari hastaliklar cok kolay

yayilabiliyor. Bu nokta da Uretici aspirin tedavisi diye tabir edilen gegici

¢oziimlerden vazgegip daha kapsamli uygulamalar yapmali. Bilingli treti-

ciler bu tip hastaliklara karsi kapsamli ¢6ziim arayisinda oldugu icin zarar

etmeden sorunun Ustesinden gelebiliyor.




TORO Tl =
DOMATES CESIDI

iklim ve toprak ozelliklerinin domatese sundugu katkilarin yani sira domates tohum

cesidi de biiyiik oranda brix degerini etkiliyor. Giiclii i1slah calismalari icin sanayilik

domates cesidi bakimindan ipi gégiisleyen Vilmorin Anadolu Tohumculuk’un (VAT)
tohum cesitleri sanayi domatesi iireticilerinin de ilk tercihi arasinda yer aliyor.
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SUN DRIED TOMATO PRODUCTS

Bergama’da Uretilen tarim
UrGnlerine kiyasla Ureticisine
en tatmin edici kazanci getiren
Urlnin sanayi domatesi oldu-
gunu disinen Akgin, Uretim
slreclerinde bakim ve takip
sureclerini aksatmayan profes-
yonel dUreticilerin dekardan 2
bin TLlik bir kazanci rahathkla
elde edebilecegini séyllyor. Bu
noktada Akgin VAT'In sanayi
domatesi c¢esitlerinin tim bu
beklentilere cevap verebildigi-
ni, dolayisi ile Ureticiye sikinti
yasatmayan cesitleri pazara
sundugunu vurguluyor.

izmirin  kurutmallk domates
Uretimi ile degim yerinde ise
marka olmus ilgesi Kinik, bu
Uretim metodunun da 6ncusi
saylliyor. 1996 yilinda ilk kez
sanayi domatesi ekilmeye bas-
lanan bolgede, yerli bir firmaya
salcalik, italyan bir firmaya ise
kurutmalik domates icin Uretim
yapllmaya baslaniyor. Ancak
bolgenin bu Urlinde gelecek
vadeden potansiyelini goéren
yerel girisimci Ali Bahgivan, ku-
rutmalik domatesi ‘neden ken-
dimiz yapmiyoruz' diyerek yola
cikan ilk isim olmus. 1999 ve
2000 yillarinda ufak bir Gretim
ile yola koyulan Bahgcivan, o yil
yaklasik 300 ton domates Ure-
tip 18 ton kurutulmus domates
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yapmis. ikinci yil Gretime katki
sunan yakinlari ile kurutmalik
domates miktarini 38 tona c¢I-
karmis, bu miktar 2001’'de 86,
2002’de 110, 2003'te ise 220
tona ylkselmis. 2006’da ise
blyuyen kapasite ile isi profes-
yonellestirdiklerini ifade ede Al
Bahcivan, Bahgivanoglu mar-
kasini kurduklarini ifade ediyor.
Hali hazirda Urettikleri kurutul-
mus domatesleri paketleyerek
basta italya olmak iizere Avru-
pa pazarina ve ABD'’ye ihracat

ettiklerini aktaran Bahcivan,
domates Uretimi konusunda
sozlesmeli olarak Ureticilerle

cahstiklarini ifade ediyor. Bah-
civan: “Sozlesmeli Uretim slre-
cimizde tohum aliminda fide ve
ekipman teminine, Uretimden
Urdndn pazara sunumuna ka-
dar her slreci kendi blinyemiz-
de organize ediyoruz” diyor.

Tlrkiye’'nin  kurutmalk doma-
tes pazarinda 18 bin ton ihra-
cat kapasitesi oldugunu ifade
eden Bahgivan, bu rakamin 10-
11 bin tonunun Kuzey Ege’de,
Kinik'ta Uretildigine dikkat ¢e-
kiyor. Domatesin rengi ve brix
orani ile yurt disi pazarin tam
da istedigi sonucu verdigini
dile getiren Bahgivan, bu 6zel-
liklerde bolgenin toprak yapisi,
rizgar alma oraninin yaninda

KURUTMALIK DOMATESTE
ISTENEN OZELLIK NEDIR?

ALi
BAHCIVAN

Bahgivanoglu

Meyvenin yuvarlak olmamasi, biraz oval olmasi bizim icin 6nemlidir. Ikinci

sirada meyvenin rengi gelir, beklentimiz domatesin tath bir kirmizi renkte

olmasidir. Bunun yaninda domatesin ¢ok ince kabuklu olmamasi gerekir

ki bu cabuk ¢tiriimeye neden olur. Ama cok kalin kabugu da isgiler bigakla

keserken zorlanabilir. Bunlarin ortasini tercih ederiz. Erkencilik tretimi-

mizde ¢ok 6nem tasiyor. 40 giin kurutma sergimiz acgik kaliyorsa o 40

glin boyunca bize Uriin verecek cesitler seciyoruz. Bunun yaninda kuru

madde orani da 6nemli. Ne kadar brix orani yiksekse o kadar iyi. Tim bu
standartlari TORO f1 ve ZEPLIN f1'de bulabiliyoruz.

TORO f1 -
DOMATES CESIDI

kullanilan tohum cesidinin de
etkisi oldugunu dlsunayor.

“Eskiden standart tohum eki-
yorduk ve bu tohumlar ucuzdu.
O zamanlar bolgede bu cesitler
bile verim veriyordu. Ancak top-
raklar yillardir domates dikile
dikile zamanla yoruldu ve simdi
birim alandan ¢ok ylksek ve-
rimler aldigimiz hibrit tohumlari
kullaniyoruz. Biz bu cesitler igin-
de meyve rengi, blyUkIGgu, er-
kenciligi, verim kapasitesi gibi,
gosterdigi performansa gore
tohum segimi yapiyor ve uretim
yapiyoruz” diyen Bahcivan, Vil-
morin Anadolu Tohumculuk’un
cesitlerini  kullandiklarini  séy-

liyor. Bahcivan:  “Uretimde
TORO f1 ve ZEPLIN f1 kul-
laniyoruz. Bu cesitlerden
¢ok  memnunum,  Ozellikle
TORO f1'in performansini ¢ok
begeniyorum. Kendimde eski
Uretici oldugum icin tohumlarin
performansini yakindan takip
ediyorum. TORO f1 bitkisi kapali
bir cesit ve igini agcmiyor, bu ne-
denle glineste yanma yapmiyor.
Erkenciligi ¢ok iyi ve meyvenin
yuzde 80Q’ini ayni anda top-
layabiliyoruz. iri meyvesi ve
renginden de ¢ok memnunuz.
Meyve kalitesi ¢ok iyi oldugu
icin ¢ikan sonug da tatmin edici
oluyor” diyor.

13
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TORO f1 DOMATES (;Esilji
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TORO f1'DEN CiFTE BASARI

Domates Uretiminin agirlikli olarak sanayiye yonelik olarak yapildigi Bursa-Mustafakemalpasa’da artik
ureticiler hem sofralik tilketime hem fabrikada islemeye uygun cift amaglh cesitler ariyor. Vilmorin
Anadolu Tohumculuk'un (VAT) sanayi tipi TORO f1 cesidi ise cifte basarisiyla treticilerin ilk tercihi.

Bursa’'nin, Tirkiye genelinde
hem sofrallk hem de sanayi
domatesi tariminda &nemli
bir yere sahip olan Mustafa-
kemalpasa ilcesinde pek ¢ok
salga fabrikasi bulunuyor. Tat,
Marpas, Merko, Aslan Gida,
Tamek, Akfa gibi firmalarin

merkezlerinin bulundugu bdl-
gede ekonomik hareketlilik
blyUk olgtide gida sanayinden

saglaniyor. Tarimsal Uretim

anlaminda tum Turkiye'ye ula-

san nihai UGretimlerin yapildigi
bu boélgede salcallk domates
Uretimi de genis bir Uretim
alani buluyor.

Mustafakemalpasa’da hem
dogrudan sofralik tuketime
hem de fabrikada islemeye
uygun olan ¢ift amacl cesitler
son yillarda daha fazla ragbet
goruyor. Bu cesitler ekseri-
yetle 110-120 gr arasi degi-
sen agirhiklari ve sivri yapilari
ile “oval domates” olarak da

adlandiriliyor.  Ozellikle son
yillarda oval domateste ciddi
bir talep artisi oldugunu soy-
leyen Bolge bayilerinden Ali
Nadir Ozcan, istanbul’a giden
mallarin énemli bir bélimund
bu Grinin olusturdugunu soy-
lGyor.

Ali Nadir Ozcan,
bulunan Kardes Ziraat
Tarim’in ortaklarindan. Kar-
des Ziraat Tarim ise 4 yildir
Mustafakemalpasa’da verdigi

Bursa’da

bayi hizmetiyle Ureticilere to-
hum ve fide tedariki sagliyor.
Bolgede 2 yil 6nce mildiyo gibi
hastalik etmenlerinin yogun-
lasip fiyatlarin dusls goster-
digini sodyleyen Ozcan, buna
karsin sanayi domatesinin ge-
nel itibariyle dengeli bir piyasa
seyri izlediginin altini giziyor.

Ozcan, bélgedeki lretim hak-
kinda bilgi vermesi amaciyla,
fabrikalarin Uretim taahh(t-
lerinin en az 6 bin donimlik
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arazi seviyesinde oldugunu
belirtiyor. Ozcan'in bu sezon
Uzerine degerlendirmeleri ise
soyle: “Ureticinin gegen yildan
kaynaklanan bazi sikintilarn
yok degil. Bunlar bazi fabrika-
larda 6demelerin gecikmesi,
fiyatlardaki dengesizlik, isci
sikintisi, maliyetlerin, girdile-
rin ¢cok olmasi... Bunlar ureti-
ciyi etkiledi. Bu aralar piyasa-
da sanayi domatesi de fazla.
Ama sezonu henuz actik ve
umutluyuz.”

Kardes Ziraat Tarim, kurul-
dugu ginden bu yana VAT
ve GENTA ile calisiyor. “VAT
ve GENTA her yil yukselen
bir grafik ile ¢alistigimiz ¢ok
dzel bir firma” diyen Ozcan,
VAT'In TORO f1 cesidine ayri
bir 6nem atfediyor. “Artik sa-
dece sanayi domatesi diye bir
sey kalmadi. Her Uretim gift
amach
CUnk(O son 2 yilda piyasanin
arayisi ya yuksek brixli ya da
¢ift amacglh domatesten yana”
diyen Ozcan, séyle devam edi-
yor: “Hem sanayi hem de sof-
ralik gruba giden oval tipli bir
cesit olarak TORO fi1 burada
¢ok popller. Diger ¢ift amag-
I gesitlere goére ylzde 50’li
pazar payina sahip bolgede.
Her yil da talebi ylkselen bir

olmak durumunda.

]

Ali Nadir
OZEAN
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cesit. TORO f1'in satisinin bu
sezon Mustafakemalpasa’'da
diger cift amacli cesitlere gore
ylzde 75’e kadar c¢ikacagi-
ni soyleyebilirim. Nitekim biz
de gecen yila oranla bu sene
yuzde 30 daha fazla TORO f1
siparisi verdik. Bu 10 milyon
cekirdek ediyor. Bu da bir bayi
icin cok ciddi bir rakam.”
Ozcan, uzman bir bayi goziyle
TORO f1'in 6zelliklerini soyle
degerlendiriyor: “TORO f1 bir
kere sicakliklara ve hava degi-
sikliklerine karsi dayanikh bir
cesit. Bitki ortlsu kuvvetli ol-
dugu icin Grind dalinin altin-
da saklayabiliyor. Kolay kolay
toprak ayiran bir c¢esit degil.
Her toprakta Ureticiyi magdur
etmeyecek oranlarda bir tonaj
yapiyor. Koyu kirmizi renge sa-
hip olmasi da ¢ok énemli.”
Ozcan, dreticinin  maliyetleri
acisindan baktiginda TORO f1'i
tercih etmek icin yeterince
neden oldugunu dlsinUyor:
“Tim sanayi domatesleri gru-
bu aslinda fiyat farki anlamin-
da birbirine yakin. Ama simdi
Uretici TORO f1'i ekerken ‘Ben
bunu ¢ift amach yapabilirim.
Bu sayede fabrikaya da kasa-
ya da veririm’ diye dusUnUyor.
Dolayisiyla satista bir sikinti
yasamayacagl kesin.”

Ozcan TORO f1'i bolge Ure-
ticilerine tavsiye ederken
ikinci bir kez dusinmemis.
Ozcan, bu tavsiyelerin hem
dikkate alindigini hem de
ilerleyen surecte karsiligini
fazlasiyla buldugunu ifade
ediyor: “Bir ¢esidin bolgede
tutulmasinda biz bayilerin
roli buylk. Ben eger bir ¢cesi-
de glveniyorsam korkmadan
bunu Ureticiye tavsiye edebi-
liyorum. TORO f1 givenilir bir

SANAYi DOMATESI

cesit, firmasi VAT saglam bir
firma, teknik elemanlari su-
rekli sahadalar ve ureticinin
tarlasini geziyorlar. Biz de
Ureticiyi cekinmeden bu ce-
side yonlendiriyoruz. Alinan
sonu¢ bu yoénlendirmeleri
hakli da cikariyor. Bizim eli-
mizdeki listede bircok cesit
vardir, ama diger cesitlerin
arasinda TORO f1'in de adi
gectiginde Uretici artik ‘Ben
TORO f1 ekecegim’ diyor.”

EKECEKLERE TAVSIYELER

ALi NADIR
OZCAN
Kardes Ziraat Tarim Ortagi

Sanayi domatesi ekecek olan Ureticinin oncelikle Grinlinl hangi fabrika-

ya, hangi sartlarda verecegini hesap etmesi gerekiyor. Artik yetistirmek-

ten ziyade nasil bir Griin teslim ettigin énemli. Uretici temiz, yapraksiz,

copstiz, kaliteli bir domates teslim etmezse, fabrikanin uyguladig ytizde

10-15'lik fire oranina takilir ve kar marji olumsuz etkilenir. Brix degerleri

de domates icin dnemlidir. Uretici, malini fabrikaya brix degeri izerinden

taahht ettiyse, brix orani ylksek cesitleri tercih etmesi gerekiyor. Clinku

6demesini de buna gére alacaktir. Belki dreticinin verimi iyi olabilir ama

kalitesiz ya da brixi dusiik mal teslim ederse para kazanamaz. Bu sartlari

saglayabilecek domates ¢esidi olarak TORO f1'i 6neriyorum.
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AMATOR
PAZARINDA
PROFESYONEL
YAPILANMA

Amator yetistiricilere yonelik Grlnleri ile Turkiye'de
modern dagitim pazar lideri olan Vilmorin Anadolu
Tohumculuk, amator Uriinler pazarindaki glicini artik
Vilmorin Garden Tirkiye ile konusturacak. Fransiz
Vilmorin Jardin firmasinin Turkiye'deki istiraki olan
Vilmorin Garden Tirkiye'nin Genel Miduri Nejat T6-
reci, yeni sirketin olusumu ve pazar hedefleri hakkinda

Vilmorin Garden Turkiye

Vilmorin’in amator iiriinlerle
Tirkiye pazarina girisi nasil
oldu?

Bilindigi Uzere Vilmorin, yurt
disinda profesyonellere yone-
lik GrGn grubunun yani sira
amatér grubu Urlnlerde de
aktif olarak hizmet veriyor.
Ve sadece bu konuda faaliyet
yUriten Holding blinyesinde
Vilmorin Jardin isimli bir sirke-
ti bulunuyor. Vilmorin Anado-
lu Tohumculuk uzun yillardir
amator yetistiricilere yonelik
Urtnleri ile Tlrkiye pazarinda
yer aliyordu. Bu uriin grubun-
da faaliyete baslanmasi 1996
yilinda olmus. 1996 yilinda
Koctas ve Bauhaus gibi yapi
marketlerin  Turkiye’de de
acilmasi bu urunler igin satis
kanalini yaratmis oldu. Bun-
dan hareketle hali hazirda
Vilmorin’in amatér grupta ca-
lisan sirketinin olmasi dolayi-
si ile ‘bu isi Tirkiye’de neden
yapmayalim’ sorusu gundeme
gelmis ve boylece Turkiye pa-
zarinda amatér urunlerin sa-
tisina baslanmis. O dénemde
bir, iki magaza ile sinirli olan
faaliyet alani buglin Turki-
ye'deki Koctas, Bauhaus, Met-
ro, Praktiker, Baumax, Leroy
Merlin gibi diger yapi market-
lere de yayllmis durumda.

Amator grubu iiriinlere yone-
lik Vilmorin Garden Tiirkiye
isimli yeni bir sirket yapilan-
maniz s6z konusu. Bu sirke-
tin kurulma gerekgesi nedir?
Vilmorin Garden Tulrkiye, isim-
li sirketimizi 2012 yilinin
sonunda kurduk. 2013 yili
Subat ayi itibariyle de bu
sirket faaliyetine basladi.
Bahsettigim gibi Vilmo-

rin Anadolu Tohumculuk
1996’dan beri amator
kullanicilara yonelik

Urlnlerle ilgileniyor. Ancak her
zaman icin Vilmorin Anadolu
Tohumculuk’un isinin kalbi
ve yatinnmlarinin merkezi pro-
fesyonel bolum olacak. Fakat
Vilmorin Garden Turkiye’'nin
sahibi olan Vilmorin Jardin,
Holding’in amatér boélime
hizmet veren tek firmasi. Do-
layisiyla bitin yapisi ve yati-
rim kanallari amatére yone-
lik. Burada en buyuk artimiz;
Fransa’daki ya da Fransa’da-
Ki sirketin faaliyet gosterdi-
gi diger Ulkelerdeki calisma
prensiplerini, faaliyetlerini,
organizasyonlarini, pazarlama
aktivitelerini yani Turkiye'ye
uygun dusecek her turli ge-
lismeyi burada da uygulaya-
biliyor, bunlardan faydalana-
biliyor olacagiz. Onun disinda
amator grupta artik ayri bir
sirket yapisi dogdugu igin bu
alana daha fazla yatirim yapi-
labilecek.

Yeni sirketle birlikte, operas-
yon yapmizda bir degisiklik
olacak mi?

Su anda yeni sirketimizde top-
lamda 30 kisilik bir kadro ile ca-
lisiyoruz. Ticari anlamda hicbir
degisiklik olmadi blinyemizde.
Ayni ekip, ayni Urlnler, ayni mus-
terilerle calisiyoruz. Tirkiye'de
VILMORIN, GENTA, VITA,
GREENWAY Grunlerini  kendi
Urunlerimizle birlikte Vilmorin
Garden Turkiye, c¢atisi altinda
satiyoruz. Yani is ortaklarimiz ve
musterilerimizin Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk’tan aldiklari
hizmetler bu gline kadar neyse,
yine ayni sekilde bu hizmetleri
almayr surdurecekler. Hatta
hizmet noktasinda daha da
kapsaml bir yaplya kavusmus
olduk. Bu durum Turkiye eko-
nomisine verecegimiz katma
deger acisindan ¢ok énemli.
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Ana firmanmiz Vilmorin Jardin,
global dlcekte nasil bir giice
sahip?

Vilmorin Jardin firmasi 90
milyon euro civari bir ciroya
sahip. Yaklasik 310 calisani
var. Yonetim merkezi ve fabri-
kasi Fransa’da olmakla birlik-
te 50’den fazla Ulkede ticaret
yaplyor. Bu 50 llkeden sadece
4’inde kendi sirketleri var. Bi-
zimle beraber bu sayi 5’e ¢ikti.
Mesela Hollanda’da sadece
cicek sogani Ulzerine calisan
bir firmasi var.

Amator uriinler pazarinda gii-
ciiniiziin kaynagi nedir?

Turkiye'de amatdér grupta
17 senedir bu sektérde olan
sayill firmalardan biriyiz, yapi-
market ve slpermarketlerde
pazar Bu pazarda
basarinin ana kaynagl gugli
bir AR-GE yatirnmi ve kalitedir.
Uriinlerin ambalajindan tutun
da tim sirket calisanlarinin
kapasitesine kadar her sureg
bir takim calismasi gerektirir.

lideriyiz.
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iste tam da bu noktada Vilmo-
rin Garden Turkiye'nin gucu
ortaya cikiyor.

Uriin  gesitliligi anlaminda
nasil bir giice sahipsiniz? Bu
konuda yeni gelismeler hak-
kinda bilgi verir misiniz?

Su anda bin 500 ila 2 bin civa-
rinda referans Uriinimuz var.
Bunun iginde cicek tohumlari
cok fazla. Yani sira Grlnlerimiz
icinde; sebze tohumlari, bitki
besleme urunleri, torflar da
var. Onun disinda ‘kendin ye-
tistir’ diye tanimladigimiz Griin
kitlerimiz mevcut. Ornegin Vil-
morin Anadolu Tohumculuk ve
devaminda Vilmorin Garden
Turkiye firmamizin basarilarin-
dan bir tanesi de ‘Kitchen Gar-
den’, Turkgesi ‘mutfak bahge’
Urdnlerimizi yurtdisina ihrac
etmeye baslamamiz oldu. Bu
Urlnlerimizi ana firmamiza
gonderdik ve bir deneme sa-
tisi yaptik. Onlar UrUnlerimizi
inceleyecekler, sonuca gore
bircok Ulkeye satis yapacagiz.

nivel mesini

Ortancalar € o

Redodendeonlar [(rmar

Dolayisiyla bundan sonrasi
icin calistigimiz ortaklarimiza
yurtdisi imkani da yaratiyoruz.

Hangi illerde faaliyet gosteri-
yorsunuz?

Su anda yapi marketlerin ol-
dugu her yerde mevcuduz.
Bugun Turkiye’de 37 Koctas,
9 Bauhaus var. Bitun bu ma-
gazalarin yan sira Praktiker,
Baumax, Metro, Leroy Merlin
magazalarina da Urin gon-
deriyoruz. Satis ekibimiz 17
Kisiden olusuyor. Bu, bizim
sektdérumuz icin cok onemli
bir rakam.

Nejat Toreci:
"Turkiye'de VILMORIN, GENTA, VITA, GREENWAY
ardnlerini kendi Grlnlerimizle birlikte Vilmorin
Garden Turkiye, catisi altinda satiyoruz.”

Vilmorin Garden Tiirkiye’nin
yakin vade hedefleri hak-
kinda neler soylemek ister-
siniz?

Liderligimizi korumak ve bU-
ylyen pazarda kendi payimizi
da buyuterek daha iyi noktaya
gelmek bizim dncelikli hedefi-
mizdir. Bu hedefi besleyen ise
glcll satis ekibimiz, iyi ve yeni
UrGnler cikaran Ar-Ge birimi-
mizdir. Pazarlama konusunda
tecribelerinden faydalanabi-
lecegimiz glcli bir ana sirke-
timiz var. BUtln bu imkanlarla
amator pazarina yonelik yati-
rimlarimiz devam edecek.
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TOROfL
DOMATES GESID]

ISTER KASAYA

ISTER FABRIKAYA!

Mustafakemalpasa’da 30 yildir Gretim yapan Cengiz Sahin, 150 dénumlik arazisinde agirlikli sanayi
domatesi Uretiyor. Domates tohumunda TORO f1'in saglam bir takipgisi olan Sahin, bu cesidin
getirdigi avantajla domatesini hem tiiccara hem de sanayiye verme sansi buldugunu soyliyor.

Bursa, gerek Urln deseninin
genisligi gerekse bu Urlnlerin
Uretim miktan acisindan Mar-
mara boélgesinin tarim merkez-
lerinin basinda geliyor. Gemlik,
Mudanya ve Orhangazi gibi zey-
tincilikle 6n plana ¢ikan ilgeleri-
nin yani sira, tarla bitkileri, seb-
ze ve meyve Uretimi ile adindan
soz ettiren Mustafakemalpasa,
Bursa’nin tarim fabrikasi deni-
lebilecek ilgelerinden yalnizca
birisi. Bitkisel Uretime dayali

gida sanayi basta olmak Uzere
hayvanciliga dayali yem ve sut
Urlnleri sanayinin de gelistigi
Mustafakemalpasa’da bitkisel
Uretimde yildiz takimini ise seb-
zelerden domates ve biber; tar-
la bitkilerinden bugday, seker
pancari ve misir; meyvelerden
ise elma, armut, seftali olustu-
ruyor. Mustafakemalpasa tari-
minin ana Urdnu olan domates
Uretimi, salga fabrikalarinin
ildeki yatirmlari sayesinde her

gecen yil 6nemini biraz daha
artinyor.

Mustafakemalpasa’da 30 yil-
dir dretim yapan Cengiz Sahin,
150 donimlik arazisinde agir-
likll sanayi domatesi Uretiyor.
Son yillarda Sahin’in ekimini
yaptig| Urlnlerin arasina kapya
biber de girmis. Bolgede tarla
bitkilerinden misir da Ureticiler
icin 6nemli bir Gran ancak mi-
sirin Ureticiye istenen kazanci
getirmemesi, sanayi domate-

sinin misirdan daha ¢ok tercih
edilmesini sagliyor. Sahin, ‘do-
mates mi misir mi’ sorusunu su
sozlerle yanithyor: “Bélgede do-
matese alternatif bir Grln bu-
lamiyoruz. Misir ekiyoruz ama
misir para yapmiyor. Topraklari-
miz da misira ¢ok elverisli degil,
bu nedenle verimimiz disuk
oluyor. Bunun yani sira misirin
ekimden sonra hasat periyodu
uzun. Dolayisi ile bu Urin igin
cebimize giren parayl da gec¢
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aliyoruz.” Sanayi domatesinde
sozlesmeli Uretim yaptiklarini
ifade eden Sahin, bu firmalarnn
fide, glbre ve zirai ila¢ temini
konusunda (reticiye katki sun-
dugunu, ayni zamanda domate-
sin hizli kazanca cevrilebilmesi
nedeni ile bolgede her zaman
ana Urln olmay surdlrecegini
disunuyor. Sahin ekliyor: “Za-
man zaman sanayi domatesi-
nin de fiyati disuk oluyor. Fakat
bu avantajlari nedeni ile doma-
testen vazgecemiyoruz.”

Tarm
bu Grinleri

Uranleri
satacak pazar
bulundugu  muaddetce  de-
Zer buluyor. Bursa il Tarm
Mudirligu’nin kayitlarina gore
Mustafakemalpasa’da 6 adet
salga, konserve ve meyve suyu
fabrikasi bulunuyor. Ve ilgede
bulunan salgca fabrikalarinin
Urettigi salca miktarinin 20 bin
tonu gectigi kaydediliyor. Bu da
Uretici ile sanayicinin Bursa’da
esgudumunu  gerekli  kiliyor.
“Buglin Marmara’da ozellikle
de Mustafakemalpasa’da sal-
callk domates Uretiimemesi
demek, bu kadar fabrikanin ka-
panmasi demek. Bizim bdlge-

kuskusuz
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Cengiz SAHIN
Uretici

miz TiUrkiye'nin salca lokomoti-
fidir. Bu nedenle bizim bdlgeye
alternatif ne Urun koyarsaniz
koyun, domatesten vazgegi-
remezsiniz” diyen Sahin, son
yillarda yine sanayinin gelisimi-
ne bagli olarak bdlgede kapya
biber Uretimine de agirlik veril-
meye baslandigini séyliyor.
Uretiminin  blydk bdlimind
gida sanayi igin yapan Bursali
Ureticiler igin bu ana satis ka-
nalinin beklenti ve begenilerini
karsilamak c¢ok 6nemli hale
geliyor. Bu noktada domatesin
nasil yetistirildiginin yaninda
tohumun ne oldugu da sa-
tisin baslica belirleyeni
durumunda. Sabhin,
tohum  seciminde
“mikemmel” diye
nitelendirdigi Vil-
morin  Anadolu
Tohumculuk’un
TORO f1 cesi-
dini  kullaniyor.
TORO f1 ile na-
sil tanistigini an-
latan Sahin, “Ben
yeni cesitlere me-
rakliyimdir. Deneme
tarlalarina gidip, yeni

cesitleri incelemeyi severim.
TORO f1'i de yine boyle bir
deneme tarlasinda gordum,
¢ok hosuma gitti. Ertesi sene
hemen 10 dekar ektim” di-
yor. ilk ekiminden itibaren
TORO f1'in performansin-
dan memnun kalan $ahin,
hikayenin devamini su sozlerle
anlatiyor: “Birgok arkadasim
benim tarlamda cesidi gordu,
begendi. O yil istanbul’a sof-
rallk domates yeterli gelmedi.
TUccarlar domates yetismeyin-
ce sofrallk domatesin yanina
sanayi domates de ekledi. Do-
layisi ile o sene biz ¢ok iyi para
kazandik TORO f1'den. Clinku
TORO f1 bu gibi durumlarda
sofralik domatesin de alterna-
tifi olabilecek bir ¢esit. Sertligi,
yola dayanikliligl, lezzeti, rengi
ve iriligi ile harika bir doma-
tes.”

TORO f1'in hem salca Uretimi
icin sanayiye hem de sofralik
tuketim icin pazara cikabiliyor
olmasi Uretici i¢cin bulunmaz
bir avantaja dénusiyor. “Ister
kasaya, ister sanayiye” diye-
rek TORO f1'in pazar talebini
dillendiren Sahin’e goére, bu

cesidin boyut ve sekli de bir
alim kriteri olarak 6n plana
¢ikiyor. “TORO f1'in ortalama
blyUkligu 110-130 gram ara-
sinda degisir. Bu cesit diger
salcalik domatesler gibi ince-
uzun degil, biraz iri. Diger sa-
nayi domatesleri ile bu ¢esidi
yan yana koydugunda ticcar
hemen TORO f1'i ayri kefeye
koyuyor, ‘bu kasaya girecek
cesit’ diyor. Rengi ve albenisi
de yerinde oldugundan cesit
her sekilde pazarini buluyor”
diyen Sahin, 6nimuzdeki se-
zonda da domates tohumunda
TORO f1 ekmeye devam ede-
cegini sOyliyor ve ekliyor:
“TORO f1 ekmekten higbir yil
vazgecmem. TORO fl'in cok
glclh bir rakibi olmasi lazim
ama bu da ¢ok zor.”

Mustafakemalpasa‘da
6 adet salca, kon-
serve ve meyve

suyu fabrikasi bu-
lunuyor. Ve ilgede
bulunan salca
fabrikalarinin Urettigi
salca miktarinin 20
bin tonu gectigi
kaydediliyor.
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ORTADOGU PAZARINDA|

Bitki besleme Urinleri ve farkl tirlerdeki tohum cesitleri ile Turkiye pazarmdan sonra
Qrtadogu pazarmda da soz sahibi olmay: hedefleyen GENTA,‘bu pazara yonellk'é'ah§malar|n|n
meyvelerini topluyor GENTA' n|n BORNEO f1 vé BALI f1 <;e§|t|err Suudl Arablstan pazarlnm i
gozdeleri arasma (;oktan girdi. . X L

L

Kuruldugu giinden buyana Tir-
Kiye igin bitki besleme urlnleri
ve farkl tlrlerde sahip oldugu
tohum cesitleri ile mUsterilerine
hizmet veren GENTA sirketi, bu
basarisini Ortadogu’da da sir-
dirmeye kararli. Bu baglamda
GENTA, 10 yil 6nce ilk olarak
Azerbaycan ile ciktigl ihracat
yolunda Misir, Suriye, Urdiin ve
Suudi Arabistan’a da uzanarak
basariyla yiriyor. GENTA bu Ul-
keler arasindan bitki besleme-
de Azerbaycan’da, tohumda ise

Suudi Arabistan’da Ureticiler ta-
rafindan taninan ve guven du-
yulan bir firma olmayi basardi.

GENTA'nin  Tlrkiye’den c¢ikip
Ortadogu’ya uzanan ihracat
hamlesinde Suudi Arabistan
onemli bir yer tutuyor. Bolge-
nin cografi yapisi ve iklimi goz
oninde  bulunduruldugunda
GENTA cesitlerinin bu cograf-
yadaki etkinligi daha bir dnemli
hale geliyor. Suudi Arabistan’da
tarim genis alanlarda yapiliyor.
Ulkenin en 6nemli tarm Griin-

lerini hiyar, domates, hurma,
patates, kabak ve havu¢ olus-
turuyor. Ulkede bu Uriinlerden
hiyar ve domates ise sera ko-
sullarinda yetistiriliyor.

Suudi Arabistan’da seraciligin
on plana ¢iktigi bolgelerin basin-
da Al Kharj, Al Qassim ve Dogu
bolgesi geliyor. Genel anlamda
tlinel tipi ve sogutmali seralarin
kuruldugu bu ana bdlgelerde;
sogutmall seralarda yetistirme
dénemi daha uzun yapilirken,
tlnel tipi seralarda daha kisa

periyotlarda Uretim gerceklesti-
riliyor. Seraciligin ortalama 100
da ila 300 da arasindaki islet-
melerde veya bundan da buyuk
tarim isletmelerinde yapildigi
bblgede sera isletmeciligi de
profesyonellesiyor. Bu isletme-
lerin sahipleri Suudi olup islet-
me miidirleri genelde Urdiin ve
Misir kokenli ziraat muhendis-
lerinden olusuyor. Seralardaki
isler ise yine Ulke disindan ca-
lismak icin gelen tarim isgileri
tarafindan yapiliyor.
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GENTA bu bolgelerde serada
Uretilen hiyar ve domates pa-
zarinda son 3 yildir distributor
aracihglyla tohum cesitlerinin
adaptasyon denemelerini ya-
piyor. Bu slrec icinde GENTA,
2 domates cesidi icin tescil de
aldi. Bu gesitlerden BORNEO f1
3 bélgede, BALI f1 ise Al Qas-
sim boélgesinde yaygin olarak
yetistiriliyor. Tum bdlgelerde
gliz, bahar ve tek sezon olarak
dikimi yapilan BORNEO f1 ve-
rim, meyve kalitesi ve meyve
iriligi ile Ureticilerin dikkatini
cekiyor.

Ureticiler kadar bélge distri-
blitérd Haytem’in de begeni-
sini kazanan ve performansi
ile Haytem’i heyecanlandiran
BORNEO f1, bu potansiyeli ile
her yil satis rakamini istikrar-
Il bir sekilde artirarak, daha
uzun yillar Arabistan pazarin-
da begenilerek dikileceginin
sinyallerini veriyor.

GENTA'nin Tuarkiye'de Uretici-

BORNEO f1

DOMATES GESIDI
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lertarafindan begenilen teknik
destegi yurtdisinda da oOvgu
ile karsilaniyor. Bu baglamda
GENTA Teknik Mudura Gokce
Atalay ve yardimcisi Onur Kil-
Il bélgeyi duzenli periyodlarla
ziyaret ederek hem uretim si-
rasinda karsilasilan sorunlar
konusunda {Ureticilere dogru
yolu gosterip onlar bilinglen-
diriyor hem de ¢esitlerin bél-
geye uyumu konusunda Ureti-
cilere bilgi veriyor.
GENTA'nin  Suudi Arabistan
pazarina yodnelik calismalar
yalnizca bu cesitlerle sinirh
degil. GENTA'nin arastirma
istasyonunda gelistirilen yeni
Urunler de dis pazardaki mus-
terilere tanitiliyor, begenilen
drinlerin  bu  bodlgelerdeki
adaptasyon calismalari da ya-
piliyor. Bu denemeler ile Suu-
di Ureticiler GENTA'nin tohum
pazarindaki ciddiyetini gorip
GENTA'nin  gelecekte yeni
Urlnler ile de pazarda gucu-
nl artiracagina inaniyor.
GENTA, sebze tohumlari
ile yalniza Turkiye paza-
rinda degil, yurt disl pa-
zarlarda da cesitlerinin
glcine ve teknik alt
yapisinin saglamhgina
glvenerek yatinmlari-
na devam edecek.

-
-

BORNEOfl
DOMATES GESIDi

}

BORNEO f1
DOMATES GESiDi

21



ICIMIZDEN
BIRI:
NECATIN
BEHCET

Bulgaristan'da ziraat Gzerine egitim gortrken ki-
taplardan adini duyup hayranlik besledigi Vilmorin
catisi altinda yillar sonra galismaya baslayan Necatin
Behcet, 14 yildir Vilmorin Anadolu Tohumculuk'un
(VAT) zevk bahceciligi boliminde satis departma-
ninda galisiyor. Behget, her reyon tamamlanisinda
duydugu hazzi bugiin de yitirmedigini séyltyor.

Necatin Behget’in hikayesi Bulgaristan’da basliyor. 1967’de
Bulgaristan-Kircaali’de dogan, Universitede tarla bitkileri Uzeri-
ne ziraat 6grenimi géren Bahcget, 1999'da Tarabya’da bir peyzaj
firmasinda calismaya baslayarak is hayatina atiliyor. Behcet’in
Vilmorin Anadolu Tohumculuk’la kesisen yol hikayesi de yine bu
déneme rasthyor. Bir arkadasindan VAT'In ziraat mihendisi ara-
digini duydugunda bunun buylk bir firsat oldugunu disUtnuyor.
Fakdulte yillarinda Bulgaristan’in politik atmosferi geregi, her kita-
bin okutulmasina izin verilmedigi donemde bile Vilmorin’in ziraat
kitaplarinda adinin gectigini hatirlayan, o yillardan beri blyuk bir
merak ve ilgiyle Vilmorin markasini takip eden Behget icin VAT a
basvuruda bulunmak adeta kac¢inilmaz olmus.

Kitaplardaki bir isim olmaktan ¢ikip hayatinin bir parcasi olan
VAT ile Behcget’in bulusmasi bu is gorismesi ile 1999 Nisan’in-
da basliyor. ise basladig! giinden bu yana VAT'In zevk bahceciligi
béluminde pazarlama konusunda deneyimlerini gelistiren ve Ba-
uhaus’larda aktif satista bulunan Behget, yaklasik 5 yildir Avrupa
yakasindan Ankara’ya dek uzanan bolge satis hattindan sorumlu.
14 yildir iginde bulundugu kurum ve departmaninin gelisiminin
birebir icinde rol alan Behcget, bu zaman dilimindeki degisimleri
su sOzlerle anlatiyor: “Geldigimde pazarlama bélimunde 5 kisiy-
dik, simdi 17 kisiyiz. Bu ciddi bir blyimeye isaret ediyor. O yillar-

da ufak bir ofisimiz vardi, simdi calistigimiz bina adeta bir fabrika
gibi. Yillar icinde sektdr ¢ok bilyudid ama biz bu bliylimenin geri-
sinde hi¢c kalmadik. Hep bir adim 6nde olduk.”

Ozveri isteyen is alani iginde ekip olarak zamana odakli bir calis-
ma mantalitesinde olmadiklarini ifade eden Behcet, “Ekipte her-
kesin prensipleri vardir. Benim icin de insan iligkileri cok énemli.
Gerek firmamiz iginde gerekse musteri ile iletisimde devamlilik
gerekiyor. Her iletisim belki satisa donmeyebilir. Ama iyi kurulan
bir iliski muhakkak bize bir katki sunacaktir. Bizler firmamizi ve
Urunlerini temsil ediyoruz. Bu nedenle misteride birakacagimiz
olumlu algl cok 6nemli” diyor. Farkli karakterlerden olusan bir
ekip olmalarina ragmen is disiplini ve ise yaklasim agisindan or-
tak hedef etrafinda bulustuklarini dile getiren Behget, 14 yilik VAT
ve GENTA birlikteliginde guizel anilar biriktirdigini de séyltuyor. VAT
ve GENTA ailesi olarak 20. yil kutlamasinin unutulmazlar arasin-
da oldugunu ifade eden ve “O aksam hepimiz yillar i¢cinde neleri
basardigimizi gormustik. Bu ortak paylasim benim igin unutul-
mazdi” diyen Behget’in bir diger hazzi ise her yeni reyon hazirli-
ginda duydugu heyecan ve bitmis bir reyonun karsisinda durup
yaratilan bu glzel isi fotograflamak. “Belki yillardir pek ¢ok reyon
hazirladik ama her defasinda ¢ikan isin guzelligi beni mutlu et-
mistir. Gectigimiz gunlerde kimi marketlere yaptigimiz reyonlarin
fotograflarina baktik. Ve o ani hatirlayip ilk glinki gibi heyecan
duyduk ve mutlu olduk” diyen Behcet sézlerine sunlari ekliyor:
“Cok buyUk ve guclu bir markaya sahibiz. Ancak sirketimizin y6-
netim kadrosu, ekip arkadaslarimiz ve tum ¢alisanlar hem insani
agidan hem de is ahlaki bakimindan Ust diizeydeler. Ben de bu
ekibin icinde olmaktan mutluluk duyuyorum. ise ilk basladigimda
bu kurumdan emekli olmayi isterim diyordum, 14 yilin ardindan
bu fikrim hi¢ degismedi. Sanirm bu da firmamiza duydugum gu-
venin bir ifadesidir.”



VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA

lletisim Bilgileri

) GUNEYDOGU - DOGU ANADOLU BOLGESI
Erkan Ergiin
B 0532 293 12 98 = eergun@anatoh.com
Sentirk Celik
0533 364 53 71 = senturkcelik@anatoh.com

Tahir Erisen

0532 351 38 73 X tahirerisen@anatoh.com
Mehmet Tolun

0530 402 12 73 = mtolun@anatoh.com

Serdal Kutlu

0530 498 73 07 = serdal.kutlu@anatoh.com

Ertugrulgazi Kurt

530 237 36 99 X ertugrulgazi.kurt@anatoh.com

) EGE BOLGESI
Levent Ergiil

B 0530 825 19 95 = levent.ergul@anatoh.com

Hakan Kaya

0533 727 45 19 ® hakankaya@anatoh.com

Onur Pangal
B 0530 954 67 75 = onur.pangal@anatoh.com

) DOGU AKDENIzZ BOLGESI
[lker Kog

B 0533 247 96 88 milker.koc@anatoh.com

Aycan Altintas

0530 386 54 17 = aycan.altintas@anatoh.com

Kubilay Killi

0530 782 78 85 = kubilay.killi@anatoh.com

Serkan Karakece
© 0530 977 54 97 = serkan.karakece@anatoh.com

Sadik Gécerdir

8] 0530 173 38 05 X sadik.gocerdir@anatoh.com

) MARMARA BOLGESI
Ergiin Dogangiizel
B 0533 368 64 47 = ergund@anatoh.com

Fatih Karaca
5] 0533 486 13 36 = fatih.karaca@anatoh.com

) BATI AKDENiz BOLGESI
Yalgin Peksayin

0532 694 08 81 ypeksayin@anatoh.com
® FETHIYE - MUGLA BOLGESI
Sertan Sabri Geng
0530 497 89 35 X sabri.genc@anatoh.com
© KUMLUCA - DEMRE BOLGESI
Levent Ipek

0530 497 83 85 = levent.ipek@anatoh.com
© GAZIPASA - ALANYA BOLGESI

Mehmet Akyol

0533 277 77 19 ® mehmet.akyol@anatoh.com
© ANTALYA MERKEZ - SERiK BOLGESI

Onur Killi

0530 928 48 19 = onur.killi@anatoh.com

Eyytup Bozkurt

0533 327 99 80 X eyyup.bozkurt@anatoh.com

Nadir Okuducu

0530 645 40 20 X nadir.okuducu@anatoh.com

Ertugrul Cenik

0530 878 59 49 = ertugrul.cenik@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyalr, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik iSTANBUL
Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com
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EAAAAMALL L A DT TR
® FAO 650 grubunda 125 ila 130 glinlik
® Yuksek verim potansiyeli
® Guclu kok ve govde yapisi
= ince sdmek, derin dane ve yiiksek hektolitre
» Hasat olgunlugunda hizli nem atma
= Bolgelere gore ana Uirtin ve ikinci trln olarak ekilebilir

ANADOLU ‘dan
gelen bereket!

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK

Guzelyali, Bat Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik ISTANBUL Tel: +90216 392 36 04 bpx  Fox: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com  www.anatoh.com



