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ZEPLIN f1

= Cift amach (sanayi & sofra) tiiketime uygun
» Gugclu bitki yapisi ve dengeli gelisim

» Meyveleri 6rten genis yaprak ayasi

» iri, cok sert ve koyu kirmizi milkemmel meyve
» Yuksek brix (kuru madde) ve sanayi degerleri

ANADOLU ‘dan
gelen bereket!

VILMORIN' ANADOLU TOHUMCULUK

Giizelyal, Bat Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik ISTANBUL ~ Tel: +90216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com  www.anatoh.com



Degerli Paydas okuyuculari,
Toplumlarin bir kiltiird vardir. Kiltiir toplumun yasam bigimidir bireylerin diinyay: algilayis bigimlerine yon verir ve
aralarindaki iletisimin temelini olusturur. Ayni kiiltiirdeki insanlarin ortak simgeleri, ortak dilleri ve davranis bigimleri
vardir. Mizah anlayislari, zevkleri benzesir. Olaylara benzer sekilde bakar, benzer tepkiler verirler.

Sirketlerin de bir kiiltiirdi vardir. Yazili olan veya olmayan kural ve disiince tarzlari sirket kiiltiiriiniin 6gelerini olusturur.
Kiltir sirket icin bir yol gostericidir. Degisen ¢evre kosullarinda veya yapisal degisimlerde hedefin kaybolmamasini
saglar. Ust yonetimlerin, bakisina ve uygulamalarina gére kiiltiirel gelerin derinligi ve saglamligi farklilik gosterebilir.
Konulara yaklasimlardaki istikrarsizliklar ve tutarsiz kararlar kiiltiir olusumunu zedeler.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA sirketlerinde kemiklesmis kdltiirel degerler vardir. Yazili olsun olmasin
kilttirel degerlerin varligi her kademedeki bireyler tarafindan bilinir ve 6zenle korunur. Bu nedenle istihdam politikasi
y6netimin ¢ok 6zenle lizerinde durdugu bir konudur. Sirketlerimiz son yillarda hizla biiyliimis ve yeni pozisyonlar icin
istihdam gereksinimleri olusmustur. Pozisyonun gereklerine uygun bireysel yetilerin disinda sirket kiiltiiriine uyum
potansiyeli en 6nemsenen kabul kriteridir. Bu kurumda her yeni ise baslayan i¢in mutlaka 3 aylik deneme siiresi sarti
konur ve kisinin davranislari bu siirecte titizlikle incelenir. Sirket kiltiriimiizde sabir ve tolerans 6nemli 6gelerdir. Acil
kararlar ve fevri davranislar tercih edilmez. Kisilerin sirkete uyum siireglerinde de sabirli ve toleransli davranilir. Kiiglik
hatalar gérmezden gelinir, tekrarlari halinde uyarilar gelir. Ancak sirket kiiltiriini zedeleyici davraniglara kesinlikle izin
verilmez ve gerekleri tereddiitsiiz yerine getirilir.

Pozisyonlarin gerektirdigi donanim ve beceriler tabii ki ok 6nemlidir. Fakat sirket kdltiiriine uyum éncelikli kriterdir.
VAT ve GENTA sirketlerinin basarisindaki temel unsur budur. Calkantili Tirkiye ekonomisinde, kiiresel krizdénemlerinde
sirketlerimiz hep ayakta kalmig ve istikrarl gelisimini stirdiirmistiir. Bu basari dykiisii kemiklesmis sirket kiltiiriiniin
neticesinde olusmus istihdamin tam bir takim ruhu ve iradesiyle galismasi sonucu gergeklesmistir.

Gunimiizde toplumlarin kiltirel niteliklerinde, ahlaki degerlerinde hizli bir yozlasma ve bozulma gorilmektedir.
Toplumu bir arada tutan degerlerin zayiflamasi kaos ve felaketler getirir. Sonugta toplum bélinir ve dagilir. Sirketler
de ayni biyiik toplumlar gibi kiiltiirel degerlerine sahip ¢ikmazlarsa basarili olmalari miimkiin degildir. Ortak hedefler
belirlenemez, hedefe ydnelik ¢alismalar yapilamaz, birimler arasi iletisim saglanamaz ve kaginilmaz bir daginikhik
sonrasi hizh bir diisiis dénemi baglar. Tarihte bunun sayisiz érnekleri vardir.

Sirket kiiltéiriiniin olusumu uzun bir siirectir. Ust ydnetimin iradesi cok énemlidir. Sirket yonetimi istikrar ister,
Ozveri ister, 6zen ister, emek ister. Kigiik sirketler de kdltirll bir istihdamin olusumu ve kontrolii ve yénetilmesi
daha kolaydir. Yapi biiytidiik¢e zorluklar basglar. VAT ve GENTA sirketleri de son yillardaki biiylime paralelinde yeni
istihdamlar olmus ve toplam personel sayisi 98’e ulasmistir. Yakin gelecekte de hizli biiylime ve gelisme siirecinin
devam edecegi goériilmektedir. Ekonomik planlar, analizler, projeler bu beklentiler cercevesinde yapilmaktadir.
Gerek tohumculuk gerekse de bitki besinleri alanlarinda yatirimlarimiz devam edecektir. Bu yatirimlar
planlarken sadece makine ve ekipman veya arsa, bina yatirnmlarini degil, éncelikle istihdam konusuna
odaklanacagiz. Yapilan yatirmlara islerlik kazandiracak, ydnetecek yeni arkadaslar aramiza katilacak ve
ailemiz blylimeye devam edecektir.

Yeni yatirimlar, yeni iriinler, yeni pazarlar, yeni elemanlar... Sirketlerin yasamindaki yenilikler arttikca
degisim siirecine girilir. Degisim slregleri heyecanlidir ama bir o kadar da tehlikelidirler. Ne kadar ¢ok

6n analiz yapilirsa yapilsin belli bir belirsizlik orani vardir. Degisim ve belirsizlikler insanlari olumsuz
etkileyen kavramlardir. insanlar bulunduklari konumu korumak isterler. Nedenleri ne olursa olsun
degisime karsi direng gosterilir. iste bu siireclerde de calsanlar bir arada tutacak onlarin istenen
hedeflere odaklanmasini saglayacak unsur giicli bir sirket kiltirinin mevcudiyetidir. VAT ve
GENTA sirketleri olarak, ge¢miste oldugu gibi gelecekte de tiim zorluklari asarak basarih
cikisimizi devam ettirecegiz. Bu iddiamizin temelinde giicla sirket kilttirimiiz ve bu kiltirel
degerlerle olusmus istihdam yapimiz vardir.

Gelecegimizin teminati budur...

Saygilarimla,

Taner Akman
Vilmorin Anadolu Tohumculuk
Genel Koordinatori
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' %oﬂn Anadolu Tohumculuk’un
(VAT) Antalya’daki Ar-Ge Istasyo-
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TOKAT'TA BAYRAK ICIMIZDEN BIRI
ALCAPONE f1'iN ELINDE
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FRUTY 260 F1 icin Butik Tanrtim

Vilmorin
Antalya’da

Tohumculuk
domates

Anadolu
baharlk

(VAT),
cesidi

gi organizasyonunda Ureticilerle bir araya
geldi. 7 Kasim’da, Antalya hali komisyon-
cularindan Yilmazlar Sebze ve Meyve fir-
masinda gerceklestirilen tanitim organi-
zasyonuna Ureticiler yogun ilgi gosterdi.
Yoérenin domates (Ureticilerinin bir araya
geldigi butik organizasyonda VAT'In teknik
ekibi Ureticilere FRUTY 260 F1'in Urln
ozellikleri hakkinda bilgi verirken domates
tariminda dikkat edilmesi gerekenler konu-
sunda da dreticileri aydinlatti. Ureticilerin domates tarimina ve ceside dair sorularini yanitlayan
VAT ekibi, Ureticilerin ¢esidi yakindan tanimalar i¢in etkinlikte Fruty 260 F1 irin katalogunu da
dagitti. Tanitima dair gorUslerini dile getiren domates ureticileri, VAT'In dlzenledigi bu tanitim
organizasyonunu son derece faydali bulduklarini dile getirdi.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk’un (VAT) uzun yillardir Gzerinde emek harcadigl havug Ureticiligi
projesi, buglin yalnizca i¢ pazardan degil dis pazardan da takdir gorlyor. Vilmorin’in havug ¢esit-
lerinin iran ve Misir'daki dagitimcisi olan AMC firmasinin teknik ekibi ve bir grup iretici, VAT’ In
daveti vesilesiyle gesitlerin performansini yerinde gérmek Uzere Turkiye'ye geldi.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk’un 1980’li yillarin sonunda baslattigl, buglink( seviyesine ulasin-
caya kadar basta VAT & GENTA Satis Mudur0a Sitki Vursavas olmak lzere VAT ekibinin yogun
emek harcadigl, nihayetinde de Turk tariminda ve ihracatinda énemli bir yere ulastirilan havug
Ureticiligi projesi, pek cok ilke icin 6rnek olusturuyor. Ulkelerinde Vilmorin dagitimcisi olan AMC-
iran ve AMC-Misir teknik ekibi ve bir grup Ureticiyi Tlrkiye’ye davet eden VAT, hem sezon hem
de karsi sezon olarak adlandirilan dénemlerde hasat ve ekim teknikleri konusunda ziyaretgileri
bilgilendirdi. Ziyaretleri sirasinda konuklara; hasat sonrasi i¢ ve dis pazara gonderilmek uzere

hazirlanan havuglarin farkl kapasitelerdeki yikama tesisleri de gosterildi. Vilmorin, sahip oldugu
Ustiin 6zelliklerdeki hibrit havug cesitleri ile havug Gretiminin yapildigi Ulkelerde de pazar payini

artirmayi hedefliyor. TlUrkiye’de havug uretiminde énemli bir pazar payina sahip olan Vilmorin
gesitleri; hastalik dayanimlari, meyve kaliteleri ve yuksek verimleri ile yetistiricilerin tim gereksi-
nimlerini karsihyor.
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FRUTY 260 F1’in tanitimi i¢in dizenledi-

Antiss ile
Bereketli
Hasatlar

Vilmorin  Anadolu Tohumcu-

¢ luk (VAT), musir Uretimi ile 6n
. plana cikan Sakarya'da misir

hasat sezonunu duzenledigi
iki hasat gunu ile taclandird.
ANTISS misir cesidinin taniti-
mina yonelik olarak gercekles-
tirilen hasat gunl etkinliginin
ilki, Sakarya’nin merkez ilgesi
Adapazari'na bagh Turnadere
kdylunde, yobre Ureticilerinden
Hlseyin Tuncer’in tarlasindan
gerceklestirildi. 70 civarinda
Ureticinin  katihmi ile gercek-
lestirilen etkinlikte, Ureticiler
ANTISS misir cesidinin bitki,

i kogcan ve tane yapisina olan
¢ hayranliklarini

dile getirdiler.
15 da alanin bicilmesi sonu-
cunda, cesit 1450 kg/da ve
yuzde 20 hasat nemiyle bu yilki
bolge misir verim ortalamala-
rinin 200 kg Uzerinde tane ve-
rimi verdi. VAT'In misir ¢esidini
tanitug ikinci hasat ginu ise
Golkent beldesinde Uretici Mus-
tafa Yiimaz'in arazisinde 4 da
alanda yapildi. Dizenlenen bu
etkinlige ise bolge genelinden
80’e yakin uretici grubu katildi.
ANTISS cesidi bu tarlada 1540
kg/da ve ylzde 21 hasat nemi
ile bolge ortalamalarinin 175
kg/da Uzerinde bir verim verdi
ve Ureticilerin blyuk begenisini
topladi.
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MARMARA BUYUYOR
HEDEFLER BUYUYOR

Tarim sektoriindeki yolculuguna 1994 yilinda Antalya’da baslayan, 1998'de ise
hizmet merkezini Yalova'ya tasiyan Goker Tarimsal, faaliyet alanini Yalova ile
sinirlandirmig degil. Edirne’den Ardahan’a kadar Turkiye'nin tim kuzey bol-
gesinde tarimsal etkinligini sirdiren Goker Tarimsal, 18 yildir omuz omuza
oldugu Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA'nin basbayiligini basari

ile sirddruyor.

Uzun soluklu bir ugras, 6zveri
ve emek isteyen tarim sekto-
rindn sekillenmesinde emegi
olan firmalardan Goker Tarim-
sal, VAT ve GENTA Urunleri ba-
yiliginin yani sira kendi tretimi
olan tarim ilaci satisi, sus bit-
kileri Gretimi ve dis mekan sus
bitkisi fide Uretimi yapiyor. Go-
ker Tarimsal’t bunca yillik sek-

t0r hayatinda basarili kilansa
her daim Ureticinin yaninda
olan guclu teknik kadrosu.

VAT ve GENTAnin is birligi
icinde oldugu en eski bayiler-
den biri olan Goker Tarimsal,
18 yildir, Turkiye tarimina
yon veren firmalar arasinda
yer aliyor. Goker Tarimsal Ge-
nel Mudirta Erdogan Sancar,

kurulus tarihinden bu yana
rekabeti ylksek olan tarim
sektorinde, elde ettikleri ba-
sarinin sirrinin iyi organizas-
yon yapisinda gizli oldugunu
soylUyor: “Kalabalik bir ekibe
sahibiz. Marmara’da calisan 5
ziraat muhendisi arkadasimiz
var. Orada UrUn gesitliligi fazla
oldugundan bir arkadasimiz

yalnizca tohum konusunda
hizmet vermekle ugrasliyor,
digerleri tohum, ilag, glbre
konusunda Ureticilerimizle
iletisime gecgiyor. Marmara
bolgesi icin en blylk sikinti
tarim potansiyeli olan bolgele-
rin birbirine ¢ok uzak olmasi.
Ornegin, Canakkale Yalova'ya
4 saat, Eskisehire 3 saat
uzakhkta... Ancak ekibimizin
genis olmasi ve farkli yerler-
de ikamet etmeleri genis bir
alanda ureticilere ulasmamizi
kolaylastiriyor.”

Firmanin kurulus hikayesi ile
birlikte VAT ve GENTA bulusma
noktasi konusunda anilarini
paylasan Sancar, “Sirketimi-
zi 1994 yilinda simdi VAT ve
GENTA'da Uriin  Gelistirme
MUdiri olan Gokce Atalay
ile birlikte kurduk. Amacimiz
Ureticilere danismanlik hiz-
meti vermekti. Ancak Anado-
lu Tohum ile irtibatimiz daha
evvelinde de vardi, onlarin ce-
sit denemelerini yapiyorduk.
Hem karakterimizi hem de
muhendislik konusunda ¢a-
lismalarimizi iyi bildikleri igin
kendi sirketimizi kurdugumuz-
da Anadolu Tohum bizimle is
birligi yapmak istedi. Boylece
iliskilerimiz daha da kuvvet-
lendi” diyor. 1998 yilinda Mar-
mara bodlgesini daha avan-
tajli bularak sirket merkezini
Antalya’dan Yalova'ya tasiyan
GoOker Tarimsal, Marmara bol-
gesinde o donemler, tarimsal
teknik donanima sahip olan
fazla firmanin olmamasini
avantaja gevirerek, bu bolge-
de zaman icinde marka olmayi
basarmis. O glinleri Sancar su
soOzlerle anlatiyor; “O donem
bu boélgede isin teknigini bilen
cok fazla firma yoktu. Rekabet
daha azdi. Biz teknik calisma-
larimiz ile VAT ve GENTA'nin id-
diali oldugu pek ¢ok tohumda
piyasaya hizli bir bigcimde gir-

PAYDAS - Aralik 2012



dik ve kisa slre icinde piyasa-
yI ele gecirdik. Cok buyUk bir
ivme ile yuUkseldi basarimiz.
Ve bolgeyi blyitmus olduk.”

Tarim sektérinde ortak hedef-
ler dogrultusunda verilen ca-
balar sonunda VAT ve GENTA
ile aralarinda i¢ ice gecmis bir
iliski dogdugunu ifade eden
Sancar, iki firmanin da karsi-
likli olarak birbirlerine kattig
degerle basarili islere imza
atabildiklerine dikkat c¢ekiyor.
Distributér firma olarak bak-
tiginda arkalarindaki firmanin
guvenilir ve uzun soluklu he-
deflerle calisiyor olmasinin gu-
ven verici oldugunu sdyleyen
Sancar, “Bayi-firma iliskisinde
devamhligi cok 6nemli. Bu ilis-
kiyi cok uzun yillar devam etti-
recegimizi bilirsek eger bizler
de bolgelerdeki ¢calismalarimi-
z1 ¢cok daha etkin yapar, yati-
rim riski almaktan korkmayiz.
Bu bakimdan karsilikl givene
dayali iliski ile yillardir VAT ve
GENTA ile kendi firmamiz gibi

j.uj A f1[
S CESIDI

PAYDAS - Aralik 2012

calistik. Bu noktada basariya
da ulastik” diyor.

GOker  Tarimsal'in  hizmet
verdigi genis calisma sahasi
icinde VAT'In glclne dikkat
ceken Sancar, lider olduklar
Urtnlere iliskin duydugu haz-
zI su sozlerle anlatiyor: “Biz
acik tarla domateste acik ara
lideriz. JOKER F1’le basladik,
BAY IMPALA f1 ile 6nemli bir
ivme yakaladik, 2-3 yildir yu-
varlak yer domatesi satis po-
tansiyeli bolgelerimizde azal-
di. Ozellikle ¢ift amagh sanayi
domatesi talebi ise artti. Ora-
da da biz ac¢ik ara lider durum-
dayiz. Bunun haricinde ha-
vugta ezici bir pazar pay! var
VAT'In ama bizim bdélgemizde
cok fazla havug ekilmiyor. Agik
tarla sirik domates de cok iyi
bir gesit yakaladik, hizl bir bi-
yume gozllyoruz.”

Marmara bélgesinde Istan-
bul, Bursa, izmit gibi buyiik
tiketim potansiyeline sahip
illerin olmasi bu bdlgede ya-

pilan Gretimi de 6nemli hale
getiriyor. Marmara bolgesin-
de yetistirilen Grtn cesitliligi
ve bilingli Ureticisi, bayileri de
hizmet kalitesini ylkselme yo-
niinde zorluyor. Uretici tarafin-
dan yillar icinde sinandiklarini
ifade eden Sancar, gerek ver-
dikleri teknik hizmet gerekse
sunduklari kaliteli Granlerle
Ureticilerin génlinde yer et-
meyi basarmis olacaklar ki ar-

tik kKimi zaman deneme dahi
yapmadan piyasaya Urln suU-
rebildiklerini séyllyor. iste bu
noktada Uretici ile ticari iliski-
den 6te kurulan iliskilerin 6ne-
mi ortaya cikiyor. Oniimiizdeki
ylllarda da var olan cizgisini
koruyarak, ¢alistigl bolgelerde
liderlik ipini goguslemeyi he-
deflediklerini ifade eden San-
car, uzun sureli deger yarat-
manin énemine vurgu yapiyor.



AZ MASRAFLA

MUALCAPONE f1
DOMATES CESIDI

° °
Tokat'in Turhal ilcesinde tarimla ugrasan Salih
Ucar, bolgelerinin en énemli Griinlerinden biri olan
domates Uretimine ALCAPONE f1'den 6nce,
ALCAPONE f1'den sonra diye bakiyor. Glgli kok

yapisi, yuksek verimi ve kalitesi ile acik saha tarla
domatesinde Ucar'in gézdesi ALCAPONE f1.

Bir akarsu vadisinin yamacla-
rina kurulmus olan Tokat, Orta
Karadeniz bdlgesinin oldukg¢a
engebeli yerlesim yerlerinden
biri. ic Anadolu ve Karadeniz
iklimlerinin hakim oldugu il,
uygun iklim kosullar, ilden
gecen akarsularin sagladig
sulama avantaji ve Kazova,
Turhal, Niksar, Erbaa, Tokat ve
Pazar gibi ovalari ile adeta ta-

rimsal Uretim icin bir magbet
niteliginde. Gelisen tarim tek-
nolojileri, Ureticilerinin yenilige
acik yaklasimlari ve uygun ta-
rnm kosullari ile Tokat, 6zellik-
le acik saha sebze Uretimi ve
meyvecilikte kendi ismini pa-
zara yazdirmayl basaran iller
arasinda yer aliyor.

Tokat'in  Turhal ilgesi Kat
Belediyesi’'nde baba mesle-

gi olan tarim isini sUrdiren
Salih Ucar, 12 yildir tarimsal
Uretimle  ugrasiyor. Yillara
gore degismekle birlikte 10
ila 12 donumde Uretim yapan
Ucar, domates, biber, patlican,
karpuz gibi Urlnler Uretiyor.
Agirlikll sebze Uretimi yapan
Ucar'in gozdesi ise domates.
Tokat tarimiicin son yillarda en
6nemli tarim Urlnlerinin ba-
sinda gelen domates, Tokat'ta
aclk sahada yazlik olarak
ekiliyor. A¢ik saha domates
Uretiminde son iki yildir Vilmo-
rin Anadolu Tohumculuk’un
(VAT) ALCAPONE f1'i gesidini
kullanan Ucar, cesidin kalite-
si ve pazar talebinden oyle-
sine memnun kalmis ki do-
mates ekim alanini timden
ALCAPONE f1’e teslim etmis.
ALCAPONE f1'i ilk kez 2009 yI-
linda deneme olarak tarlasina
eken Salih Ucar, denemelerde
karsilastigl sonu¢ neticesinde
ertesi yIl tamamen bu cesitte
karar kilmis. ALCAPONE f1'i,
VAT ve GENTA bayilerinden
Goker Tarimsal Etkinlikler'de
gorevli Ziraat Yuksek Mihen-
disi Erkan HKesat'in tavsiye-
leri ile denedigini ifade eden

L

Salih UCAR
Uretici

Ugar, c¢esidin ozelliklerin-
den ovgu ile bahsediyor:
ALCAPONE f1'in en iyi yonu
glcli kok yapisi. Diger ce-
sitlerle kiyasladiginizda farki
¢ok net goruyorsunuz. Verim
konusunda da ayni sekilde
beklentimizin Ustline c¢ikan
bir cesit. Sicaga cok dayanik-
I, sulama konusunda bize
sikinti yaratmiyor. Bizim bdl-
gemizde genellikle karaleke,
kulleme, fusarium ve virus de-
digimiz hastaliklar gorullyor.
ALCAPONE f1'in guglu kok
yapisi hastaliklara karsi da-
yanimini da artinyor. Ozellikle
fusariuma karsi gesit guclnu
gosteriyor.”

Ucar, daha evvel tohumdan
Uretim yaparken simdilerde
fide Uretimini tercih ediyor.
Fide ile Uretimin daha risk-
siz ve ekonomik oldugunu
Ucar, gectigimiz
sezon 10 déndmde, 16 bin
ALCAPONE f1 fidesi dikmis.
TUum Uretim sezonu boyunca
da Erkan Kesat'tan duzenli
olarak teknik destek almis. G-
ker teknik ekibinin kendilerine
olan yaklasimindan memnu-
niyet duyan Ucar; “Erkan Bey,

dusinen
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ben olayim ya da olmayayim,
duzenli olarak haftada 2 kere
tarlaya gelir, genel kontrolleri-
ni yapar, bitkinin ve topragin
ihtiyaclarini takip eder. Gerekli
uygulamalari bize iletir. Uygu-
lama noktasinda da yardimci
olur. Bu bakimdan ektigim ¢e-
sit icin de aldigim destek igin
de ¢cok mutluyum” diyor.

Uretim yaptiklari Kazova mev-
kinin Tokat'in domates ureti-
minde 6nemli bir yeri oldugunu
ifade eden Ucar, ekim alani ola-
rak belki en buyuk alana sahip
olmasa da koylnde domates
Uretimi konusunda gosterdigi
maharetle diger (Ureticilerin
dikkatini cektigini dile getiriyor.
Tarlasindaki Urunlerin kalitesi
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ve verimi ile ¢cevre koylerden
ve komsularindan 6vgu aldi-
gin1 sbyleyen Ucar; “Tarlama
gelip hangi cesidi ektigimi,
Uretirken neler  yaptigimi
sorarlar. Ben de iki sezondur
ALCAPONE f1'i tim dUretici-
lere tavsiye ediyorum. Uret-
tigim Grinl  ekseriyetle Is-
tanbul ve Ankara gibi buyuk
sehirlere génderiyorum. Ozel-
likle istanbul’a giden Grlinler
bizim icin glizel para kazan-
diriyor. Ureticiler az masrafla
iyi kazanmak istiyorsa bence
ALCAPONE f1'i tercih etsinler.
Bunu acik yureklilikle soyleye-
bilirim” diyor.

Ucar'a gore, domates tari-
minda basari icin, dogru cesit

segiminin yani sira Ureticilik
sanatinin  da konusturulma-
s gerekiyor. Dogru sulama,
zamaninda gubreleme ve
ilaglama ile Urun kalitesi ve
verim Ust noktaya ¢ikabiliyor.
ALCAPONE f1’in yani sira bu
Uriine uygun GENTA bitki besle-
me UrUnlerini de dizenli olarak
kullanan Ucar, sirrini Ureticilerle
paylasiyor: “ALCAPONE f1 icin,
2 yildir GENTA'nin hamik asidi
BIOTOTAL'i, cicek agimini des-
teklemek icin BRAVO P'yi, kok-
lenmeyi glclendirmek icinse
TRANSPORTER’1 kullaniyorum.
GOrdim ki ALCAPONE f1 ile bir-
likte bitki besleme de yapinca
gercekten ¢ok kaliteli bir sonug
aliyorsunuz.”

Het1 it




JOCKEY F1
HIYAR CESIDI
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VILMORIN HIYAR ISLAHINDA
VITES YUKSELTTI

Vilmorin, bagli bulundugu Limagrain Holding'in aldigi karar dogrultusunda yeniden hiyar
pazarinin ana oyuncusu olmak i¢in islah calismalarina bagladi. Vilmorin Anadolu Tohumculuk’un
(VAT) Antalya’daki Ar-Ge istasyonunda baslayan yeni hiyar i1slah calismalari sonuglandiginda
yalnizca Turkiye icin degil Vilmorin‘in diinyadaki diger pazarlar icin de ¢esit gelistiriimis olacak.

Vilmorin’in 10 yil 6ncesine
kadar hiyar pazarinda basa-
ri ile sirdirdlGgl faaliyetleri
Limagrain Holding’in yeni or-
ganizasyon kararlari nedeni ile
yavaslamisti. TUrkiye ve dunya
pazarlarinda hiyar gesitlerinin
basarisi hala konusulan Vil-
morin, Limagrain Holding'in
aldigl yeni kararlar neticesin-

de yeniden hiyar pazarina hizli
giris yapmaya hazirlaniyor. Bu
slrecte hiyar pazarinin ihtiyag-
larini ve beklentilerini gozlem-
leyen Vilmorin, yeni atilmi igin
daha 6nce bu alanda birlikte
galistigl hiyar i1slahinda din-
yaca taninmis buyuk (senyor)
iIslahgilardan Alain Lecompte
ile isbirligine gitti. Vilmorin

Anadolu Tohumculuk tarafin-
dan Turkiye'de yurutulen hiyar
iIslah ¢alismalari icin bir islah-
¢l ekiple maharetlerini konus-
turmaya baslayan Lecompte,
VAT'In Antalya’daki arastirma
istasyonunda yuratulen calis-
malari ve hiyar islahinda he-
defledikleri vizyonu paylasti.

Limagrain’in o doénemdeki

organizasyonu cercevesin-
de 2001 yilinda Vilmorin’in
hiyar  islaht  boélimundeki
faaliyetlerini yavaslattigini
soyleyen Alain Lecompte, bu
dénemde bezelye ve kirmizi
hindiba (radicchio) islahina
devam ettigini sOyluyor. Ara-
dan gecen zamanda bezelye
ve diger gesitlerde Vilmorin'e
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yeni cesitler  kazandiran
Lecompte, hiyar konusunda
calismalara yeniden agirlik
verilmesi slrecini su sozlerle
anlatiyor: “Son yillarda 6zellik-
le Ortadogu ve Tirkiye'de hi-
yar pazarinin giderek artmasi
sirketimizin dikkatini cekti ve
yeniden hiyar islah calismala-
rina hiz verildi. Bu baglamda
galismalarimizin biyuk gogun-
lugunu Antalya’da yapacagiz
ve i1slah ekibimize yeni katilan
Irmak Glrsoy bana yardim
edecek. ilk olarak, Tirkiye ve
sonrasinda Ortadogu paza-
rina yonelik Beith Alpha tipi
calismalarimizin buyik kismi-
ni alacak ve bu calismalarda
modern 1slah tekniklerinden
Ozellikle molekuler anlamda
yararlanacagiz.”

Hiyar bitkisinin kendisi igin
Ozel bir yeri oldugunu ifade
eden Lecompte eski dostu ile
yolunun yeniden kesismesini
sevincle Kkarsiliyor. Lecomp-
te, “Tekrar bu konuda calis-
ma yapmak benim icin buylk
seving. Bu calismalara yine
Tlrkiye’'de devam etmek ise
bana ayrica heyecan veriyor”
diyor. Gegcmiste yaptigl calis-
malar neticesinde gelistirdigi
cesitlerin hala Tirkiye paza-
rinda Ureticilerden talep gor-
dugind ifade eden Lecompte
gozlemlerini paylasiyor: “Ge-
¢en 10 yilin ardindan bu yil

Tlrkiye'ye yaptigim ziyaretler-
de hiyar yetistiriciliginin ya-
pildig1 bolgeleri ziyaret etme
sansi  buldum. Cesitlerimin
hala pazarda olmasi ve hiyar
pazarindaki yeni trendler bana
glc kaynagi oldu. Suratle yeni
gesitleri Turk Ureticisine ka-
zandirmaya calisacagiz.” Tur-
kiye pazarinda yaygin olarak
tercih edilen hiyar cesitleri
konusundaki goézlemlerini de
dile getiren senyor islahgi;
“Yakindan baktigimda kisa tip
hiyar ve dikenli hiyar pazarn
oldukgca artmis. Ayrica ozel-
likle Menderes bdlgesinde
asl anaci kullanilarak hiyar
Uretimi yapiliyor. Yine gegcmis
dénemde buylk sorun olan
mildiyé halen devam etmekte
ve Ozellikle Demre bdlgesinde
dayanikh cesitler aranmakta.
Bu ziyaretler neticesinde Is-
lahta yon verecegim konular,
Fungus dayanimh, farkh iklim
kosullarina uyum saglayan ve
her zamanki gibi daha kaliteli
meyveler olacak.”

“Sirket olarak hedefimiz diinya
genelinde hiyar pazarinda s6z
sahibi olmak. ilk olarak rakip-
lerden farkli dayanimlara sahip
(mildiyd) cesitler elde etmek”
diyen Lecompte, son yillarda
yeni trend olan tiplere de yone-
lerek bu alanda satilabilecek
cesitler bulmayl da hedefledi-
gini aktariyor. Tim bunlarin so-

ALAIN LECOMPTE
KiMDIR?

Lecompte'nin islah basarisi daha da perginleniyor.

3 ‘N\l \ A
- - -
‘ !__ : ! . ‘_‘ JOCKEY F“]t

IYAR CESIpI

Turkiye pazarinda yaygin olarak tercih edilen hiyar
cesitleri konusundaki gézlemlerini de dile getiren

senyor islahgi; “Yakindan baktigimda kisa tip

hiyar ve dikenli hiyar pazari oldukga artmis” diyor.

Profosyenel anlamda hiyar islahina 1988 yilinda baslayan Alain Lecompte, bu alandaki ilk calismalarimi Vilmorin La Manitre istasyonun-
da yaparak ana baba hatlarini elde etti. Buna paralel olarak Turkiye'de hibrit denemeleri kurup pazara uygun gesitler arastirmaya basla-
yan Lecompte, ilk olarak Homurlu beldesinde kis donemine uygun cesitleri arastirmak icin denemeler yapti. Bu calismalar neticesinde su
an halen satilmakta olan KYBELE F1, JOCKEY F1 ve VEGA F1 cesitlerini segen senyor islahgl, basta Turkiye olmak tzere diinya ureticile-
rine bu cesitleri kazandirmis oldu. Bunun yaninda oturak hiyar pazarinda su an lider olan MURAT F1 cesidini de o donemki calismalari
sonucunda elde etti. Bu donemlerde islah calismalarinda molekiler yontemlerin az miktarlarda kullaniliyor oldugu distnildiginde



Lecompte, hiyar konusunda ¢alismalara yeniden agirlik verilmesi siirecini su sozler-
le anlatiyor: “Son yillarda 6zellikle Ortadogu ve Tiirkiye'de hiyar pazarinin giderek
artmasi sirketimizin dikkatini ¢ekti ve yeniden hiyar islah calismalarina hiz verildi.
Bu baglamda calismalarimizin biiyiik ¢cogunlugunu Antalya’da yapacagiz ve islah

ekibimize yeni katilan Irmak Giirsoy bana yardim edecek. ilk olarak, Tiirkiye ve son-
rasinda Ortadogu pazarina yonelik Beith Alpha tipi calismalarimizin biiyiik kismini

alacak ve bu calismalarda modern islah tekniklerinden 6zellikle molekiiler anlamda

yararlanacagiz.”
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Aytekin TURAN
VAT Antalya Arastirma
Istasyon Muduri

nucunda Lecompte, yeni islah
calismalarinin sirketin satis
basarisina katki sunacaginin
da altini giziyor.

VAT’In Antalya arastirma istas-
yonunda yurutilen hiyar islah
calismalarini yakindan takip
eden isimlerden bir digeri de
istasyon mudiru Aytekin Tu-
ran. Yeniden baslayan hiyar
iIslah ¢calismalari hakkinda ge-
linen noktay! paylasan Turan,
Ureticilere bir de mujde veri-
yor: “Yeni cesitler 2 yila kadar
pazarda olacak.”

“Vilmorin olarak Turkiye hiyar
pazarinda buyuk bir yerimiz
vardil. Bunu tekrar g6z 6ninde
bulundurarak sirketimiz yeni
bir karar ardi. Vilmorin’in daha
once de calistigl Unli 1slahgi
Alain Lecompte ile Agustos
ayindan bu yana ciddi anlam-
da odaklanarak hiyar konu-
sunda calismaya basladik.
Oncelikli giizliik, baharlik, kis-
lik ve erken baharlik tip olmak
lizere 4 segment Uzerinde Be-
ith Alpha tip hiyar calismalari-
miz basladi. Hatta aralik ayinin
basinda ilk kez yeni tohumlar
almaya basladik” diyen Turan,
hiyar konusunda islah¢i ekibi-
ni de genisletmeye basladik-
sOyluyor. Lecompte’ye
Ozellikle laboratuvar ayaginda

larini
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yardim edecek olan Irmak
Gursoy’'un vyani sira VAT'In
hiyar i1slah ekibine 2013 yili
Mayis ayinda bir de klcguk

(junior) islah¢i  eklenmesi
planlaniyor.

Lecompte’'nin 10 yil o6nce
yapmis oldugu cesitlerin

hala Turkiye pazarinda be-
genilerek tercih edildigini
ifade eden Turan, bu cesitle-
rin simdi dahi pazarin yuzde
50 ila 60’ina hakim oldu-
guna dikkat c¢ekiyor. Turan;
“Tlrkiye’de domatesten son-
ra ikinci buylk pazar hiyar
pazari. Umut ediyoruz ki yakin
zamanda yine ayni sekilde id-
dial cesitlerde pazardaki yeri-
mizi alacagiz” diyor.
Hiyar calismalarinda Once-
ligi ortu altina verdiklerini
sodyleyen Aytekin Turan, ayni
zamanda diger bir &nemli
pazar olan acik tarla icin de
calistiklarinin bilgisini veriyor.
Turkiye'de ylrUtulen islah ¢a-
lismalarinin yalnizca Turkiye
pazari icin degil, 6zellikle Arap
Ulkeleri ve Rusya icin de 6nem
tasidigina dikkat ¢eken Turan
ekliyor; “Farkli segmentlerde
aran calismalarimiz da ola-
cak. Rusya’'da dikenli hiyar
pazari ¢ok gelismis durumda.
Bu cesit Turkiye’de de son yil-
larda ragbet gérmeye basladi.
Bu nedenle dikenli hiyar konu-
sunda calismalarimiz olacak.
Dikenli hiyarin yani sira Asya
tipi hiyar da yeni trend olarak
dikkatimizi ¢ekiyor. Islah ekibi-
miz tam anlamiyla oturdugun-
da calisma alanimizi da derin-
lestirecegiz.”
Deneyimi ve yaptigi calismalar-
la basarilara imza atan islahgi
Alain Lecompte ile ¢calismanin
her acidan kendilerine avantaj
sagladigini dile getiren Turan,
bu avantaji zamanlama konu-

sunda da yasayacaklarini disU-
ndyor. Yeni islah ¢alismalarinin
sonuclarini kisa slirede almayi
planladiklarini séyleyen Turan;
“Hedefimiz ¢ok kisa. CUnku hi-
yara sifirdan baslayan bir aras-
tirma ile girmiyoruz. Islah¢imiz
cok deneyimli ve basaril. Elin-
de gecmisten kalan materyaller
var. Hedef en kisa zamanda
pazara surebilmek.
Tabii 8-10 yil pazara ara veril-
dikten sonra bu UrUnlerin yeni-
den pazarda yer etmesi zaman
alacaktir ama hedefimiz 2 yil
icinde yeni cesitleri Ureticileri-
mizle bulusturabilmek. Ozetle
cesitleri hala pazarda satan ba-
sarl 1slah¢imizin avantajlarini
kullanacagiz.”

aranleri

Son olarak, 2013-2014 yilin-
da dis denemelere gececek-
lerini sdyleyen Turhan, yeni
Urlnlerin hedef pazarlarini ise
su sozlerle dile getiriyor: “Hi-
yar pazarl sadece Antalya’da
olusan bir pazar degil, Ak-
deniz bolgesinden basliyor,
Ege ve Karadeniz’e kadar
uzaniyor. Akdeniz bdlgesinde
guzluk, baharhk, kishk gibi
erken baharlik pazar oldugu
icin buraya agirhk verecegiz.
Antalya’da; Alanya, Kumluca,
Konakh, Gazipasa, Demre
bolgesi, Mersin’de Homurlu
bolgesi ¢cok onemli pazarlar.
izmir'de de kiiglik caph pazar-
lar var. Tum bu noktalara yeni
cesitlerimizi sokmak istiyoruz.
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TOKAT'TA BAYRAK
ALCAPONE f1’IN ELiNDE

Tokat, Grin gesitliligi ve Uretim kalitesi ile son yillarda acik saha sebze tretiminde pazarda kendi
markasini olusturmus durumda. ilin en lokomotif Griinii ise tarla domatesi. Peki, Tokat'ta en cok
hangi domates ¢esidi ekiliyor diyorsaniz yanit belli: ALCAPONE f1.

Acik saha sebze Uretiminde
genis urlin deseni ve farkh
turdeki meyve bahceleri ile ta-
rimin Orta Karadeniz'deki atar
damari olan Tokat, istanbul ve
Ankara gibi buyUk illerin yani
sira ihracat pazar igin de gizli
glclerden. Tokat’in Urlin yelpa-
zesi, domates tariminin bolge
icin 6nemi ve Ureticilerin tarima
yaklagimlarina dair bilgi veren
Tokat'in tarim Ustatlarindan
Uzamislar i¢ ve Dis Ticaret fir-
masindan Mustafa Uzamis,
Tokat deyince domates, doma-

tes deyince de ALCAPONE fl1'e
uzanan yolda VAT ve GENTA'nin
Onemine isaret ediyor.

Uzamislar ic ve Dis Ticaret
Kazova’da bayi olarak hizme-
te 1996’'da baslamis. Ancak
emekli 68retmen olan Mustafa
Uzamis, 30 yildir tarimla i¢ ice.
Bolgelerinde yillardir komisyon-
culukla ugrasan Uzamis, ziraat
mihendisi olan oglu Hakan
Uzamis’'in fakllteden mezun
olmasi ile birlikte bayi acarak
Ureticilerle olan baglarini bu
alanda da kuvvetlendirmis.

Simdilerde Baba- ogul birlik-
te yuruttikleri islerinden hayli
memnunlar. Tokat'ta domates
ihracati yapan ilk firma olan
Uzamislar, ayni zamanda buyUk
meyve suyu fabrikalarina da
bolgede yetisen seftali, elma,
visne gibi Urlnlerin tedarigini
yapiyor. Tum bunlarin yaninda
bilgi birikimini bdlge tariminin
gelismesi icin kullanan Mus-
tafa Uzamis, Tokat Meyve ve
Sebze Ureticileri Dayanisma ve
Yardimlasma Dernegi’nin de ilk
orgut baskanligini yuriutmus.

Tokat'in tarimsal Uretimde
artan rolune dikkat ceken
Uzamis; “Son 5 yildir potan-
siyel olarak acik saha sebze
Uretiminde Tokat, Turkiye ca-
pinda ilk ikide yer aliyor. Hele
ki acik saha, yazlik domates-
te iki yildir pazar birincisiyiz”
diyor. Antalya bdlgesinde son
derece kotu giden sezona
inat Tokat’ta Uretimin de Urlin
fiyatlarinin da gectigimiz se-
zon hayli iyi olduguna dikkat
ceken Uzamis, domates fi-
yatlari hakkinda bilgi veriyor;
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BITKi BESLEME ILE SONUCA ODAKLAN

MUSTAFA HAKAN

UZAMIS UZAMIS

Uzamislar Ziraat Miihendisi / Uzamislar i¢ ve Dis Ticaret

ic ve Dis ALCAPONE f1 fidesi diken ureticilerimize kontrolli olarak bitki besleme yaptirmaya calisi-
Ticaret

yoruz. Bu cesit icin GENTA'nin rtnlerini dneriyoruz. BIOTOTAL bitkiyi koklendiriyor, fosfor
icerikli BRAVO- P bitkinin gigeklenmesini saglyor, deniz yosunu icerikli SEATON SUPERMIX
bitkinin aktif btytmesini sagliyor. Bu trinleri karisim yaprak diger ilaglarla birlikte treticimize
veriyoruz. Bitki beslemede GENTA'nin bu Uriinleri ile ¢ok gtizel sonuglar aliyoruz. Haftalik ta-

kiplerimizi yaparak Ureticinin tarlasinda Grlnlerin gelisimini izliyoruz. Biz de Ureticimiz de so-
nuctan gayet memnunuz. Yaptigimiz ise sadece ticaret gozi ile bakmadigimiz icin amacimiz biraz da bélge tariminin gelisimine

katki sunmak, Ureticilere verdigimiz bilgilerle onlarin bilinglenmesini saglamak. Bu noktada VAT ve GENTA Urlnlerini tedarik

“Tokat'ta 2012 yih kalite ve
bakimindan son 3-4
yilin en iyisiydi. Uriinlerimizin
aldigl fiyatlar da cok tatmin
ediciydi. Ornegin sadece ben
Ureticiden, 55 kurustan 4 bin
ton sebze aldim. Dénime 10
ton veren bir tarlada, salma
sulama yaparak maliyetler
¢ikarildiginda 20
damla sulama yapilarak yine
maliyetler c¢ikarildiginda 24
kurusa arin satmak Uretici
icin tatmin edici. iklimin iyi
gitmesi, Ur0n kalitemizi de
olumlu yonde etkiledi. Tlccar
kalitemizi ¢ok begendi. Ma-
limizi hangi ile gondersek al-
digimiz talepten biz de Uretici
de memnun kaldl.”

Bayi olarak tahsilat sorunu
yasaylp yasamadiklari sorul-
dugunda Mustafa Uzamis,
yaptiklari isin iki yonlUligu-
nin getirdigi avantaja dik-
kat cekiyor; “Firma olarak
6demelere iligskin bir sikinti
yasamiyoruz. Clinki hem Ure-
ticimizin malini aliyoruz, hem

pazar

kurusa,

Ureticiye mal veriyoruz. Uza-
mis, sektdérdeki deneyimleri
ve de dernekgilik gecmisi do-
layisi ile Tokat tarimina iliskin
ilging bilgiler de paylasiyor.
“Dernege baskan oldugum
2004 yilinda Tokat'ta 50 ce-
sit tohum ekiliyordu. Cesit-
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ettigimiz Goker Tarimsal firmasi ile de iyi iligkiler i¢indeyiz.

liligin bu kadar ¢ok olmasi
bakim maliyetlerini artiriyor
ve pazarlamay! zorlastiriyor-
du. Koyleri, ilgeleri gezerek,
Ureticilere gesit sayilarini di-
slrmeleri yonlinde telkinler-
de bulundum. Simdi 5 cesit
ekiliyor Tokat'ta. Ve ilin 300
ila 400 ton olan Uretim po-
tansiyelini boylece 700 tona
cikardik. Kaliteli Grin kendi
pazarini kendisi buluyor. Artik
tlccarlar Tokat Urlnlerini ta-
Kip ediyorlar.”

Son iki yildir pazarin acik ara
liderinin ALCAPONE f1 oldu-
guna dikkat c¢ceken Uzamis,
ilk etapta deneme amaclh
ekilen bu c¢esidin son iki yil-

dir Tokat’ta ticari olarak yer
aldigini, ancak iki yilda bdol-
genin 60’ina hakim oldugunu
ifade ediyor. Uzamis cesidin
basarisini su soézlerle acik-
liyor: “Bir ¢esitten oncelikle
raf omrindn uzunlugu, bit-
ki yapisinin gicli olmasi ve
hastaliklara dayanim aranir.
ALCAPONE f1'in kok dayanimi
yuksek, fusariuma dayanikli.
Bitkinin yapraklari meyvenin
UstlnU ortlyor. Gines meyve-
yi direkt gérmuayor. Raf émri
gayet iyi. Tlccar tarafindan
begeniliyor. 1 hafta, 10 gline
kadar rafta gevseme yapmi-
yor, renk degistirmiyor. Do-

SEATON

mateste ideal buyuklik 150
ila 200 gramdir. Bunun altin-
da domates i¢ pazara yar! fiya-
tina satilir. ihracat hic almaz.
ALCAPONE f1'de ise meyve-
ler, birinci salkimdan son sal-
kima kadar ayni meyve iriligin-
de oluyor. Ozetle diyebilirim ki
Vilmorin Anadolu Tohumculuk
ALCAPONE f1 ile Tokat'ta
bayragl c¢ekti” diyen Uza-
mis, Bolgede VAT'in yalnizca
ALCAPONE f1 cesidinin degil,
sanayi biberi olan KAPELLO f1,
oturak domateste JOKER F1
ve BAY IMPALA f1 cesitlerinin
de Ureticilerden ilgi gérdigunu
sozlerine ekKliyor.
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SEHIRDE
DOGA YARATMAK

Daha temiz ve saglikl bir cevrede yasamak, gelecek

nesillerin de daha az kirlenmis bir diinyada yasamasini
saglamak mumkdun olabilir. Son yillarda cevreye verdigimiz
zarari 'karbon ayak izi' bilinciyle takip edebilir, cevreye

salinan karbondioksit miktarini hesaplayabiliriz.

W Mesut TEKTIMUR

KARBON AYAK izZi NEDIR?

Karbon ayak izi, birincil ve ikin-
cil ayak izi olmak Uzere iki ana
parcadan olusuyor. Birincil,
yani dogrudan karbon ayak izi
evimizde veya ulasimda kul-
landigimiz fosil yakitlarin kulla-
nilmasi sonucu ortaya cikiyor.

Ve ortaya ¢ikan CO, salinim
miktari birincil ayak izi olarak
tanimlaniyor. ikincil ayak izi
ise evimizde, isyerimizde kul-
landigimiz mobilyadan yiyecek
icecege kadar farkl turlerdeki
Urunlerin imalati ve atiklar ile
ilgili ortaya cikan yani dolayl

karbondioksit saliniminin  6l-
gusudur. Bu konuda 6rnek ver-
mek gerekirse; evimizde, igye-
rimizde kullandigimiz elektrik,
yakit miktari; ulasimda araba,
ucak gibi araclari ne kadar kul-
landigimizla dogrudan iligkili-
dir. Dolayli olarak ise ictigimiz

sudan, tekstil Grtinlerine kadar
salinan karbon miktar degi-
sir. Soyle ki aldigimiz elbise
Hindistan’dan geliyor ise bu-
lundugumuz sehirde Uretilen
giysiden ¢ok daha fazla karbon
ayak izini cevremize birakmis
oluruz.
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BU KONUDA NELER
YAPABILIRiZ?

Evimizde kullandigimiz enerji
miktarini azaltmak, Isi izolas-
yonu, kullandigimiz su mikta-
rini dustrmek 6nemli bir katki
sunabilir. Veya aligverigimizi
yaptigimiz marketin yurime
mesafesinde olmasi, hatta
marketten aldigimiz drlnle-
rin yakin bodlgelerde uretilmis
olmasi, bu Urlnleri tercih et-
memiz birakmis oldugumuz
karbon ayak izini azaltmak
yonlinde atilacak adimlar ara-
sinda olabilir. Bu érnekleri co-
galtmak mimkunddar.

Bunlarin disinda, sehir ya-
saminda olusan psikolojik
problemlerimizi azaltabilmek

ayni zamanda biyolojik olarak
saglikli yasayabilmemiz igin
cevremizde yesil alanlari ve
biyolojik ¢esitliligi artirip daha
saglikli bir yasam alani olustu-
rabiliriz.

BUNLARI NASIL
YAPABILIRiZ?
istanbul’da yasayan biri ola-
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rak son yillarda kurumlarin
yaptigl calismalari, isim ile
baglantili olarak daha dikkat-
li izliyorum. Dikilen agaclar,
olusturulan yesil alanlar, hat-
ta elektrik direklerine sepet-
ler icinde ekilen sardunyalari
takdirle Kkarsiliyor, kapkara
yollarda ilerlerken o guzelim
ciceklere hayranlikla bakiyor,
daha temiz nefes aliyor ayri-
ca saghkli dusinebiliyorum.
Belediyelerin bu calismalar
ile benim ve cevremdekilerin
yasamina inanilmaz fayda
sagladigini distntyorum.
Dikilen, ekilen ve olusturulan
peyzaj alanlari; karbon ayak
izimizi kUcultme konusunda
bilimsel olarak kanitlanmis
ciddi faydalar saglhyor. Soy-
le ki 10 x 10 m boyutlarinda
ciceklendirilmis alan yakla-
stk 11 kg/yillda karbondiok-
sit bunyesinde tutuyor, buna
bagli olarak da havamizi te-
mizliyor. Fakat burada gézden
kacan bir seyler var. Peki, bu
cicekler nerede, nasil, hangi
sartlarda yetistiriliyor? Cicek-
ler bu kosullarda ya-
rardan ¢ok zarar veri-
yor olabilir mi?
Oncelikle ok kulla-
nilan, hatta 6 ayda
bir degistirilen ¢im
alanlara iliskin so-

Kiclk bir balkon-
da yetistirdigimiz
cigceklerin, sebzelerin
ve hatta maydanozun
bile gevremize yarar
sagladigini bilmeliyiz.
Tohum ekerek ¢im
alanlar olusturmali ya
da yurtdisinda 6rnek-
leri bulunan degisik
turde gicek tohumu
karigimlarindan olusan
ve gerekli biyoge-
sitliligi bu bahgelere
cekerek, arilarla, kele-
beklerle, kuslarla sehir
icinde doga yaratila-
rak karbon ayak izini
azaltmak konusunda
ciddi calismalar yapa-
bilirler.

rularimizi soralim. Bildigimiz
gibi son yillarda sehir park ve
bahcelerinde hazir ¢cimler yani
baska bir sehirde ya da Ulke-
de Uretilip gelen rulo seklinde
cimler kullantliyor. Peki, bu
¢im nasil Uretiliyor, nasil tasi-
niyor, ne sekilde uygulaniyor
ve bu isler icin ne kadar fosil
yakit kullanihyor? Bu ¢im-
ler temizledigi havadan c¢ok,
havamizi Kirletiyor mu ya da
dlnyayl daha fazla mi isitiyor?
Peki, cimlerin geldigi bu tarla-
lardan ne kadar toprak tasi-
niyor, kullanilan plastik fileler
nasil ve nerelerde Uretiliyor?
Hatta kullanilan cicek fideleri
ve agaclar nerelerden geliyor?
Cicekler yetistirilirken seralar-
da ne kadar yakit kullanilyor?
Tasinirken ne kadar karbon
ayak izi birakiyorlar? Bunlarin
bilimsel olarak arastiriimasi ve
hesaplanmasi gerekiyor ki bu
bitkilerin sagladig| yararlardan
¢cok dogaya zarar mi verdikleri-
ni bilelim.

PEKi, BUNUN iCiN

NELER YAPMALIYIZ?

Klguk bir balkonda yetistirdi-
gimiz giceklerin, sebzelerin ve
hatta maydanozun bile cevre-
mize yarar sagladigini bilme-
liyiz. Ciceklerle donattigimiz
balkonda, hele hele bah¢emiz-
de dogal olarak tohumdan ye-

tistirdigimiz tim bitkiler ufak
da olsa yarar saglayacaktir.
Bu katkinin en bulyugini ise
kamu kurumlarinin yapacagi
dusuncesindeyim. Nasil mi1?
Tohum ekerek c¢im alanlar
olusturmali ya da yurtdisinda
Ornekleri bulunan degisik tur-
de cicek tohumu karisimlarin-
dan olusan ve gerekli biyoce-
sitliligi bu bahgelere cekerek,
arilarla, kelebeklerle, kuslarla
SEHIR iCINDE DOGA yaratila-
rak KARBON AYAK iZiNi azalt-
mak konusunda ciddi ¢alisma-
lar yapabilirler. Bu olusturulan
doga parcgalarinda kendi ken-
dine bakan, ¢cok sulama iste-
meyen, kendi besinini ureten,
erozyonu onleyen bitkiler yetis-
tirmeli, dinya Uzerindeki bitki-
lerin, topragin, yilda yaklasik
yuzde 3,3 oraninda karbondi-
oksit tuttugunu hesaplamali
ve bu orani hizl bir sekilde art-
tirmaya calismaliyiz.

Bu konuyu diisiiniin! inanin siz-
leri cok farkli yerlere gotiirecek.
VE BIZLER gevremize diktigimiz
her fidanla, kigucUk bir tohu-
mu dogaya birakarak ‘KARBON
AYAK iZi'ni kiclltecegiz. En
onemlisi ise cocuklarimiza to-
humun yasamin en énemli par-
¢asl oldugunu, hayatin tohumla
basladigini 68retmeliyiz...
DUNYA  UZERINE  HAYAT
VERELIM....
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 MARULUNU

BEYPAZARI

TARLA GUNUNDE SECTI

GUNDEM

Havucun yaninda marul Gretimi ile de adindan soz ettiren Ankara’'nin Beypazari ilgesi, Vilmorin
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Basta WISMAR cesidi olmak
Uzere marul pazarina yonelik
Urlnlerinin Beypazari’'nda otur-
masi icin etkinlikler diizenleyen
VAT, gecen yil oldugu gibi bu yil
da Beypazari'nda Marul Tarla
GUnU duzenledi. Ekim ayinda
dizenlenen etkinlige VAT'In
teknik ekibi, bolge bayileri, fide-
ciler ve yogun bir Uretici grubu
katihrken VAT'In marul cesitleri
g6z doldurdu.

Marul Tarla Guni’'ne katilan
bayilerinden Fatih
Yilmaz, VAT'In ikinci kez duzen-
ledigi bu etkinligi degerlendi-
rirken, “Bu bdlgede ureticilerin
VAT’a bakis acisi ¢ok iyi. ‘Vilmo-
rin bir gesit getirirse en iyisini
getirir' diye dusUnUyorlar. Bu
gibi etkinlikler marul pazarinda
VAT'In varli§ini perginliyor. GUn
gectikce VAT pazardaki payini
yeni gesitler ile daha fazla ala-
caktir” diyor. Havu¢ disinda,
VAT'In bélgede dzellikle yediku-
le marul ile tanindigini séyleyen
Yilmaz, boélgede denenen 17
cesitten en az 4 tanesinin ticari
olarak gorecegi talepten emin
oldugunu ifade ediyor. Bolgede
sikca gorulen mildiyd, ug yanik-
g1 (tipburn) ve fusarium gibi
hastaliklara karsi VAT'In cesit-
lerinin dayanikh oldugunu ak-
taran Yilmaz, bu 6zelliklerin de
cesitlere olan talebi artiracagini
dusutnuyor.

Gegtigimiz sezon bdlgede de-
nenen WISMAR'In bélgede ylz-

Beypazar

FATIH
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YILMAZ

Beypazari Bayi

Bu bolgede ureticile-
rin VAT'a bakis agisi
cok iyi. 'Vilmorin bir
esit getirirse en iyisini
getirir' diye distnuyor-
lar. Bu gibi etkinlikler
marul pazarinda VAT'In
varligini perginliyor.

de 40’lik bir pazar payi
yakaladigini ifade eden
Yilmaz,
Vilmorin’in Kivircik ve ays-
berg marul ile pazarda
olmasini istedigini soylu-
yor. Yilmaz sunlarn ekli-
yor: “Bu gibi etkinliklerde
Ureticiler yeni cesitleri
yakindan gérmus oluyor,
merak ettikleri konular-
da VAT'In teknik ekibin-
den bilgi aliyor, bizler de
ayni sekilde cesitlere dair
daha detayli bilgi ediniyo-
ruz. Sonug olarak, uretici
ve bayi, firmaya daha da
yakinlasmis oluyor.”
Marul tarimi son yillarda artan
bir oranla fide olarak ekiliyor.
Bu noktada fide Uretimi yapan
firmalar pazarin talep ve bek-
lentilerini yakinda takip edebi-
liyor. Beypazar’'nda fidecilikle
ugrasan Basaran Fide’'nin sahi-
bi Tahir Basaran, VAT In Marul
Tarla GUnU’ne katilip gesitlerin
performansini yakindan géren-
lerden. Ureticilerin havugctan
sonra marulda da Vilmorin’in
pazardaki varligini benimsedi-
gini sdyleyen Basaran, Beypa-
zar Ureticisinin pazara uygun
kaliteli cesitlerin pesinde oldu-
gunu, beklentilerini ise VAT'In
cesitleri ile giderebilecegini dii-
suinlyor.

Beypazar’nda 10 yil 6ncesine
gore marul pazarindaki potan-
siyelin ciddi oranda arttigini

Ureticilerin  de

gozlemleyen Basaran, orijinal

ve Kkaliteli tohumlara yonelis
oldugundan s6z ediyor. Basa-
ran ekliyor: “Marulda Ureticinin
ilk hedefi istanbul, Ankara ve
diger bulylk sehirlere malini
gonderebilmek. Bu bdlgenin
Uretimi Turkiye pazarinda belli
bir acigl kapatiyor. Bu anlamda
sansh bir yerdeyiz. VAT ise bu
potansiyeli iyi degerlendirecek
guclu bir havuza sahip. Cesitle-
rin hastaliklara karsi dayanimi
da ¢ok guzel. Bu nedenle VAT
pazar beklentilerini karsilaya-
caktr.”

“Tarla giinQ, hem Ureticiye hem
de firmaya kazandiran etkinlik-
lerden. Ozellikle Tirk Ureticisi
gozu ile gormeden bir ceside
kanaat getirmiyor. Ureticiler tar-
la gunleri icin ekilen cesitlere
bakiyor. Cesidi yerinde inceliyor

TAHIR

BASARAN
Basaran Fide
Marulda treticinin
ilk hedefi Istanbul,
Ankara ve diger
buyuk sehirlere malini
gonderebilmek. VAT
bu potansiyeli iyi de-
gerlendirecek guigli
bir havuza sahip.

ve bir kanaat olusturuyor” s6z-
lerinin sahibi ziraat muhendisi
Mustafa Eken, yoredeki tarim-
sal etkinlik hakkinda bilgi veri-
yor: “Pazar farkli dénemlerde
farkli Grtnler istiyor. Yazlik, guz-
IUk ve kishk cesitleri Uretici goz
onunde bulundurarak mevsimi-
ne gore ekim yapiyor. Beypazari
Ureticisi yeniliklere acik. Tarla
glnlerine
yogunlugundan da bunu gori-
yoruz.” VAT'In marulda; kivircik,
yedikule, aysberg gibi farkli
ozelliklerde cesidine
sahip olmasinin Ureticiler igin
bir avantaj oldugunu dlsinen
Eken, “Ureticiler Ocak - Subat
ayinda ekilis icin planlarini ya-
pacak. Muhakkak VAT'In Marul
Tarla GinlU’'nde gordugu cesit-
lerden de listesine koyacaktir”
yorumunu yaplyor.

Uretici  katilminin

marul

MUSTAFA
EKEN

Ziraat Mihendisi

Pazar farkli donemler-

cesitleri Uretici g6z

ticisi yeniliklere agik.

de farkl trinler istiyor.
Yazlik, guizlik ve kighk

oniinde bulundurarak
mevsimine gore ekim
yapiyor. Beypazari Ure-
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SAMURAY 34
KILICINI CEKTi GELIYOR!

GENTA Turkiye'nin kaba yem ihtiyacina yeni silajlik misir cesidi SAMURAY 34 ile ¢6zim olacak.
Islah calismasina 2005 yilinda baslanan ve genis alanda denemeleri 2011 yilinda yapilan
SAMURAY 34, 2012-13 sezonun da ilk defa satisa cikiyor.

bagli olarak gelisen birim alan verimi ylksek ve besleyici
degeri yuksek misir gesitlerinin silaj olarak degerlendir-
me yolundadirlar. Artik sadece boyu 3 m ve yesil ot ve-
rimi yiksek olan cgesitler silaj igin uygun ¢esit anlamina
gelmiyor, boyu 3 m veya daha uzun, seltloz orani dusuk,
protein orani yiksek, sindiriime ve enerji verme degerleri
yuksek misir gesitleri silajlik olarak 6n plana ¢ikmakta-
dir. Ureticilerin gelisen bu isteklerini karsilamak da misir
islah eden ve tohum satisi yapan firmalara dismektedir.
Firmamizin 2005 yilinda baslattigi ve tamami yer-
li sermayeye dayali misir i1slah c¢alismalarimiz 2011
yiinda meyvelerini  vermeye baslamistir.  Gecen
Uretim sezonunda genis alan denemeye aldigi-
miz ve 2012-13 sezonun da ilk defa satisa c¢ikacak
SAMURAY 34 adli silajlik misir gesidimiz siz Ureticilerimi-
zin hizmetine sunulmustur.
SAMURAY 34, 3 metreyi askin boyu (bazi
bolgelerde 4,20 m) ve 14-16 adet yap-
rak sayisi ile yesil ot verimi oldukca
yuksek bir ¢esittir. Turkiye’'nin he-
men her bdlgesindeki sonuglara
gére normal Uretim sartlarinda
ortalama dekar basina yesil ot
verimi 8 ila 10 ton arasinda de-
gismektedir.
SAMURAY 34 kocan yapisinin
da oldukga iyi olmasi ve silaj ice-
risinde misir tane oraninin yiksek
olmasi nedeniyle silaj kalitesi de en

Son yillarda hayvanciliga yapilan
tesvikler Ulkemizde kaba yem
ihtiyacini 6nemli miktarlarda ar-
tirmistir. Ulkemizde biyik bas
hayvan beslenmesinde kaba
yem ihtiyacinin énemli bir bolu-
muU misir silaji ile karsilanmakta-
dir. Bunu yonca ve diger yem bit-
kileri takip etmektedir. 2004 yilinda
6,2 milyon ton/yil olan silaj Gretimimiz Ust dlzeyde olan bir misir gesididir.
son 8 yilda ylzde 100’de artis gosterip 12 Yapilan silaj analizleri sonucunda cesidi-
milyon ton/yila ¢iksa da Ulkemiz kaba yem ihti- miz; saplarindaki kuru madde oraninin yuksek
yacinin 24 milyon ton/yil oldugu disinulince bu konuda (yuzde 32) ve kuru madde icerisinde ham sellloz oranin
daha 6nimiuizde kat edilecek cok yol oldugu net olarak  daha dusik (yuzde 22,5) ve kuru maddede ham prote-
gorunmektedir. in oraninin ylzde 8,1 gibi yuksek bir degerde olmasi ve
Hayvansal Uretime verilen desteklere paralel olarak yem bunla birlikte metabolik enerji degeri olarak 2495 (kcal/
bitkilerine saglanan destekler sayesinde (Ureticilerimiz kg) iyi bir sonu¢ vermesi ne kadar kaliteli ve besleyici bir
daha da bilinglenmis ve her gegen giin gelisen teknolojiye  silajlik misir oldugunun gostergesidir.
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ADAPTASYONU YUKSEK %
Bitki Boyu : Ortalama 320- 350 cm

Tiiketim : Silajlik
FAO 1700

Verim : Ortalama 8 ton/da
Silaj Olumy :95-100 gin

Kuru Madde Orany :o 32

Ham Proteini "% 8,1

Metabolik Enerji . 2495 kcal/kg



ICIMIZDEN BIRi:
SINEM OZKAN

Hayat tecriibesine, is yasaminin getirile-

rini geng yaslarda katan Sinem Ozkan, 20'li
yaslarinin basinda tanistigi Vilmorin Anadolu
Tohumculuk'un (VAT) iletisim departmaninda
calisiyor. 1ki kiz annesi olan Ozkan, “aile”
taniminin icine ¢alistigi kurumu da koyuyor.

Hayat tecrlbelerini erken yasta edinmeye baslayan Sinem
Ozkan, 1996 yiinda bir teknoloji markasinin Bauhaus’ta
satis temsilcisi olarak ¢alismaya basladi. 20 aylik is deneyi-
minden sonra 19 yasinda evlenen ve isine kisa bir slre ara
veren Ozkan, 1998 yilinda VAT ile calisma hayatina yeniden
basladi. Amatdr grubu Urunlerinin Bauhaus’da satis temsilci-
ligi ile ise koyulan Ozkan, daha sonra én muhasebe ve satin
alma departmanlarinda calisarak basarisini ve azmini kanit-
ladi. VAT’ta 14 yilini gcoktan geride birakan Ozkan, bugiin ile-
tisim departmaninda gérev yapiyor ve isine ilk gunki hevesle
geldigini s6yllyor.

VAT ile yolunun kesisme hikayesini kendi sozleri ile anlatan
Ozkan “Liseden sonra hep calismak istedim. Bu nedenle
Universiteye gitmedim. VAT ta calismaya ilk basladigimda bu-
radaki gelecegim en fazla birkac ay olur, ya ben c¢ikarim ya
da onlar beni ¢ikarir diyordum. Clinkli o dénemler Tirkiye'de
amator grubu Urlnlerinin bilinirligi cok azdi. Rafta iki-U¢ sivi
bitki besini, toprak ve kati besin vardi, reyon kicuktl. Bu isin
gelecegini tahmin edemiyordum. Vilmorin’in bu kadar buyUk,
koklU bir sirket oldugunu da bilmiyordum. Daha sonra ufak
ufak siparislere yuklendim, reyonu genisletmeye basladik,
insanlar Turkiye’de Vilmorin’in Grlnlerini tanimaya basladi.
Ve marketteki yerimizi buyuttik. Bu slUrecte benden mem-

nun kalmis olmalilar ki beni ofis icine aldilar. Ve yillar icinde
cesitli departmanlarda gorev alarak deneyim kazandim.”
Kendisine verilen firsatlari iyi degerlendirdigini diisiinen Oz-
kan, elinden geldigince isini en iyi sekilde yapmaya g¢alistig-
ni, sirketin blylime sirecinde sirketle birlikte blyudiginu
aktariyor. VAT'I “blylk bir aile” olarak nitelendiren Ozkan,
bu aile icinde Yavuz Batur’'un da adini anmadan gecemiyor.
“Burada Yavuz Bey gibi bir patronla ¢alisiyor olmak hepimiz
icin cok blyuk bir sans. VAT ekibinin geneli uzun yillardir bu
firmada calisiyor. Ben de firsat verilirse bu sirkette emekli
olana kadar calismayi isterim” diyor. Ozkan icin en énem-
li deger olan aile kavraminin hayatindaki izleri su giinlerde
daha fazla hissediliyor. Zira 10 yasindaki kizi Melis ile 3 kisi
olan Ozkan ailesine, 9 ay énce Duru isimli bir Uiye daha ek-
lendi. Bir stredir dogum izninde olan ve gegctigimiz gunlerde
yeniden isinin basina ddénen Ozkan, bu siirecte bebeginden
ayrilmak istemese de ofise donmeyi sabirsizlikla beklemis.
Bu geri déniiste ise Ozkan’in motivasyonu ikinci ailesi olan
VAT olmali ki Ozkan; “Burasi benim kendi isyerim gibi oldu.
Hepimiz kendi isimizde calisti§imiz duygusu ile ofise geliyo-
ruz. Bu sevgiyi bize hissettiren de patronlarimiz oluyor” sek-
linde konusuyor.

Adaletli bir calisma ortaminda ¢alismanin givenini tasidigini
ifade eden Ozkan, sdzlerini sdyle sonlandiriyor: “Burada her-
kesin emeginin karsihgini aliyor olmasi bence ¢ok 6nemli.
insanlar bunu gérdiikleri igin yillarca VAT'ta calismayi istiyor.
Adalet duygusunun gicli olmasi bizi sirkete bagliyor. Bence
bu yaklasim, Yavuz Bey’den zincirleme olarak tim sirket ¢ali-
sanlarina sirayet ediyor. Adaletli, duirust, calisanini ezmeyen,
sayglli bir yapi var yonetimde. Umarim kizlarim da ileride be-
nim gibi mutlu olduklari bir iste calisma imkani bulur.”



VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA
lletisim Bilgileri

) GUNEYDOGU - DOGU ANADOLU BOLGESI
Erkan Ergiin
B 0532 293 12 98 = eergun@anatoh.com
Sentirk Celik
0533 364 53 71 = senturkcelik@anatoh.com

Tahir Erisen

0532 351 38 73 X tahirerisen@anatoh.com
Mehmet Tolun

0530 402 12 73 = mtolun@anatoh.com

Serdal Kutlu

0530 498 73 07 = serdal.kutlu@anatoh.com

) EGE BOLGESI
Levent Ergiil

0530 825 19 95 = levent.ergul@anatoh.com

Hakan Kaya

B 05337274519 hakankaya@anatoh.com

Onur Pangal

0530 954 67 75 = onur.pangal@anatoh.com

) DOGU AKDENiZ BOLGESI

ilker Kog
B 0533 247 96 88 ilker.koc@anatoh.com
Yiksel Celik

B 0530 977 54 97 = yuksel.celik@anatoh.com

Aycan Altintas

0530 386 54 17 X aycan.altintas@anatoh.com

Kubilay Killi

B 0530 782 78 85 = kubilay.killi@anatoh.com

) MARMARA BOLGESI
Ergiin Dogangiizel

B 0533 368 64 47 = ergund@anatoh.com

Fatih Karaca
8] 0533 486 13 36 = fatih.karaca@anatoh.com

) BATI AKDENiZ BOLGESI
Yalgin Peksayin
B 0532 694 08 81 ypeksayin@anatoh.com
® FETHIYE - MUGLA BOLGESI
Sertan Sabri Geng
0530 497 89 35 & sabri.genc@anatoh.com
© KUMLUCA - DEMRE BOLGESI
Levent Ipek
0530 497 83 85 = levent.ipek@anatoh.com
© GAZIPASA - ALANYA BOLGESI

Mehmet Akyol

0533 277 77 19 ®mehmet.akyol@anatoh.com
© ANTALYA MERKEZ - SERIK BOLGESI

Onur Killi

0530 928 48 19 = onur.killi@anatoh.com

Eyylp Bozkurt

0533 327 99 80 = eyyup.bozkurt@anatoh.com

Nadir Okuducu

0530 645 40 20 X nadir.okuducu@anatoh.com

Ertugrul Cenik

0530 878 59 49 = ertugrul.cenik@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyali, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik ISTANBUL

Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com
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Ihracatin Yeni Gozdesi !
o Gdcld bitki yapisi

o Uzun hasad suresi

o DUsuk sicaklarda mikemmel renk

o Ylksek kaliteli koltuk meyvesi

o Yiksek verim



