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Sevgili Paydas okuyuculari,
Bundan tam 16 yil 6nce, 1996 yillinin Temmuz ayinda, simdilerde Zevk Bahgeciligi diye adlandirdigimiz bélimiimiiziin ilk faturasi
kesilmisti. Cok net hatirliyorum o giinleri. ise ¢icek tohumlariyla baglamistik. Tohumlarin giimriikten ofise gelisi, kolilerin
agilmasi, hazirlanan Tiirkge etiketlerin tek tek, basta ailesiyle birlikte kurucumuz Yavuz Batur olmak lzere tim ¢alisanlar
tarafindan heyecanla paketlere yapistiriimasi, birka¢ defa yapilan sayim, malin sevki ve markette reyona yerlesmis halini
gururla ve sevingle seyredisimiz... Tirkiye’nin hi¢ de asina olmadig yeni bir konseptin baslangiciydi o yil. Bu giinki kadar
yaygin olmasa da énce gida marketleriyle tanismistik. Ama {ilkemiz, 1996 yazinda ilk kez bir yapi market agilisina istanbul
Ginesli’de tanik olacaktr. Bir Fransiz zincirin ilk magazasiydi agilan. Bu ilk deneyimde yer almanin, yepyeni bir “modern dagitim
kanalinin” tedarik énciilerinden olmanin gururunu yasamistik o zaman. $imdi eski notlarima bakiyorum; Temmuz 1996 ay!
ciromuz 42 bin 316, 1996 yili ciromuz ise 161 bin 103 Fransiz Frangi (yaklasik 24 bin 500 euro), musteri sayimiz ise iki elin
parmaklarmi ge¢miyor...

Aradan yillar gecti. Yapi marketler, bugiin, diinyanin diger (lkelerinde oldugu gibi, tilkemizde de hemen hemen her bélgeye
yayillmis durumda. Eskiden bircok ayriisyerinden temin edilebilen binlerce degisik tiriind, artik tek bir ¢cati altinda bulabilmemiz
miimkin. Evlerimizin ¢ogu ihtiyacini, bir yapi marketin reyonlarini dolasarak alabiliyoruz. Ozellikle bahge reyonlar bu
konseptin en 6nemli pargalarindan biri. Balkonlarimizda, bahgelerimizde veya ev icerisinde yetistirmek istedigimiz tiim bitkiler
icin gereken her seyi bu magazalarin raflarinda, bircok secenek icerisinden kiyaslama yapabilerek ve de en 6nemlisi etiketli bir
fiyatla garantili olarak bulabiliyoruz.

Gecen 16 yilda bir¢ok firma bize bu yolda eslik etti. Arada vazgecenler, yeni katilanlar ya da yeniden deneyenler oldu. Ancak
16 yildan beri en genis lriin yelpazesiyle hep var olan ve akla ilk gelen marka hep VILMORIN, firma ise ANADOLU GENTA oldu.
Tim ilkler bizim tarafimizdan piyasaya sunuldu. ilk kez bu kadar genis bir cesitlilik ile cicek tohumlar, ilk kez amatér zevk
bahcecileriicin diisiik gramajli, kii¢lik ambalajli sebze ve aromatik mutfak otu tohumlary, ilk kez agag tohumlary, ilk kez ihtiyaca
uygun karisimli ¢im tohumlari, ilk paketli ve resimli cicek soganlari ve giil fidanlari, ilk kez kullanilacag bitkinin ihtiyacina gore
tretilmis sivi ve kati bitki besinleri, ilk ithal torf, ilk kez modern tasarimli, albenili ambalajlariyla yerli torf, hatta mevzuatin izin
verdigi dlclide, ilk kez amatdr yetistiriciler icin kiicik ambalajlarda 6zel tiretilmis bitki koruma Grdnleri...

Amatdr zevk bahgecileri icin bu ilklerin yani sira, pek cok yenilik de bizimle sektdre girdi. “Tiirkce etiketsiz mal satmama” ve
“misteri memnuniyeti ilkesi” “satis sonrasi hizmet” kavrami, merakli musterilerimize marketlerde egitim verilmesi bizimle
gercek oldu. 16 yildir Griinlerimizi kullanan, memnun kalan ya da hognutsuzluklarini bir sekilde bize ileten hi¢bir misterimiz
cevapsiz kalmadi, sorun yasayanlarin sorunlari en kisa zamanda ¢6zlldi. Modern dagitim kanallari ile yapilan goériismelerde,
onlara ¢ok kaliteli ve genis bir iirlin yelpazesi sunmanin yani sira, kusursuz bir servis, profesyonel faaliyetlerimizden gii¢ alan
teknik bilgi, 20 yila yaklasan bir tecriibe ve yiizde 100 miisteri memnuniyeti vaat ediyoruz. Dolayisi ile sadece Griinlerimizi
satmaya ¢alismiyoruz. Yaptigimiz gesitli programlarla marketlerin bahce reyonu ¢alisanlarina egitim veriyor,

onlarin da, kendi konularinda yetkin kisiler haline gelmelerine katkida bulunuyoruz. Market yetkilileriyle
birlikte programlar hazirlayarak misterilerini de egitmek icin ¢aba sarf ediyor, benzer sekilde onlari da
bilin¢lendirmeye, bilgilendirmeye calisiyoruz.

Marketlerde calisan tiim elemanlarimiz yillardan beri bizimle ¢alismakta. Bu alanda da 6nciiyiz.
Genellikle mevsimsel dalgalanmalari cok olan ugrasimizda, rakiplerimiz, market elemanlarini triiniin
basinda duran, temizligini ve diizenini saglayan gecici personel olarak nitelendirirlerken, bizler ilk
glinden itibaren bilgili satis elemanlarinin gerekliligine inanarak hep kalici istihdam gerceklestirdik.

Bu sayede market satig elemanlarimizin her biri isini ok iyi bilen, Griinlerimizi ve tiiketici isteklerini
yakindan taniyan, neredeyse c¢alistiklari bahge bélimlerinin bilirkisisi konumundalar. Tim
elemanlarimizla her yil yaptigimiz toplantilarda bir dnceki yilin satislarini degerlendirmenin

yani sira onlara yeni drlinlerimizi tanitiyoruz, eski bilgilerini tazeliyor, yeni bilgiler iceren
egitimler veriyoruz. Bir sonraki sezon piyasaya ¢ikartmay: distindtigiimiiz Griinler hakkinda,
iceriklerinden ambalajlarina kadar fikirlerini aliyoruz. Clinkii basarili Girlinlerin tiiketicimize en

yakin kisilerin katkilariyla yaratilabilecegine inaniyoruz.

Buglin VAT Zevk Bahgeciligi boélimi, 14 market elemani, 2 bélge sorumlusu, 2 satis . l
destek personeli, liretim ve depo calisanlari ve yoneticileriyle, yurt ¢apinda neredeyse y \
tiim yapi market zincirlerine, tilkenin en biiylik gida market zincirlerine ve 350’ye yakin
perakende satis noktasina konusuyla ilgili tiriin tedarik eden bir kurulus haline gelmistir.
Toplam 700’lin lizerinde satis noktasiyla milyonlarca insana ulasiyoruz. 1500’ agkin triin
kaleminden olusan yelpazeyi miisterilerimizin kullanimina sunuyoruz.

Gelecek 16 yil boyunca da daha birgok ilke imza atacagimiza, bircok basarili Grini
tiiketicilerimize sunacagimiza, aranilan riinlerin arkasinda hep sirketimizin olacagina
inaniyoruz.

Modern Dagitimdaki pazar liderligimizi bundan sonra da siirdiirecegimiz inanciyla
hepinize saygilar sevgiler sunuyorum.

Saygilarimla,
Hakki Nalgaoglu

Vilmorin Anadolu Tohumculuk
Zevk Bahgeciligi B6liimii Yoneticisi
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LG 37.10 ve PONCHO
Sanhurfa’da Tamtilda

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA misir cesidi
LG 37.10 ve PONCHO'yu Sanliurfa’da bayi ve dureticilerden
olusan kalabalik bir davetli grubuna tanitti. Sanlhurfa EI-Ruha
otelinde 1 Haziran'da duzenlenen tanitim organizasyonu VAT
ve GENTA ile boélge bayilerinden Aksoy Tarim ve Yasar Tarim’in
sagladigi isbirligi ile gerceklestirildi. LG 37.10 ve PONCHO misir
cesitlerinin tanitildig1 toplantiya yaklasik 400 Uretici ve cok sa-
yida bayi katildi. Sanliurfa’da gectigimiz yil da gerceklestirilen
misir tanitim toplantisina olan ilgi bu yil cok daha biyUktd.
Toplantida cesitler hakkinda bilgi veren VAT ve GENTA ekibin-
den Uriin Gelistirme M{diri Gokce Atalay, Tarla Bitkileri Bo-
Iim MUdari Ergiin Dogangiizel ve bélge bayilerinden Ozdemir
Tarim’in sahibi Biilent Ozdemir, davetlilerin cesitler hakkindaki
sorularini da yanitladi. Yaklasik 400 Ureticinin katildigi misir tanitim toplantisina VAT ve GENTA ile birlikte Yasar Tarim’dan M. SUkri
Gunbegi ve Aksoy Tarim’dan Faruk Aksoy da ev sahipligi yapti. Tanitim organizasyonunda Sanliurfa Ziraat Odasi Baskani Ahmet
EyyUpoglu’'nun yani sira bayilerden Endilis Tarim, Erdemli Tarim, Cavli Tarim, Aksoy Kardesler Tarim, Caliskan Tarim, Semerkand
Tarim, Toprak Tarim, Ak Tarim, Zaman Tarim, Demirtas Tarim, Ozdemir Tarim, Zertas Tarim, Gapagro, Verim Tarim ve Caliskan Tarim
davetliler arasindaydi.

Uretici ve Bayiler Bu Kez VAT ve GENTA
Fistik Diyarinda Bulustu Ekibine lki Yeni

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA, Uretici ve bayi bulusma- SOIuk

larinda fistik diyari Gaziantep’i de unutmadi. 2 Nisan’da Gaziantep’in

Nizip ilcesinde duzenlenen yemekli toplanti genis bir davetli grubu ile Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA ekibi giic-
gerceklestirildi. Dizenlenen toplantida bayi ve ureticileri bilgilendir- lenerek blytimeyi stirdiriyor. Uriin Gelistirme (UR-GE) ve
mek amaci ile VAT ve GENTA Uriin Gelistirme Mudiiri Gokge Atalay, satis ekiplerine katilan iki yeni ekip arkadasi ile kad-
Tarim Il Mdurlaginden Kurban Nedret ve Ureticiler adina Kasim Bo- rosunu giiclendiren VAT ve GENTA, tarim sektériine do-
ler birer sunum yaptilar. ) i naniml ve alaninda yetkin kadrosu ile hizmet vermeyi
VAT ve GENTA bayilerinden basta Ozdemir Tarim’dan Bulent Ozdemir, strduriiyor. VAT ve GENTA ailesi olarak

Zertas Tarim’dan Abuzer Kilig, Gapagro Zirai ilag’tan Hiiseyin Bayséz UR-GE ve satis ekibine katilan ar-

ve SG Tarim’dan G6khan Sézmen olmak Uzere Verim Tarim’dan Tolga kadaslarimiza gorev yerlerinde

Celik, Glney Tarim’dan Mislim Kutlu da toplantiya katim gosterdi. ¢ basarilar diliyoruz.

Uretici ve bayileri bir araya getiren yemekli organizasyonda; Syngenta
Bolge Muduru Kudret Yilmaz, Syngenta Satis temsilcisi Fatih Comez,
Gaziantep Tarim il Midarligi, Nizip Tarim ilce Mudurlagi ve Fistik B Zir. Miih. Onur Pangal
Arastirma MUudUrlGginden yetkililer yer aldi. Ayrica toplantinin davet- UR-GE ve Satis
lileri arasinda Nizip Kaymakami Yusuf Karadeniz, Uluyatir Belediye Ege Bolgesi
Baskani Vedat Unlii, Nizip Antep Fistigl ve Zeytin Ureticileri Dernegi,
Onder Ciftci Birligi'nden Ureticiler ve bdlgenin énemli tiiccarlarinda
Mehmet Sahin de vardi. 400’e yakin bir Uretici grubunun takip ettigi
toplantida Uretici ve bayileri bilgilendirmek adina VAT ve GENTA Uriin
Gelistirme Mudura Gokge Atalay, Satis Mudura Sitki Vursavas ile Er-
kan Ergun, Tahir Erisen, Mehmet Maraslioglu hazir bulundu.

M Zir. Miih. Serdal Kutlu
UR-GE ve Satis
GAP Bolgesi
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VINCENT

JOoLy

Vilmorin

Pazarlama

Miidiiri

"Turkiye'de bundan
yaklasik 20 sene 6nce
hibrit havug tohumu
kullaniimaya bas-
landi. Simdi benzer

bir calismayi iran’da

yapiyoruz. Dolayisiyla
Turkiye, cevre Ulkelerde durumun ne noktaya gele-
ceginin de bir gostergesi. Kabakgiller Tarla Glini'ne
davet ettigimiz tlkelerin genelinde 6rnegin asili karpuz
retimi bilinmiyor ancak Tirkiye'de bu teknik senelerdir
kullaniliyor. Gergekten Turkiye'de bu yénteme ¢ok hizli
uyum saglandi. Sonug olarak Tirkiye, her agidan misa-
firlerimize iyi bir 6rnek teskil ediyor.”

GILLES
LORAIN

Vilmorin
ihracat
Miidiirii

Tarkiye'de asili
karpuza gegildigi ilk
yillarda sik¢a gtinde-
me gelen karpuzda
lezzet sorununun,
asili karpuza gegen
diger ulkelerde de
yasanip yasanmadigi sorusunu yanitlayan Lorain, Turki-
ye pazarinda asili karpuz ve lezzet konusunu karsi kar-
slya getiren gtindemi takip ettiklerini syluyor. Lorain,
“Aslinda bu sorunu asiya gegen her Ulke yasadi. Asinin
yapilma sebebi, bitkinin daha gugli olmasidir. Bitki daha
gl¢li oldugu anda daha iyi meyve yapar ancak asili
karpuzun takibini iyi yapmak gerekir” diyor.

AL s 3

VILMORIN DUNYAYI
ANTALYA ISTASYONUNA
TOPLADI

ALEXANDRE

NEVES

Vilmorin

Rusya

Miidiirii

“Vilmorin'in diinya-

daki ve Turkiye'deki

sahip oldugu glicq,

genis ve uzman

teknik ekibini,

arastirma istasyon-

larinin kapasitesini
ve karizmasini gostermek agisindan bu etkinlik gok
onemliydi” sézlerinin sahibi Vilmorin Rusya Mdri
Alexandre Neves, “Konuk musterilerimiz yerel cesitlerle
cok ilgilendiler. Kendi bélgelerinde olmayan trtinleri
de denemek istiyorlar. Yenilige aciklar. Bu ylzden
Kabakgiller Tarla Guinti'nde yerel gesitler de 6n plana
cikt1” diyor.
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Vilmorin'in diinyanin dort bir yanindan davet ettigi musterileri,
pazarlama ve satis mudurleri, Vilmorin Anadolu Tohumculuk'un
Antalya’daki arastirma istasyonunda bulustu. 23-24 Mayis tarih-
lerinde dlizenlenen Kabakgiller Tarla Glinu etkinligi kapsaminda
Turkiye'ye gelen konuklar, Vilmorin'in bu tirdeki cesitlerini ve

performansini yakindan gérme firsati yakaladi.

Vilmorin’in yeni ve farkli ce-
sitlerini tanitmak, mdusterileri
ile iligkilerini guclendirmek,
AR-GE ve islah calismalarinin
gucunu gostermek amaciy-
la dlzenledigi ve geleneksel
hale gelen tarla gunleri etkin-
likleri, bu yil Vilmorin Anadolu
Tohumculuk’'un  Antalya’daki
istasyonunda gerceklestirildi.
2009 yilinda kurulan ve altya-
pi olarak son teknolojiye sahip
olan bu istasyon, kisa zaman-
da Vilmorin’in Fransa disindaki
en 6nemli istasyonlarindan biri
durumuna geldi. Son yillarda
Vilmorin'in uluslararasi ¢apta
pek cok organizasyon ve tani-
tim faaliyetine mekan olan is-
tasyon bu kez Kabakgiller Tarla
GUnl’'ne ev sahipligi yapti. Vil-
morin Anadolu Tohumculuk’un
satis, pazarlama ve AR-GE ta-
kiminin ev sahipliginde gercek-
lestirilen organizasyona Ukray-

GOKCE
ATALAY

Vilmorin

na, Ozbekistan, iran, Irak, Fas,
Tunus, Cezayir, Afganistan,
Suudi Arabistan, italya ve Yu-
nanistan gibi 23 farkl tlkeden
gelen 70’i askin ziyaretci katil-
di.

Vilmorin Tarla GinU etkinligi
icin Antalya’ya gelen Vilmorin
Pazarlama
Joly, ihracat Midiri Gilles Lo-
rain ve Vilmorin Rusya Muduru
Alexandre Neves de Paydas
dergisi ile organizasyon hak-
kindaki goruslerini paylasti.
Kabakgiller Tarla Ginu etkin-
ligine benzer organizasyonlari
ABD, Avrupa ve Asya gibi farkl
kitalarda, daha once de ger-
ceklestirdiklerini dile getiren
Vilmorin Pazarlama Muduru
Vincent Joly, Antalya’daki tarla
gunline, kabakgiller tirunde
pazari bulunan tiim tlkelerdeki
musterilerini davet edip onlara
bu turdeki gesitlerini tanitmayi

Midurta  Vincent

amacladiklari-
ni ifade ederek

soze basladi.
Vilmorin'in
basta karpuz

ve kavun olmak

Uzere kabakgiller

trinde yogun bir islah calis-
masi oldugunu ifade eden Joly,
bu etkinligin yeni gesitleri mus-
terilere tanitmanin yani sira fir-
manin islah gucunu gostermek
icin de bir firsat oldugu dile
getirdi. Tarkiye'nin Ortadogu,
Rusya ve Kuzey Avrupa ulkeleri
gibi cevre Ulkelerle kiyaslandi-
ginda tarim alaninda liderligini
ortaya koydugunu dusunen
Joly, Turkiye'de
uzun yillardir faaliyet goster-
digini hatirlatarak su bilgileri
aktardi: “Turkiye’de bundan
yaklasik 20 sene 6nce hibrit
havu¢c tohumu kullaniimaya
baslandi. Vilmorin olarak yurt

Vilmorin’in

NEJAT
TORECI

Vilmorin

disin-
dan toprak hazirligl ve ekim
makinalari (mibzer) getirtip

bunlari Ureticilerin kullanimina
sunarak havug Uretiminin eko-
nomik getirisini arttirdik. Sim-
di benzer bir calismayi iran’da
yapiyoruz. Dolayisiyla Turkiye
cevre Ulkelerde durumun ne
noktaya geleceginin de bir
gostergesi” dedi.

Kabakgiller tarindn Vilmorin
icin 6nemi ve firmanin diger
pazarlarda talep goren cesit-
leri hakkinda bilgi veren ihra-
cat Mudurt Gilles Lorain ise
Ortadogu’da kavun pazarinda
daha ¢ok ananas tipi kavun-
larin tiketildigini ancak baz
bolgelerin daha erkenci olan

AYTEKIN
TURAN

Vilmorin

Anadolu Tohumculuk
Antalya AR-GE
istasyon Miidiirii

Anadolu Tohumculuk
iletisim Miidiirii

Anadolu Tohumculuk
Uriin Gelistirme

Miidiirii Antalya istasyonunun

AR-GE faaliyetleri
disinda sirket icin bir
vitrin haline geldigin-

Turkiye'de basaril bir Organizasyonun

organizasyona imza ana mekani sayilan
atmaktan 6turd mutlu istasyonun sorum-
olduklarinin altini ¢izen

Atalay, "Organizas-

den bahseden Nejat lulugunu yiriten

Téreci, "Istasyon Turan, “Fideliklerimiz,
yonun aksamamasi, agilisindan beri LG
Holding'in hissedari kooperatif tyeleri, profesyonel

yoneticileri, bankacilar ve basin gibi birbirinden farkl

kiimelere yonelik sirketin uluslararasi etkinligini gos-

asilamamiz konu-
planlandigi gibi gitmesi 6nemliydi. Bu basariyla saglandi. sunda Vilmorin'in diger istasyonlarinda olmayan baz
Deneme alanlarimizda gesitlerin renk, tip ve verimliliklerini
rahatlikla gorebildiler. Bizim igin 6nemli olan seylerden
biri de birgok tipin icerisinde Turk islahi ile gelistirilmis
cesitlerimizin gorultyor olmasiydi. Bu cesitlerin dinya

teknolojileri kullantyoruz. Bu durum misafirlerimiz tara-
findan begeni ile kargilandi. Ozellikle Ortadogu ve Arap
llkelerinden gelen konuklar teknolojik alt yapimizdan

teren tanitimlara ev sahipligi yapti. Son organizasyon
ise kabak, kavun, karpuz ve hiyar cesitlerinin timunin cok etkilendi. Burada hiyar, karpuz, kabak ve kavun
geneline adapte olup olamayacagini da bu organizasyon- goriilebildigi Kabakgiller Tarla Guini'ydu. Misafirlerimi-

zin memnuniyeti bizleri de mutlu etti” diyor.

cesitlerimizin yaninda diger turlerimizi de misafirlerimize

la gérmiis olduk” diyor. gosterdik” diyor.
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Galia tipi kavunu tercih etti-
gini anlatiyor. Lorain, cesitli
Ulkelerdeki beklentilerin fark-
liigina gore Vilmorin’in calis-
malar yaptigini ifade ediyor ve
ekliyor: “Biz her Ulkenin farkli
talebine uyacak urunleri sepe-
timize koymak istiyoruz. Yapti-
gimiz sey de bu. Guclimuzl bu
sekilde gosterebiliyoruz.”

Tlrkiye'de asili karpuza gecil-
digi ilk yillarda sik¢a glindeme
gelen karpuzda lezzet sorunu-
nun, asil karpuza gecen diger
Ulkelerde de yasanip yasanma-
digl sorusunu yanitlayan Lora-
in, Turkiye pazarinda asil kar-
puz ve lezzet konusunu karsi
karsiya getiren gundemi takip
ettiklerini sdyluyor. Lorain, “As-
linda bu sorunu aslya gecen
her Ulke yasadi. Asinin yapilma
sebebi, bitkinin daha gugcliu ol-
masidir. Bitki daha guclu oldu-
gu anda daha iyi meyve yapar
ancak aslili karpuzun takibini
iyi yapmak gerekir. Fransa’'da
¢ok az karpuz Uretimi oldugu
icin orada boyle bir sey yasan-
madi. Bizde daha cok kavun
tiketiliyor. Fakat Fransa’da da
kavunda aslI yontemine gecil-
diginde baslarda kabak tadin-
dan sikayet edildi. Ancak ure-
ticiler asili kavunun bakim ve
yetistirme kosullarini 6grenin-
ce sorun ortadan kalkti” diyor.
“Vilmorin’in
Tlrkiye'de sahip oldugu glc,
genis ve uzman teknik ekibini,
arastirma istasyonlarinin ka-
pasitesini ve karizmasini gos-
termek agisindan bu etkinlik
cok 6nemliydi” sozlerinin sahi-
bi Vilmorin Rusya Muduiru Ale-
xandre Neves, organizasyonun
planlandigi gibi aksamadan
islemesinden hayli memnun
oldugunu dile getirerek firma-
nin var olan gucunu organizas-
yonun kusursuzlugu ile pekis-
tirdiklerini ifade ediyor. Davetli

dunyada ve

misafirlerin en ¢ok ilgi goster-
dikleri cesitler hakkinda goz-
lemlerini dile getiren Neves,
“Su anda, biz Vilmorin markasi
ile KARINA F1 satiyoruz. Ko-
nuk musterilerimiz bu cesitle
ve diger yerel cesitlerle ¢ok il-
gilendiler. Musterilerimiz kendi
bolgelerinde olmayan Urunleri
de denemek istiyorlar. Yenilige
aciklar, kendi pazarlarinda da
bu Urunlerin denenmesinden
yanalar. Bu yuzden Kabakgiller
Tarla GUni’'nde yerel cesitler
de 6n plana ¢ikti” diyor.

“Bu tip organizasyonlarda da-

vet ettiginiz bolgelere yonelik
UrUnleri tanitmak ve begen-
dirmekten ziyade o bdlgelerde
olmayan, denenmemis Urlnle-
ri misterilere begendirmek ve
talep gorlr hale getirmek ¢cok
daha 6nemli” diyen Neves ekli-
yor; “Ornegin Rusya’da 3 sene
oncesine kadar brokoli yen-
miyordu. Ama 3 yildir belli bir
pazar olustu ve brokoli tiketilir
hale geldi. Dolayisi ile burada
en 6nemli sey insanlarin yenili-
ge acik olmasl.”

Kabakgiller Tarla GuUnu etkin-
liginin ev sahiplerinden olan

FREDERIC SAVIN

Vilmorin
Anadolu Tohumculuk
Genel Mudiira

Vilmorin Anadolu Tohumculuk
Genel Muduri Frederic Savin,
organizasyonun, diinyanin gesitli
tlkelerinden gelen konuklara
Turkiye tarimini ve Vilmorin‘in
Turkiye'de yaptigi islah
calismalarini tanitmak agisindan
son derece 6nem tasidigina dik-
kat cekiyor. Savin, "Antalya’daki
istasyonumuz Vilmorin'in en
blyuk istasyonlarindan biri.
Burada yapilan arastirma
calismalari sadece Turkiye

icin yapilmiyor. Cevre Ulkelerin
pazarlari icin de gesitler
gelistiriliyor. Bu calismalarimizi
gosterdik” diyor.
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Vilmorin Anadolu Tohumculuk
Genel Mudirl Frederic Sa-
vin, organizasyonun, dunya-
nin cesitli Ulkelerinden gelen
konuklara Turkiye tarimini ve
Vilmorin’in Tirkiye'de yaptigi
Islah calismalarini  tanitmak
acgisindan son derece onem
tasidigina  dikkat  c¢ekiyor.
“Antalya’daki istasyonumuz
Vilmorin’in en buyuk istasyon-
larindan biri. Burada yapilan
arastirma calismalari sadece
Tlrkiye icin yapilmiyor. Bura-
da cevre Uulkelerin pazarlari
icin de cesitler gelistiriliyor.
Bu calismalarn da konuklari-
miza gosterdik” diyen Savin,
Turkiye'nin avantajlarini ise
soyle siraliyor: “Burada geng
islahcilar yetisiyor, egitim ali-
yorlar. Turkiye’de ¢ok farkl ik-
limlerin (mikroklimalar) olmasi
sebebi ile burada islahgilar
farkli bolgeler icin cesit ¢alisa-
biliyorlar. Ornegin daha soguk
iklime sahip bdlgelerde yapilan
islahlar Rusya boélgesine uygun
olabiliyor, daha i¢ kesimler icin
gelistirilen cgesitler ise Avrupa
pazarina uyum gosterebiliyor.

Anadolu Tohumculuk Antalya
istasyonunda gerceklestirilen organi-
zasyonda davetliler lilkemizde yaygin
kullanilan asilama teknigini ilgili asi
odasi gértp konu ile ilgili bilgilendi-
ler. Son sistem fidelikler ve tretim
alanlari; 1slahi destekleyen laboratuar
calismalari ile ilgili bilgi edinme imka-
ni buldular.

Islahc¢ilar hem bu istasyonda
calisiyorlar hem de farkl bol-
gelerde Ureticilerin sahalarin-
da denemeler yapiyorlar.”

Turkiye'ye gelen davetlilerin
her birinin kendi Ulkelerine
uygun cesitleri  kesfetmek
Uzere etkinlikte bulundugunu
ifade eden Vilmorin Anadolu
Tohumculuk Uriin Gelistirme
Mudira Gokge Atalay, Vilmorin
musterilerinin i1slah ¢alismala-
rinin geldigi son noktayl merak
ettiklerine ve ayni zamanda
kendi Ulkelerine adapte ede-
bilecekleri yeni cesit arayisin-
da olduklarina isaret ediyor.
Atalay ekliyor: “Bu beklentileri
bildigimiz icin de zengin bir
cesitlilikle onlarn karsiladik.
istasyonumuzda siyah karpuz-
dan uzun tipe kadar her turli
cesidi gordiler. Ancak 20i
askin Ulkeden gelen musteri-
ler ekseriyetle benzer tiplerde
karar kildilar. Karpuzda en ¢ok
ilgi goren birinci tip oval, ikinci
tip ise ufak yuvarlak cizgililer
oldu; Gguncu olarak ise Rusya
ve iran pazarina uygun olan
siyah karpuzlar ilgi odagiydi.”

Turkiye’de  basaril
bir organizasyona
imza atmaktan 6tir
mutlu olduklarinin al-
tini gizen Atalay, “Or-
ganizasyonun aksa-
mamasi, planlandigi
gibi gitmesi dnemliy-
di. Bu basari ile sag-
landi. Bunun yaninda
cesitleri musterilerin

istedikleri hale ge-
tirdik, bundan da
memnun kaldilar.

Deneme alanlarimizda cesitle-
rin renk, tip ve verimliliklerini
rahatlikla gorebildiler.
icin 6nemli olan seylerden biri
de bircok tipin icerisinde Turk
islahi ile gelistirilmis cesitle-
rimizin  gorullyor olmasiydi.
Bu cesitlerin dinya geneline
adapte olup olamayacagini da
bu organizasyonla gormus ol-
duk” diyor.

Kabakgiller Tarla GuUnU or-
ganizasyonu ve konuklarin
agirlanmasinda tim sirecin
takibini yapan Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk iletisim M-
durt Nejat Toéreci, Vilmorin’in
Antalya istasyonunun AR-GE
faaliyetleri disinda sirket icin
bir vitrin haline geldiginden de
bahsediyor. Téreci, “istasyon
acilisindan beri LG Holding'in
hissedari kooperatif uyeleri,
profesyonel yoneticileri, ban-
kacilar ve basin gibi birbirin-
den farkl kumelere yonelik
sirketin uluslararasi etkinligini
gosteren tanitimlara ev sahip-
ligi yaptl. Son organizasyon
ise kabak, kavun, karpuz ve
hiyar cesitlerinin  timunun
gorulebildigi Kabakgiller Tarla
Gunu’ydu. Bu etkinlikte misa-
firler 5 grup halinde ve bir plan
dahilinde hem yeni cesitleri ta-
nima hem de teknik konularda
tartismalar yapma olanagi
bularak gayet verimli 2 gln

Bizim

gecirdiler. istasyonda, (ilke-
mizde yaygin kullanilan asila-
ma teknigi ile ilgili asi odamizi
gorup bilgilendiler; son sistem
fideliklerimizi ve Uretim alanla-
rimizi gorduler; islahi destekle-
yen laboratuar calismalari ile
ilgili bilgilendiler. Tarimsal et-
kinlikler yaninda konuklar i¢in
Tarkiye'yi ve Antalya’yl tanitan
gezi ve yemek organizasyonla-
ri da dizenlendi. Sonug olarak
onlarin memnuniyeti bizleri de
mutlu etti” diyor.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk
ekibinin ev sahipliginde yo-
gun emek ve takip sonucun-
da basar ile gerceklestirilen
organizasyona blylk emegi
gecenlerden biri de hi¢ kus-
kusuz Antalya AR-GE istasyo-
nu istasyon Miduri Aytekin
Turan’di. Organizasyonun ayni
zamanda ana mekani sayllan
istasyonun tim sorumlulugu-
nu yuruten Turan, “Bu istas-
yonumuzda Vilmorin’in diger
istasyonlarinda bile olmayan
bazi teknolojileri kullaniyoruz.
Fideliklerimiz, asllamamiz
konusunda Vilmorin istas-
yonlari icinde goz 6nundeyiz
diyebilirim. Bu durum misafir-
lerimiz tarafindan begeni ile
karsilandi. Ozellikle Ortadogu
ve Arap Ulkelerinden gelen
konuklar teknolojik alt yapi-
mizdan ¢ok etkilendi. Burada
hiyar, karpuz, kabak ve kavun
gesitlerimizin yaninda diger
turlerimizi de misafirlerimize
gosterdik” diyor. Yeni cesitle-
rin ve i1slah ¢alismalarinin ya-
ninda Tlrkiye'yi ve Turk tarimi-
ni da yakindan tanima firsati
bulan konuklar organizasyon
kapsaminda Antalya’da Du-
den Selalesi’'ni gezip etkinlik
boyunca Tirk mutfagindan
lezzetli yemekler yiyip ayni za-
manda sosyal ve kultirel bir
gezi yapma sansi buldu.
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HAVUCTA TASDIK
URETICIDEN

Diinyanin bilylk havug Ureticileri arasinda yer alan Tirkiye son yillarda Gretimi-
yle adindan sz ettiriyor. Havug tohumunda diinya ve Turkiye pazar liderligini
elinde bulunduran Vilmorin, uzun yillardir treticilerle omuz omuza oldugu
havug pazarinda acik ara farkini koruyor.

Diinya capinda uretilen havu-
cun 3'te 1'i Gin’in pasifik kiyila-
rinda yetisiyor olsa da, cografi
yayilhm olarak en yogum uretim
Avrupa ulkelerinin elinden ciki-
yor. Oyle ki, yizélcimi olarak
en kuguk kita olan Avrupa, top-
lamda neredeyse diger havug
Uretim arazilerinin toplamina
esit bir topragl bu sebzeye ayI-
riyor. Ustelik (iretim, tarim ara-

zileri kisitli olan Bati Avrupa’ya
gidildikgce yogunlasiyor. Ge-
nis sinirlarinin Bati'da kalan
bolgelerinde havug yetistiren
Rusya’nin yani sira ingiltere,
Ukrayna ve Polonya da uretim-
de basi cekiyor. Hollanda ise
ulusal rengi olan turuncuyu,
ihracatinda diinya capinda li-
der oldugu havug sebzesinden
aliyor.

Havu¢ konusunda Turkiye'yi
de Avrupa cografyasi
maninda saymak gerekKiyor.
Tlrkiye'de havug denildiginde
akla 3 ana bdlge geliyor: Kon-
ya-Kasinhani, Ankara-Beypa-
zarn ve Hatay-Kirikhan. Bu bol-
geler uzun yillardir Turkiye'de
yetisen havucun temsilcisi ol-
mayi surduruyorlar. Havug Ure-
timi, toprak hazirhgindan bas-

klas-

MAESTRO F1
HAVUC CESIDI

lamak Uzere; birbirini etkileyen
ve belirli bir uzmanlagsmayi
gerektiren asamalardan olusu-
yor. Tohum ekimi, yetistiricilik,
sokim gibi mekanizasyona,
dolayisiyla da daha fazla bir
yatirrma gereksinimi olan hayli
zorlu bir Uretim olan havug ure-
timi Ozellikle hasat sonrasi yI-
kama, paketleme ve depolama
(kuyu ve soguk hava) islemleri
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ile de entegre bir pazarlama
slireci gerektiriyor. i¢c pazarin
yaninda ihracat i¢in de aranan
bir GrGn olan havucun kalite-
sinde tim bu slreglerle birlik-
te tohum kalitesinin de etkisi
bayuk.

Konya’'nin merkezindeki Kara-
tay ilgesine bagli olan Kasin-
hani beldesinde yillik havug
Uretimi ortalama 30-40 bin
dekarlik bir alana yayiliyor. 30
km?'lik bir alana yayilip Gum-
ra ilcesine kadar uzanan bu
Uretim, yilda yaklasik 250 bin
tona denk dusuyor. Havug li-
ginin 3 lOyesi Kasinhani, Kirik-
han ve Beypazari uluslararasi
liglerde de Turkiye'yi temsil
ediyor. Turkiye'nin ihracat ha-
ritasinda agirligl ise Balkan,
Kafkas ve Ortadogu Ulkeleri
olusturuyor. Hatta birkac yil-
da bir italya’dan dahi havug
talebi geliyor. Ozellikle Suriye,
Irak ve diger Arap Ulkelerine
giden havuglarda Kirikhan cog-
rafi yakinlik ve irtibat aginin
avantajini  kullaniyor. Aslinda
Kirikhan’in bu alandaki dene-
yimi ve kurumsallig| bolgeyi ha-
vuc ihracatinin bas aktori ko-
numuna yukseltmis durumda.
Paketleme ve ihracat Uzerine
yogunlasmis pek cok isletme
bu bélgede bulunuyor. Oyle
ki, sezonun en uzun surdigu

yer olan Kasinhani’nin havucu
da blylUk 6lctide Kirikhan'dan
gelen araci firmalar vasitasiyla
dinya Uzerinde 15 civarinda
Ulkeye gonderiliyor.

Huseyin Kasinhani’nin
profesyonel Ureticilerinden
biri. 90’h yillarda belde hal-
kinin ona taktigl lakaptan
yola cikip isletmesinin ismini
Saddam Tarim Uriinleri koyan
Aricr’yl gegmis dénemlerin ta-
rim bakanlan da ziyarete gel-
mis. lyi Tanm uygulamalarini
benimseyen Arici, havug ureti-
minde egitim ve kaliteyi temel
belirleyenler olarak goruyor:
“Havucta kaliteli
yaparsan hem sen kazanir-
sin, hem insanlar saglikh bir
sekilde doyar. Ama havuca iyi
bakmazsan, ciddi calismazsan
bunun enkazini senden baska
kimse temizleyemez. Biz lyi Ta-
rim kapsaminda tarlanin farkl
noktalarindan o6rnek aliyoruz,
laboratuvar élgimlerini yapiyo-
ruz. Alinan total ¢6ziime gore
de uygulamaya geciyoruz.”
Kasinhani Ureticilerinden
Dogan Kardesler Komisyon-
culuk’un Sirket Muduru Ali Do-
gan firma olarak 20 yildir ha-
vug urettiklerini soyltyor. 750
dekarda havug Urettiklerini ifa-
de eden Dogan, seker pancari,
fasulye, lahana ve turp tarimi

Aricl

bir Gretim

ile de ugrastiklarini ancak tim
bu Urlnlerin arasinda en zor
yetistirme kosullarina havu-
cun sahip oldugunu aktariyor.
Havugcta olasi pazar sorununu
gidermek icin bitkiye iyi bakim
yapmanin, Grinin kalitesini
yukseltmenin ve paketleme
yapmanin sart oldugunu dile
getiren Dogan, “Eskisi gibi
‘havu¢ olsun da nasil olursa
olsun’ diyemiyorsun” diyor.
Kaliteli havucun tarifini yapan
Dogan su bilgileri veriyor: “Bir
kere Kkaliteli havug puruzsuz
olacak, rengi guzel
Hastaliga karsi dayanimi ola-
cak. Biz bir nevi ¢ocuk gibi ba-
Kiyoruz havucumuza. Bitkinin
ne istedigini bilmezseniz bu
kaliteyi yakalayamiyorsunuz.”

S6z konusu kaliteli

olacak.

havucu
Vilmorin’in  ¢esitlerinde bul-
dugunu ifade eden Dogan
yazlik havug cesidinde
MAESTRO F1, kislkta ise
BOLERO F1'i ektigini soéyluyor
ve ekliyor: “Tarrm yapmaya
basladigimizdan beri, en az
15 yildir Vilmorin’in gesitlerini
ekiyoruz. Bence Vilmorin ha-
vu¢ konusunda isin uzmant.”
Ureticiler havug ekimi yapar-
ken ozellikle pazar beklentile-
rini karsilayabilmeyi hedefliyor.
Zira Ureticinin kazanci buyUk
Olclide pazar taleplerine goére

degisiyor. Bu nedenle pazarin
istek ve beklentilerini yakin-
dan takip ettiklerini sdyleyen
Dogan, “Vilmorin’in
cesitleri de rengi, tadi, tonaji
ve gorinimu ile pazarin bek-
lentilerini karsiliyor. Su anda
Vilmorin’in ¢esitleri pazarin en
iyisi. Biz de Vilmorin’in tohum
cesitlerinin rakiplerini ariyoruz
ama bulamadik” diyor.

Kasinhan’'da 450 dekarda
Uretim yapan Mehmet Ali Sari-
bacak; seker pancari, bugday,
turp, lahana ve oOzellikle de
havug¢ agirlikli Uretim yapiyor.
Saribacak da daimi bir Vil-
morin tohumu kullanicisi.
MAESTRO F1 ve BOLERO F1
ekimi yapan Saribacak, kul-
landigl cesitlerden dekara
6 ton verim aliyor. Ancak
Saribacak’in havug uretiminde
son dénemde en buylUk sikin-
tisi havug Uretim alanlarinda
gorulen sarmasik bitkisi. Kon-
ya’'daki Gretim alanlarini bayuk
Olclide etkileyen bu zararl,
havug verimini de blyuk 6lgi-

havug

de dusuruyor. Ayni zamanda
hastalikla mucadele nedeni ile
iscilik ve girdi maliyetleri de ar-
tiyor. Saribacak da tipki Dogan
gibi havu¢ tohumunda cesit
seciminin kazanci nasil etki-
lediginden bahsediyor: “Bizim
icin kalite olursa para var, kali-

NIZAMETTIN HUSEYIN AL

EKERB]CER ARICI DOGAN
Ekerbicer Saddam Tarim Dogan Kardegler
Tarim Uriinleri Komisyonculuk

Kirikhan'da tarlalara Havuca iyi bakmaz- Bir kere kaliteli havug

surekli ekim yapiliyor, san, ciddi calismaz- puriizsuz olacak,

maalesef toprakla- san bunun enkazini rengi glizel olacak.

rimizi dinlendiremi- senden baska kimse Hastaliga karsi

yoruz. Bu zamanla temizleyemez. Biz lyi dayanimi olacak.

topraktaki mineral- Tarim kapsaminda L Biz bir nevi ¢cocuk

lerin eksilmesine yol tarlanin farkl noktala- gibi bakiyoruz ha-

aclyor. Haliyle de Fusarium sorunu ile sik karsilasiyoruz. rindan 6rnek aliyoruz, laboratuvar élciimlerini yapiyoruz. vucumuza. Bitkinin ne istedigini bilmezseniz bu kaliteyi

Ancak Vilmorin'nin tim gesitleri Fusarium’a dayanikli. Alinan total ¢6ziime gore de uygulamaya geciyoruz. yakalayamiyorsunuz.



Ureticiler havug ekimi yaparken ozellikle pazar beklentilerini karsilayabilmeyi hedefli-
yor. Zira lireticinin kazanci biiyiik olclide pazar taleplerine gore degisiyor. Bu nedenle
pazarin istek ve beklentilerini yakindan takip ediyorlar.




te olmazsa para yok. O ylzden
cesit tercihimiz énemli. VAT'In
cesitleri de pazarda lider. Bu
ylzden VAT'tan
yana.”

Havucta arazi kiralayarak ure-
tim yapanlar da bulunuyor.
Bunlardan biri de Konya'nin
Cumra ilgesinden Mustafa Cey-
lan. Sezon basina 170 dekar
havug eken Ceylan’in havucun
yaninda turp ve kirmizilahana
Uretimi yapiyor. Eskiye gore
Uretim tekniklerinin ¢cok gelis-
tigini soyleyen Ceylan, sulama
yatirimi ile Uretimini artirmayi
hedefliyor. Bolgede yapilan se-
ker pancari tariminin istedik-
leri alternatifi yaratamadigini
dislinen Ceylan havug ve turp
tarimini sirdlrmeye niyetli. An-
cak Ceylan havuc¢ veriminden
ve kazancindan memnun olsa
da bu Granin pazarlama soru-
nu oldugunu goéz ardi etmiyor.

Havug uretim merkezlerinden
bir digeri Ankara’nin Beypazari
ilcesi. Ahmet Cakmak da 100
doénum arazisinde Ispanak,
sogan, gobek marul ve yesillik-
ler ekiyor. Ancak arazinin ana
kalem Urdnd havug. Havug to-
humunda tercihinin Vilmorin’in
BOLERO F1 cesidi oldugunu
sodyleyen GCakmak, Vilmorin’in
baska cesitlerini de kullandik-

tercihimiz
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larini ifade ediyor ve ekliyor:
“ilk BOLERO F1'imizi 1994
yilinda ektik. O ddnemden beri
de bu ceside devam ediyoruz.
Vilmorin’in bagka cesitlerini de
kullandik. Bu cesitten bu ka-
dar memnun olmasam bu ka-
dar zamandir ekimine devam
etmem.”

Havug sezonunun bu yil iyi gec-
mesini dilediklerini soOyleyen
Cakmak, havug pazarini buyik
oranda sekillendiren ihraca-
tin desteklenmesi gerektigini
séyllyor. ic pazar icin yapilan
blyuk g¢aph Uretimin ihracatin
dustigu donemlerde Ureticiyi
zora soktugunu dile getiren
Cakmak igin her seye ragmen
havug bir vazgecilmez.
Kasinhani ve Beypazari'ndan
sonra havug Uretiminin il
alan merkezlerden biri
de Hatay'in Kirikhan ilcesi.
Kirikhan’da Uretici olan ayni
zamanda da isin ticareti ile

mini

ugrasan Nizamettin  Eker-
bicer bodlgede 20 yilh askin
suredir havu¢ ekimi yapil-
digini  soyliyor. Mdstahsille

birlikte yaklasik 2 bin 500
dénim alanda ekim yapan
Ekerbicer, havuc tercihlerinin
NANCO F1, MAESTRO F1
ve SOPRANO F1 oldugunu
soyluyor. Ancak Ekerbicer’in

SITKI VURSAVAS

Vilmorin Anadolu Tohumculuk ve GENTA Satis Miduri
Havug pazarinda 25 yildir calisiyoruz. Turkiye'de artik Gretim
ve yetistiricilik konusunda bir sikinti yok. Havug pazarinin ana
sorunlarindan en dnemlisi bu alanda gerekli politikalarin heniiz
gelistirilememis olmasidir. Bu nedenle satis ve pazarlama agirlikh
sorunlarimiz oluyor. Havug tretimimiz, tlke tiketiminin Gzerinde.
Buna bagli olarak; fiyat istikrarinin saglanabilmesi icin Gretimin ytz-
de 40-50'sinin ihra¢ edilmesi zorunlulugu vardir. Ancak bilindigi gibi
son dénemde Ortadogu ve Arap Ulkelerindeki politik istikrarsizlik bu
pazarlara ihracatimizi olumsuz etkiledi. Rusya'ya olan ihracatimiz da
politik gerekcelerle sikintida. Uretim plani da yapilmadigi icin Griin
fiyatlar beklentiyi karsilayamiyor. Uretici kooperatiflerinin olmayisi,
soguk hava depolarinin yetersizligi gibi nedenler de yine havucun
pazarlamasinda sorun yaratiyor.

verdigi bilgilere gore Kirik-
hanli Ureticilerin havug tercih-
leri arasinda EXELSO F1 ve
BOLERO F1 de olmazsa ol-
mazlar arasinda. Kirikhan'da
cesitlerinin  tercih
edilmesinin nedenlerini pay-
lasan Ekerbicer; “Kirikhan’'da
tarlalara surekli ekim yapiliyor,
maalesef topraklarimizi din-
lendiremiyoruz. Bu zamanla
topraktaki minerallerin eksil-
mesine yol aciyor. Haliyle de
Fusarium sorunu ile sik karsi-
lasiyoruz. Ancak Vilmorin'nin
tum cesitleri Fusarium’a daya-
nikh” diyor.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk
(VAT) ekibinin bolgedeki gucuni
her daim hissettiklerini dile geti-
ren Ekerbiger, havucun yetisme
surecinde de ekipten yardim al-
diklarini aktariyor. “Bir kere VAT
ekibi Ureticiyi memnun etmeyi
biliyor. Ekim sonrasi Urlnleri
takip ediyorlar, uUreticileri bilgi-
lendiriyorlar. Ozetle tohumlari-
nin arkasinda duruyorlar” diyen
Ekerbicer, Vilmorin havug ¢esit-
lerinin pazardaki gordugu talep-
ten de hayli memnun. Boyu,
rengi, lezzeti ve raf omri
ile ihracat pazarinin
aranan cesitlerinin
Vilmorin'den ¢iktig|-
ni dile getiren Eker-

Vilmorin

bicer, “ ihracatta dolgun, silindir
hacmi tamamlanmis meyveler
isteniyor. Turkiye’de ince olan
cesitler tercih ediliyor ancak ih-
racat daha ziyade dolgun olan
havucu istiyor. Vilmorin’de de
bu beklentileri karsilayacak
cesitleri bulmak mimkuin.” Ka-
sinhani ve Beypazari’ndan son-
ra Kirikhan’da da Vilmorin’in
havuc cesitleri ile egemenligini
ilan ettigini disunen Ekerbicer,
“Bir guin herkes Vilmorin’e don-
mek zorunda” diyor.

Dikimi, sokimu, temizlenmesi,
paketlenmesi ve depolanma-
sI ile pazara sunum slreci bir
hayli detayli olan havug, tim bu
zor Uretim kosullarina ragmen
mudavimlerinin bashca Grini
olmay! slrdurtyor. Zor Uretim
sureclerini  kaliteli
kaliteli uUretimle kolaylastirmak
isteyen dUreticilerin ise tohum
tercihi bu sezon da degismiyor.

tohum ve

BOLERO F1
- HAVUC CESIDI
' o
. '
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PRESTO F1
HAVUG
CESIDI

HAVUCTAN SONRA

o W o

LIDERLIGI
MARUL TADACAK

Vilmorin Anadolu Tohumculuk'un (VAT) ve GENTA Turkiye'deki faaliyetlerinde
Ankara-Beypazari'nin 6nemli bir yeri bulunuyor. Mikro-klima &zelligi ile pek ¢ok
tarim Urdnindn yetismesine imkan veren Beypazari, VAT'In pazar lideri oldugu
havug uretimi ile taniniyor. Yorede havug tariminin yerlesmesinde buyik emegi
bulunan VAT ve Beypazari'nda VAT ve GENTA'nin Bélge Bayiligini yapan Onder

Tarnim su glinlerde yeni bir basarinin mutlugunu yasiyor.

Beypazar’'nda 1987’de kuru-
lan Onder Tarim, 1988 yilindan
beri VAT'In bayiligini yapiyor.
VAT ekibi ile sahada uzun yillar
havug tariminin yerlesmesi ve
modernize edilmesi icin mu-
cadele verdiklerini sdyleyen
Onder Tarm Genel Mudiiri
Firat Onder, bu dayanismaci
ruh ve given duygusunun iki
kurum arasinda guclu dostluk
baglarinin gelismesini sagladi-
gini ifade ediyor. Firat Onder,
VAT ile yola ciktiklar gunden
bugiine dek Beypazari’nda
degisen tarimin  dinamik-
lerini su soézlerle anlatiyor:
“Beypazari’'nda havucg uretimi
standart tohumlarla basladi.
1988’'de Vilmorin ile birlikte
Beypazari hibrit tohumla tanis-
ti. Hibrit tohumun y6remizde
yerlesmesi icin hep bir hedefi-
miz oldu. Bu hedefe ulasmak
icin de uretici ile i¢ ice olduk.
Beypazari o dénemlerde tahil
mibzeri ile dekara 600-700
gram havu¢ tohumu atiyordu,
sirta ekim bilinmiyordu... O
dénem Yavuz Agabey (Batur)
Fransa’dan toprak hazirlama
makinesi getirtmis, ahsap bir
mibzer tedarik etmisti. ise ire-
ticilere sirt ekimini anlatmakla
basladik. Biz sirti hazirlatirdik,
ertesi gun buyuk bir hevesle
ekim yapmaya giderdik. Ba-
kardik ki Uretici bu ekim aklina
yatmadigl icin tarlayl bozmus...
Simdi bunlari anlatinca fikra
gibi geliyor ama gercek. Simdi-
lerde Beypazari’nda pnématik
mibzerler kullaniyor, dekara
180 gram tohum atiliyor. Bana
gore Onder’in ve VAT'In ekibi
Beypazari’'na modernizasyonu
getirmistir, bu ugurda emek
vermistir. Simdi de Ureticimi-
zin arkasindayiz. Teknik ekibi-
miz devamh arazide Ureticileri
dolasir. Bunun da avantajini
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WISMAR
MARUL
CESIDI

Neden bitki
besleme?

gordik. Havugta ve
GENTA Urlnlerinde pa-
zar lideriyiz. Bu basari da hep
calisarak oldu.”
Onder Tarm’in bélgede faa-
liyetleri ve VAT'In surekli ge-
lisen yeni cesit ve urlnleri
Beypazari’nda 6yle benimsen-
mis ki Ureticiler Grlnlere artik
kendi isimlerini takar olmus.
Onder bu isimleri séyle sirali-
yor: “VAT'In tohumlarina ilave
GENTA bitki besleme urinle-
rinin de pazara girmesi bizim
isimizi kolaylastirdi. Hem to-
hum hem de bitki besleme
birlikte satiyoruz.
GENTA drunlerine Ureticiler

Urlnlerini

PAYDAS - Agustos 2012

“Artik tarim Griinlerinde verim ve
kalite ©n plana gikti. Eskisi gibi havug
buytik paralar etmiyor. Eskiden iyi
havug, k&t havug ayrimi yoktu. Ama
simdi kalite 6n planda oldugundan
bitki besleme bir zorunluluk. Bitki
beslemede havucta uyguladigimiz
bir program var. Bitkinin tabanindan
baslayip hasada 20 giin kalana kadar
bir recete uyguluyoruz. Bunda gok
da basarillyiz. BIOTOTAL ile basli-
yoruz finalde ELFER K ile bitiriyoruz.
Ara dénmelerde ise diger GENTA
Bitki Besleme drtinlerini kullaniyoruz,
Ureticiler de cok memnun bu uygu-
lamadan. Oyle ki Uretici artik havug
tohumu yaninda bu bitki besleme
ruinlerini de kendiliginden aliyor.”

kendileri isim bile veriyorlar.
Ornegin BRAVO P (ireticiler
arasinda ‘morartma ilacl’ ola-
rak biliniyor. Havug ilk ciktigi
zaman alt yapraklarinda fos-
for eksikliginden kaynakli bir
morarma olur. BRAVO P’yi kul-
landigin zaman fosfor eksikli-
gi gidiyor, bitki canlaniyor. Bu
nedenle Ureticiler morartma
ilaci diyorlar bu Urtune. Himik
asit iceren BIOTOTAL'i ise
‘kaymak ilacl’ olarak adlandi-
riyorlar. ELFER ZnP ise Ureti-
ciler arasinda ‘Zeynep’ olarak
aniliyor...”

Caliskan, yenilige acgik bir
kitlesine sahip olan
Beypazar’nda havugta bir
cesitle baslayan VAT hakimi-

Uretici

yeti simdilerde 7 ceside kadar
ctkmis durumda. Onder’in ver-
digi bilgilere gére bu basarinin
altinda VAT'In gelisen teknolo-
jileri takip ederek pazara uy-
gun yeni cesitler gelistirmesi
yatiyor. Onder; “Ureticiler artik
modern tarim yontemlerine
gectiler. Ornegin yeni sékim
makineleri kullaniyorlar. Biz
de bu gelisimi takip ederek
sokim  makinesine  uygun
cesitler pazara soktuk. Bu
dogrultuda SOPRANO F1 ve
EXELSO F1 dureticinin simdi-
lerde yeni tercih etmeye bas-
ladigl cesitler arasinda yer
aliyor. Su anda Beypazari’'nda
PRESTO F1, SOPRANO F1,
MAESTRO F1, TEMPO F1,
NANCO F1, EXELSO F1 ve
BOLERO F1 olmak
Vilmorin’in 7 c¢esit havucunu
satiyoruz” diyor.

GENTA Urlnleri ve havugta ya-
kalanan basarlyl surdirmek
Onder Tarim icin mutluluk ve-
rici bir micadeleye dénismus
durumda. Ancak Firat Onder bu
basarlyl baska bir Urlinle daha
da genisletme hedefinde karar-
Il. Bu noktada Onder Tarim yine
VAT ile ishirligi icinde hareket
ediyor. “Beypazari mikroklima
Ozelligi tasiyor. O nedenle, do-

Uzere

Firat ONDER
Onder Tarim

mates, yesil sogan, aysberg,
yedikule, kivircik olmak Uzere
marul ¢esitleri de bu boélge-
de yetisen Urdnler arasinda
yer aliyor. Bu Urin yelpazesi
ile Istanbul’'u besleyen aort

damarlarindan  biridir  Bey-
pazari. Biz de gectigimiz yil
VAT'In  WISMAR cesidi ile
Beypazar’'nda marul pazari-
na ¢ok hizli bir giris yaptik. Bir
aysberg marulu olan WiSMAR
cesidini 8 milyon adet sattik
ve pazarin ylizde 35’ine girdik.
Belki su anda WiISMAR, Onder
Tarim’in ve VAT'In bltcesinde
buyuk bir yer kaplamiyor ama
yeni bir Grin satmanin hazzini
duyuyoruz” diyen Onder, gec-
tigimiz yil bu cesitle ilgili bol-
gelerinde dlzenledikleri tarla
ginu ile cesidi tanittiklarini,
bu tanitimin
tercihlerinde etkili oldugunu
aktariyor.

Guzlik ve ilkyaz dénemine
uygun bir cesit olan WISMAR,
sirta ekimlerde daha iyi sonu¢
veriyor. Tim deneme ekimle-
rinde basarili sonuclar veren
cesitte hedeflerinin 2 seneye
kadar marulda liderligi yaka-
lamak oldugunu séyleyen On-
der; “Havucta vardik, marulda
da geliyoruz” diyor.

ise Ureticilerin
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ESPINA f1
YAKIN MIARKAIJDA

e

ESPINA f1
dikenii ."||'.r1

Wor

-,

"ESPINA f1'in kalitesinde

AHMET L L
VESILKILIN higbir sorun yok; renk simsi-

3 ¢ yah, dikenli, uzun sapli. iklim
Giircam sartlarina dayanikli. Koltuktan
Tarim

ve gévdeden de Urin alabili-
yorsunuz.”

Rusya ve Ukrayna'nin severek tikettigi dikenli hiyar Antalya’nin
Gazipasa ilcesinde genis bir ekim alani buluyor. I¢ pazarda

yeni yeni taninmaya baslayan dikenli hiyarda Vilmorin Anadolu
Tohumculuk'un (VAT) cesidi ESPINA f1 rengi, glicli gévdesi,
verimliligi ve kalitesi ile ihracatcinin yakin markajinda.

Turkiye’'de hiyar deyince akla belki ilk Cen-
gelkdy ve uzun hiyar geliyor olabilir. Ancak
ic pazarin hiyar tercihleri ile dis pazarin
tercihleri kimi zaman 6rtusmeyebiliyor. Hi-
yar turleri arasinda koyu rengi, ¢itir yapisi,
tlylU ylzeyi ile farkini hemen belli eden di-
kenli hiyar, 6zellikle Rusya, Ukrayna ve Be-
larus gibi ulkelerin baslica tercihi. Dikenli
hiyar son dénemde yerli pazarin da yeni
godzdesi olmaya aday. Orti alti tariminin

yogunlukta oldugu ve ihracata donik Ure-
timleri ile 6n plana ¢ikan Antalya, dikenli
hiyar Uretiminde de hatiri sayilir bir yere
sahip. Antalya’nin Uretim merkezlerinden
Gazipasa’'da dikenli hiyar tarimi yapan
Ureticilerin, ihracata giden bu Urlinde yeni
gbzdesi ise ESPINA fd.

Gazipasa’'da bir yil 6nce kurulan Glrcam
Tarim bayi olarak Ureticilere hizmet veri-
yor. Firmanin ortaklarindan Ahmet Yesilki-

ling, Gazipasa'nin dikenli hiyarda marka-
lastigini soylliyor, “Ruslar, Azerbaycanllar
Antalya’y bilmezler, Gazipasa'y! bilirler.
Buranin Ureticisi ihracat yaptigl icin daha
bilincli Gretim yapar. Kaliteli Uretim yapar-
saniz ihracatclyl da kendinize cekebilirsi-
niz.”

Dikenli hiyarin Ureticisine de kazandiran
bir tur oldugunu ifade eden Yesilkiling,
ESPINA f1'in ilk tarla denemelerini kendi-
lerinin yaptirdigini aktariyor. Farkh gesitler-
le yan yana ESPINA f1 ekimi yaptirdiklarini
soyleyen Yesilkiling, deneme ekimlerinden
hayli olumlu sonugclar aldiklarini, cesi-
di eken dreticilerin ikinci kez ESPINA f1
ekme talebinde bulunduklarini, bunun da
memnuniyetin  bir gostergesi oldugunu
soyluyor.

“ESPINA f1’in kalitesinde hicbir sorun yok;
renk simsiyah, dikenli, uzun sapli. iklim
sartlarina dayanikl. Koltuktan ve goévde-
den de (riin alabiliyorsunuz. ESPINA f1,
bu ¢esidi diken Ureticiler arasinda begeni
kazandi. Uriin( goéren ihracatcl da meyve
kalitesinden hoslandi” diyen Yesilkiling,
dikenli hiyar Ureticilerine yetistiricilik anla-
minda su tavsiyeyi veriyor: “Dikenli hiyarda
seyrek dikim yapmak gerekiyor. Normalde
ispanya’da dikenli gesitler déniime 1400
tane dikiliyor. Biz Ureticiye 1800 taneye
kadar dikim yapmalarini éneriyoruz. Ancak
bu rakam kimi Ureticilerde 2000-2300’U
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"Hastalik dayanimi

I bakimindan gigll, agag
e apisi kuvvetli, ihracatgilarin
BEYDEG ~ YoPsuvveth ¢

. beklentilerini karsilayacak
Ziraat . . .
Miihendisi tlrde, kisacasi ESPINA f1'in

gelecegi parlak.”

buluyor. Oysa seyrek dikimde Urlnun to-
najinda bir eksilme olmuyor. Hastalik kont-
roli daha rahat yapilirken iscilik de kolay
oluyor.”

Gazipasali bayilerden Ziraat Mihendisi
Asim Cem Beydes yaklasik 10 yildir il-
cede Ureticilerle i¢ ice calisiyor. Dikenli
hiyarin i¢c pazarda gecmisinin en fazla 5
yil oldugunu, bu tipin ilk olarak i¢ pazar-
da ihracata gonderilmek Uzere ekilmeye
basladigini sdyleyen Beydes, Gazipasa
Ureticilerinin gerek bolge bayilerinin tav-
siyeleri gerekse yenilige acgik Uretim yak-
lasimlari ile bu tipi seralarinda deneme-
ye basladigini aktariyor. Simdilerde ise
neredeyse tim geg¢imini tarimdan sagla-
yan Gazipasa'da dikenli hiyar, genel ta-
rim UrUnleri arasinda ylzde 25’lik bir pay
tutuyor. Dikenli hiyarin kendi sezonunda
ise rakam ylUzde 60’lari buluyor. Siyah,
kaliteli, sapi diri ve raf émri uzun olan
dikenli hiyarin ihracat¢i firmalarca ter-
cih edildigini ifade eden Beydes, dikenli
hiyarda pazara yeni girmesine ragmen
ESPINA f1'in Ureticilerin begenisini ka-
zandigini ifade ediyor. “Hastalik dayanimi
bakimindan glcli, agac yapisi kuvvetli,
ihracatgilarin  beklentilerini karsilayacak
tiirde, kisacasi ESPINA f1'in gelecegi par-
lak” diyen Beydes, dikenli hiyar pazarinin
gelecegini agik goruyor. Dikenli hiyarin, ba-
kim kosullari saglandigl takdirde Ureticisi-
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"Diger Uriinlere kiyasla bu cesidin

Nt rengi koyu oldugundan daha ¢ok

SAYIN e s .

. hosuma gitti. Diger cesitlerden

:ref'c' / ayni alandan bir sandik toplarken
2zIPa$A™  ESPINA f1 ektigimiz alandan daha

Korubasi

fazla Grin aldik.”

ne para kazandiracak
bir ¢esit oldugunu da
sOzlerine ekliyor.
Gazipasa-Korubasi ko-
yinde 1970’li yillardan
beri tarimla ugrasan
Hamdi Sayin 4 dénim
arazisinde patlican,
domates, fasulye gibi
sebzelerin Uretimini
yapmis. Son donemde
ise tercihi dikenli hiyar-
dan yana. 3 yildir di-
kenli hiyar tarimi yapan
Sayin, gectigimiz sezon
deneme ekimi yaptig
ESPINA f1'in verimin-
den de kalitesinden
de memnun kalmis.
Oniimiizdeki sezon da
ESPINA f1 ekmeyi plan-
layan Sayin, “Diger Urlnlere kiyasla bu gesi-
din rengi koyu oldugundan daha ¢ok hosu-
ma gitti. Deneme ekimi yaptigim i¢in blylk
bir alana ekim yapmamistim ama diger ce-
sitlerden ayni alandan bir sandik toplarken
ESPINA f1 ektigimiz alandan daha fazla
Urun aldik. Dolayisiyla Ureticilere bu ¢esi-
di tavsiye ediyorum” diyen Sayin, dikenli
hiyar pazarinin diz hiyara gore daha is-
tikrarl oldugunu da sézlerine ekliyor.
Sayin gibi Gazipasa-Bakilar mahallesin-

"ESPINA f1'in rengi hep ayni

FEYZULLAH .

- kaliyor, meyveyi burmuyor,
GUL .
. nasil ¢ikti ise toplanana
Uretici/ kadar ayni kalitede kaliyor.
Gazipasa- Bu bzellikleri ile ESPINA L'
Bakilar

gelecek sezon da ekerim.”

de Uretim yapan Feyzullah Gl de dikenli
hiyar ekiminde ESPINA f1'de karar ki-
lanlardan. 1,5 dénUm arazisinde fasulye
ve hiyar ekimi yapan Gul, normal salata-
ligin yaninda dikenli hiyar tarimi da yapi-
yor. Giil, ESPINA f1'in renginin hep ayni
kaldigini, meyveyi burmadigini, nasil gikti
ise toplanana kadar ayni kalitede kaldigini
sdylliyor. Bu ézellikler ESPINA f1'i gelecek
sezon da ekmesi i¢in Ureticilere iyi bir ne-
den sunuyor.
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Bestecilik, solistlik,
oyunculuk, sunuculuk
ve mimarhk kariyerin-
deki basarisi ile 7'den
70’e herkesin gon-
linde taht kurmayi
basaran Erol Evgin'in
ayni zamanda tam bir
dogasever oldugunu
biliyor muydunuz?
Polenezkdy'de
yesillikler arasindaki
evinin bahcgesine konuk
oldugumuz Erol

Evgin ile Paydas
okurlari igin mekanin
ruhuna uygun bir
soylesi gergeklestirdik.

Polonezkoy’de yesillikler igin-
deki bu eve yerlesme ve bah-
cenin olusum hikayesini pay-
lasir misiniz?

Polonezkoy’deki bu ikiz evi
kardesimle birlikte yapali yak-
lasik 22 yil oluyor. ilk zaman-
lar Polonezkdy’'un yolu stabi-
lizeydi. Suyu, elektrigi yoktu.
Simdiki gibi agaglar iginde de
degildi burasi. Bu arsayi alinca
bin tane agac¢ diktik. Cam, se-
dir, ladin, meyve agaclari... Po-
lonezkdéy Karadeniz iklimine
sahip, dolayisiyla Karadeniz
iklimine 6zgu olan ladin agac-
larl buraya glizel uyum sagla-
di. Ayrica Karadeniz'de orman
iclerinde gorulen orman gulu
olarak da taninan Rhodo-
dendronlar da bah¢emizin bit-

A

kilerinden. Onlar muazzam gul
aglyorlar ve kocaman agaclar
oluyorlar. Bu ev ve bahcgesi 10
doénim bir araziye kurulu. Esa-
sinda bakiminin zorlugu nede-
ni ile bu kadar blyik bir arazi
istemiyorduk. Ancak burada
kucuk araziler yok. Yapilasma
¢ogalmasin diye bdyle bir yol
izlemiglerdi. Zaten simdi de
kOy ve cevresi tabiat parki.

Tiirkiye’de bahcecilik kultii-
rilnii ve bahce sevgisini nasil
buluyorsunuz?

Eskiden bahc¢e kilturi bizde
de vardi. Kosklerin bahcele-
rinde atkestaneleri olurdu.
ClnkU atkestanesi sivrisine-
gi onler. Ama simdi bunlarin
hepsi kesildi, yerlerine apart-

manlar dikildi. Simdi balkona
sikismis bir bahce kultlru
var sanirim. Yogun go6¢ bu-
yUk kentlerde konut sikintisi
yaratiyor ve bir rant olusuyor.
insanlar bahce ve yesil alan-
lari konuta doénuUsturuyor. Bu
betonlasma kentin dogasini
ve eko sistemini de bozuyor.
Ancak sunu da soOylemeliyim
ki son yillarda 6zellikle istan-
bul BuylUksehir Belediyesi'nin
park ve bahgecilik anlaminda
glzel ¢calismalarn var. Baskan
Kadir Topbas, benim mimar-
liktan da okul arkadasimdir.
Hakikaten, parklar, bahceler,
yollar, refujler ciceklerle dona-
tildi. Bazen bizim bahcemiz-
den daha iyi parklar goéruyo-
rum cevrede.
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Bahgenizde hangi agac ve
cicek tiirleri var?

Ladin tira camlar ve kdknar
yetisiyor. Meyve agaclarin-
dan en ¢ok kiraz var. Burasi
esintili oldugu icin kiraz kurt-
lanmiyor. 15 kiraz agacindan
epeyce kiraz aldik bu yil. Ta-
bii hepsini tiketmemiz mim-
kin degil. Kuslar ve sincaplar
da yiyor kirazdan. Ayrica dut,
ceviz ve findik agaclarimiz
var. Bunun yaninda kuglik
bir bostanimiz var. Burada,
salatalik, domates, biber ve
yesillikler de oluyor.

Bahcgenizdeki bitkilerle ara-
niz nasil? Siz de onlarla ilgi-
leniyor musunuz?

Paydas derginizi okuyan her-
kesin toprakla, bag-bahce ile
iliskisi vardir muhakkak. Ben
de bahcemle yakindan ilgile-
niyorum. Bahceye alismis bir
insan olarak artik apartman
dairesinde yasayamam diye
dasuntyorum. Bitkilerin de

PAYDAS - Agustos 2012

dili var. Eger onlara kulak ve-
rirseniz ne istediklerini gore-
bilirsiniz. Ben de zamanla on-
larin dilini 6g8rendim. 20 yil
askin zamandir bu bahce var
ve artik bu bitkiler ve agaclar
bizim ¢ocuklarimiz gibi oldu.
Tabii bir de Mesut Bey (Tek-
timur) gibi dostlarimiz var.
Onu ariyoruz, bitkilerle ilgili
bilmediklerimizi  soruyoruz,
Onerilerini dinliyoruz. Bu ko-
nuda destek almadan olmu-
yor.

Ailenizin diger bireylerinin
bahce ile arasi nasil?

Bizim bahc¢cemizde herkesin
bir agaci var. Kizim Elvan’in
kendi diktigi bir koknar agaci
var. Benim Himalaya sedirim
var, esimin ¢inar agaci var.
Onde torunum Erol igin dik-
tigim bir yapragini dokmeyen
manolya var. Torunlarimiz da
bahceye geldiklerinde c¢ok
mutlu oluyor. Cok seviyorlar
agaclari ve bitkileri.

Bahgenizde en sevdiginiz
agac veya bitki hangisi?
Benim gbdzbebegim olan bir
mavi ladinim var. Yatak odami-
zin penceresinden de gorunu-
yor. Ama bitkilerin hepsi guzel
tabii. Ortancalar evimizin 6na-
na susliyorlar. Mesut Bey de
bize ortancalar igin gubreler
gonderdi. Bu yil costular haki-
katen. Gullerimiz var, sardun-
yalarimiz, kipe ciceklerimiz...
Hepsi birbirinden guzeller ger-
cekten.

Bitkilerinizin saghg: icin ne-
ler yapiyorsunuz?

Onceden yanmis hayvan giib-
resi kullanirdik. Bu glbre de
her bitkiye iyi gelmiyor. Ozel-
likle ciceklerde hayvan gubre-
si bitkiyi yakiyor. Endustrinin
sagladigl imkanlarla isler cok
daha profesyonel yapiliyor. Ve-
rim artiyor, hastalik ve zararl-
lardan korunan bitkiler yetis-
tirilebiliyor. Tabii her gun yeni
bir sey 0greniyorsunuz bitki-

lerle ilgili. Burasi orman alani
oldugu i¢in ¢ok sik hastalik ge-
liyor agaclara. Bu hastaliklarla
bas etmek de zor. Bu nedenle
mucadelede medeniyete ihti-
yacimiz var.

Ayni zamanda bir mimar ola-
rak kendi yaptiginiz konut
projelerinde, bahcge diizenle-
mesi konusunda nasil bir an-
layisiniz var?

Eskiden bahge kisminda pey-
zaj mimarlarindan  yardim
aliyordum. Bahg¢em olduktan
sonra artik bu isi de kendim
yapiyorum. Kitaplar okuyorum,
nereye ne dikilir, ekilir bunlari
6greniyorum. Bir binanin bah-
cesini dizayn ettigimde baki-
yorum yan binalar da etkilenip
bir seyler dikmeye basliyorlar.
Ornegin konutun yoluna, tretu-
varlarina bir seyler dikiyorum.
Bunlar blyUk maliyetler degil
aslinda. Komsular da 6zeniyor.
Bu yesillik ¢evreyi de mimari
projeyi de guzellestiriyor.

@ Bahgeye alismis bir insan olarak artik apartman dairesinde
yasayamam diye dustiniyorum. Bitkilerin de dili var. Eger
onlara kulak verirseniz ne istediklerini gérebilirsiniz.
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NARENCIYE
URETICISININ GUC
KALKANI: GREENWAY

Adana'da agirlikli narenciye Gretimi yapan Ozler Tarim ve ayni bélgede biiyiik
ureticilere danismanlik hizmeti veren Merttar Tarim, hedef kalite ve yiksek
verim olunca ortak paydada bulusuyor. Isinin ehli her iki firmanin da tercihi
GENTA bitki besleme triinleri oluyor.

Greyfurt, portakal, mandali-
na ve limon gibi turuncgiller
Uretiminde profesyonel tarim
uygulamalarini tretim modeli
olarak benimseyen Ozler Ta-
rim, kaliteli Uretimi sayesinde
Japonya’ya yaptig1 greyfurt ih-
racati ile rakiplerini sasirtma-
yi basardi. Ozler Tarim’in yeni
kusak temsilcisi Songur Ozler,
bu stratejik ihracat basarisinin
ardindaki sirri paylasiyor.

Daha evvel Paydas’in 3. sayl-
sina konuk olan ve narenciye
Uretimi konusunda bizleri ay-
dinlatan Songur Ozler, yakin
zamanda Japonya'ya gercek-
lestirdikleri ihracat konusun-
da hayli gururlu. Turkiye'nin
komsusu olan civar Ulkelere
ihracat yaparken okyanus ote-
si bir Ulkeye satis yaparak Tirk
greyfurtunu Japonlara tanit-
tiklarini séyleyen Ozler, bu ba-
sari hikayesini sdyle anlatiyor:
“Kuzenimle her yil imkéanlar
dogrultusunda, yurt disinda
narenciye Uretimi yapilan Ul-
kelerden birine gidip bahceleri
dolasiyoruz. Orada tarim nasil
yapihyor, kullanilan teknolojiler
nasil bakiyoruz. Bu yil da Ar-
jantin programi yapiyorduk ki
bir telefon aldik Japonya’dan.
Arayan Japonya’da bir slper
market zincirinin temsilcisiydi.
Yeni actiklari magazalarinda
Tark dUrGnleri haftasi yapila-
caklarini, bizim Grtnlerimizi de
tezgahlarinda satmak istedik-
lerini sOylediler ve bizi magaza-
larina davet ettiler. Boylece ku-
zenimle kendimizi Arjantin’de
degil Japonya’da bulduk.” Eki-
lisini ve blayuylsunu gordukleri
agaclardan topladiklari meyve-
lerin fabrikadan Mersin limani-
na oradan da Japonya’ya ulas-
masinin markette ise kendi
Urtnlerinin kesilisini gérmenin
ne denli gurur verici oldugunu
anlatan Ozler, “Bizim icin bu
basari iyi bir moral ve motivas-
yon oldu” diyor. Yakinda limon
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ve portakallar ile de Japon
pazarinda Turk bayragini dal-
galandiracaklarini ifade eden
Ozler, Kaliteleri ile Japonya pa-
zarindaki rakiplerinin bir adim
Onlne ¢ikan urtnlerinin bu yol-
culugu yapmadan 6nce hangi
biling ve bakim ydntemleri ile
blyidugini paylasiyor. Ozler
Tarm’in girisimcilik ve yetis-
tiricilik basarnsi ile Vilmorin
Anadolu Tohumculuk (VAT) ve
GENTA ailesi de évunuyor. Zira
GENTA, bitki besleme Urunleri
ile agaca ve meyveye kazan-
dirdig1 kalite ve verimle uzun
yillardir Ozler Tarim'in yaninda
yer aliyor.

“2007 yilinda yeniden yapilan-
ma sulrecine girdigimizde VAT
ve GENTA ile tanistik. O giin-
den bu yana onlardan destek
aliyoruz. Birbirimize hitap sek-
limiz “Bey”den simdi “agabey”
ve “kardes’e dénisti. Is si-
reclerimizde VAT ve GENTA'dan
¢ok fayda goruyoruz” diyerek
séze baslayan Ozler, cagin
gereklerine uygun bir tarim
anlayisi ile Uretimin her sure-
cinde kurumsallgl yakalamayi
hedeflediklerini séyliiyor. Ozler,
narenciye tariminda bitki bes-
lemenin verim ve kaliteye getir-
digi katkiyl her daim test etme
imkani buldugundan programli
bir bitki besleme uyguladik-
larini ifade ediyor. ilk yillarda
agaclar hastaligl yakalatma-
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Cevdet OZKAN
Ziraat Yiksek Muhbendisi

mak icin tim bahceyi didik di-
dik gezdiklerini anlatan Ozler,
simdilerde duzenli periyotlarla
bahcelerine yaptiklari ilaglama
ve bitki besleme ile artik ¢ok
daha rahat Uretim yapabildik-
lerine deginiyor. Oniimizdeki
sezon gerek narenciye gerekse
diger meyve Uretimleri ile ihra-
cat pazarinda fark yaratmayi
umduklarini dile getiren Ozler,
basari hikayelerine yenisini ek-
lemek igin bitki beslemeyi goz
ardi etmemek gerektigini salik
veriyor.

Ziraat YUksek Muhendisi olan
ve turunggiller konusunda
uzmanlasan Cevdet Ozkan,
Adana’da kurdugu danisman-
lik sirketi Merttar Tarim Ticaret
ile Cukurova’yr kapsayan bol-
gede blyUk ureticilere danis-
manlik hizmeti veriyor. Bilgi ve
tecriibesi ile kontrolini yaptig
tarim alanlar yaklasik 15 bin
dénimi bulan Ozkan, bahce
tariminda turuncgil, seftali,
nektarin, elma ve erik Uretimi
yapan uretici firmalarin kazan-
cini ve mutlulugunu belirleyen
yegane seyin, Uretim alanlari-
na yaptiklari yatinm oldugunu
soyllyor. “Kim isini bilimsel ve
profesyonel yapiyorsa, danis-
mandan yardim aliyorsa mutlu-
dur. Profesyonel Uretici dondan
etkilenmiyor ¢inkld don maki-
nesi var, yagmurdan etkilenmi-
yor ¢unkl bahgesine sirt yap-

mis, kurakhktan etkilenmiyor
¢unkl damla sulama yapiyor,
verimliligi ve kalitesi iyi clnki
bitki beslemeye gercek anlam-
da dnem veriyor” diyen Ozkan,
ekliyor: “iki yil dnce Valencia’ya
gitmistim. Oradaki ureticilerin
ilag maliyetlerinin ylizde 60’ini
bitki besleme olusturuyordu.
Bizde ise bu oran henliz yuz-
de 20’lerde. Ancak bitki bes-
leme konusunda dreticiler de
bilincleniyor. 1992 yilinda bir
firmada calisiyordum, Ureticiye
yaprak gubresi atalim dedigim
zaman gullyordu. Ama simdi
Ureticiler kendileri ‘bu agacin
cinko, demir zamani geldi, yap-
raklar sararmaya basladl’ diye
soyllyorlar.”

iste bu bilingli tarim anlayisi
sayesinde Merttar Tarim, Oz-
ler Tarbm ve GENTA'nin yolla-
ri Adana’da kesisiyor. VAT ve
GENTA ile 8 yildir tanistiklarini
ifade eden Cevdet Ozkan, “Ben
isimi ve arastirmayi seviyorum.
inanmadigim Griinl de kimse-
ye kullandirtmam. GENTA eki-
bi de isini seven insanlardan
olusuyor. Dolayislyla da basari
beraberinde geliyor. GENTA'nIn
oncelikli hedefi Ureticiyi, bayiyi
ve danismani kazanmak Uzeri-
ne kurulu, satis ise ikinci plan-
da geliyor” diyor.

Ozkan turuncggil bahgelerin-
de bitki beslemenin Kkalite
ve verime Kkatkilarini ¢ok iyi
biliyor. Bu nedenle de sag
kolu olarak GENTA bitki bes-
leme drlnlerini goriyor. lyi bir
GREENWAY takipcisi olan Oz-
kan, GREENWAY serisinin yani
sira BIOTOTAL'den de destek
aliyor. Ozkan, bitki besleme
ve Uretim iliskisini su sozlerle
anlatiyor: “Turuncggil bahgesin-
de verim artisi 6yle hokus po-
kus yaparak gozlenmez. Bitki
beslemenin etkileri en az bir
yil sonra kendini gosterir. Cln-
ki besleme yaptiginiz agac
slrgunleri, gelecek senenin

meyve dallarint  olusturur.
Dolayisiyla bu sene besleme
yaparak gelecek senenin veri-
mini garanti altina almis olur-
sunuz. Optimum sartlar dusu-
nursek duzenli bitki besleme,
yaprak ve toprak analizi de ya-
pildiginda ne urin verecegini
agac soyler. Yapraklari besle-
diginiz zaman yapraklar daha
glzel blyuyor, bu agacin daha
glzel fotosentez yapmasini
dolayisiyla da daha cok enerji
Uretmesini sagliyor. Bu enerji
ise agaci glclendiriyor, agac
daha fazla gigek agiyor, daha
cok cicekse meyveye donuyor.
Gerek meyve gerek kalite ar-
tisi uzun vadede muhakkak
Ureticiye para kazandiriyor.”
TUm tarim urinlerinde oldugu
gibi narenciye tariminda da
bitki besleme ve GENTA Urln-
leri isini profesyonellestirip ve-
rimli bir Gretim yapmayi hedef-
leyen Ureticilerin guc kalkani
olmayi slrdurayor.
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ICIMIZDEN BIRI:
FATIH TOPCU

Zevk Bahceciligi Marmara Bolgesi Anadolu Yakasi
sorumlusu olan Fatih Topgu, yaklasik 14 yildir
calistigi Vilmorin Anadolu Tohumculuk’ta Ust Uste
koyulan her bir tasin sahitligini yapiyor olmaktan
mutlu oldugunu soyltyor.

Fatih Topcu’nun hikayesi 1972’de Rize’de basliyor, biyuyup is
hayatina atilmasi ise Yalova’da oluyor. Cicekgciligi ile Gnli bol-
gelerden biri olan Yalova’da bu alanda calisma hayatina atilan,
cesitli firmalarda calisan Fatih Topcu’nun yolunun Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk (VAT) ile kesismesini saglayan da yine cicekgi-
lik olmus. istanbul marketlerine cicek veren bir firmada calisir-
ken VAT'In su anki Zevk Bahgeciligi B6lim Satis Muduri Mesut
Tektimur’la tanisip ahbaphk kuran Topcu, yine Tektimur’un tes-
viki ile 1999 yilinda VAT'In Zevk Bahgeciligi béliminde ise basli-
yor. Topgu 12 sene boyunca bu bélime bagh olarak marketlerde
calistiktan sonra simdi ayni bélimde Bdlge Sorumlusu olarak
sirkete deger yaratmayi sirdirlyor.

VAT'ta calismaya basladiginda ilk dikkatini ceken seyin samimi-
yet oldugunu soyleyen Topcu, anilarini tazeliyor: “Eski calistigim
yerlerde sirket igi iletisim kopuklugunu ¢ok yasiyordum. Ben
kUgUk yerde buyudum, samimiyetin 6nemini ve kiymetini bilen
bir insanim. Ama istanbul’a gelince o samimiyetin kaybedildigini
goruyorsun. VAT ta ise bu samimiyeti goériince tuttum, birakmak
istemedim. Patronlarimiz da bende ayni samimiyeti gérduler ki
yaklasik 14 yildir burada calisiyorum.” Topcu bu zaman zarfinda
dzel hayatinda da bircok degisim oldugunu sdyliyor: “ise basla-
digimda bekardim, simdi evliyim, bir kizim var. VAT ta zor zaman-
larimiz da oldu, guzel zamanlarimiz da... Tim bu sureclerde be-
raber olmak daha bir kuvvetli yapiyor insani. Ben arkamda hep

bu glcu hissettim, bu glig hayata karsl given duymami sagladi.”
Topgu, VAT'ta gecirdigi calisma hayatini disinip kurumu an-
latacak bir sdzciuk bulmak istediginde bunun “aile” olacagini
soyluyor. “VAT benim icin en 6zet tabirle ‘aile’ demek. Ailenin
kapsadigl sey ¢cok 6nemli. Kardesinize kizabilirsiniz, belki onun-
la kavga da edebilirsiniz. Ama onunla baglariniz her seyden
daha 6nemlidir. Zor zamanlarda kenetlenirsiniz. Benim igin VAT
bu demek. En zor zamanlarimda VAT hep benim yanimda oldu.
Mesela iki kere gz ameliyati gecirdim. iki ameliyatimi da firmam
yaptirdi. Birinde istanbul’da ¢ok yogun bir kar yagisi vardi. Yollar
kapaliydi. Su andaki midirimuz Hakki Nalgaoglu o karda an-
nemle beni Bayrampasa’'ya doktora gotiirdl. Bazi seylerin degeri
Olgulemez...”

ic huzurunu yakalamayi yasaminin merkezine koyan Topgu, gece-
leri yastiga basini koydugunda i¢ hesaplasmalari sonunda uykuya
dalabilecek huzura erismeyi umuyor. is yasaminda da huzurunu
sirdirebilmek icin calistigini dile getiren Topcu, “Ben bunu hak
ettim diyebiliyorsaniz mutlu ve huzurlusunuz. Simdiye kadar da
en azindan kendi adima Oyle distindim” diyor. Huzurla calistigl
VAT'ta Topgu’nun firmayla baglarini gliclendiren bir diger konu da
Kisisel gelisim olmus: “Burasi ¢ok sey 6grenebileceginiz bir yerdir.
Ben de biliyorum ki kalitesi yUksek insanlarla birlikteyim. Clnku
buradaki insanlar sadece size isi 6gretmez; isin disinda davrani-
sl, hayati, kiltlrd 6grenirsiniz. Ben lise mezunuyum ama burada
birgok sey kattim kendime. Ve aslinda VAT insani kendisini gelis-
tirmesi igin de zorlayan bir gugtir. Simdi eleman se¢me isi yavas
yavas bize kaldi. Biz de bu mantikla yeni ekip arkadaslarimizin
sec¢imini yapiyoruz.” isini severek yapmanin kiymetinin ve 6nemi-
nin farkinda olan Topgu, ekliyor: “Marketgilik kolay bir is degil. Siz
surekli talep edenlerin isteklerini karsilayan kisi durumundasiniz.
Bu yilizden isi sevmek gerekiyor. Ornegin ben hala yeni bir Grlini-
muiz ¢iktiginda o Griinde benim de emegim var diye seviniyorum.
Bir tas Ustline bir tas koyarak bu gunlere gelindi. O taslarin da
sahitligini yapmak ayri bir haz veriyor. Ben de bu sahitligi 14 se-
nedir yapiyorum.”



VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA
lletisim Bilgileri

) GUNEYDOGU - DOGU ANADOLU BOLGESI
Erkan Ergiin
B 0532 293 12 98 = eergun@anatoh.com
Sentirk Celik
0533 364 53 71 = senturkcelik@anatoh.com

Tahir Erisen

0532 351 38 73 X tahirerisen@anatoh.com
Mehmet Tolun

0530 402 12 73 = mtolun@anatoh.com

Mehmet Marashoglu

0530 237 36 99 = mehmet.maraslioglu@anatoh.com

Serdal Kutlu

0530 498 73 07 = serdal.kutlu@anatoh.com

) EGE BOLGESI
Levent Ergiil

0530 825 19 95 = levent.ergul@anatoh.com

Hakan Kaya

B 05337274519 hakankaya@anatoh.com

Onur Pangal

0530 954 67 75 = onur.pangal@anatoh.com

) DOGU AKDENiZ BOLGESI

ilker Kog
B 0533 247 96 88 ilker.koc@anatoh.com
Yiksel Celik

B 0530 977 54 97 = yuksel.celik@anatoh.com

Aycan Altintas

0530 386 54 17 X aycan.altintas@anatoh.com

Kubilay Killi

B 0530 782 78 85 = kubilay.killi@anatoh.com

) MARMARA BOLGESI
Ergiin Dogangiizel
B 0533 368 64 47 = ergund@anatoh.com

Fatih Karaca
8] 0533 486 13 36 = fatih.karaca@anatoh.com

) BATI AKDENiZ BOLGESI
Yalgin Peksayin
B 0532 694 08 81 ypeksayin@anatoh.com
® FETHIYE - MUGLA BOLGESI
Sertan Sabri Geng
0530 497 89 35 & sabri.genc@anatoh.com
© KUMLUCA - DEMRE BOLGESI
Levent Ipek
0530 497 83 85 = levent.ipek@anatoh.com
© GAZIPASA - ALANYA BOLGESI

Mehmet Akyol

0533 277 77 19 ®mehmet.akyol@anatoh.com
© ANTALYA MERKEZ - SERIK BOLGESI

Onur Killi

0530 928 48 19 = onur.killi@anatoh.com

Eyylp Bozkurt

0533 327 99 80 = eyyup.bozkurt@anatoh.com

Nadir Okuducu

0530 645 40 20 X nadir.okuducu@anatoh.com

Ertugrul Cenik

0530 878 59 49 = ertugrul.cenik@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyali, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik ISTANBUL

Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com
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