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Degerli Paydas Okuyuculari Merhaba,

Kisinin birikimlerini genis bir kitleye aktarabilme sansina sahip olmasi giizel bir duygu; bu firsati
bizlere saglayan dergimizin 3’ncii sayisinda sizlerle birlikte olmaktan dolayr ¢ok mutluyum.
Dergimizin bana sagladigi bu olanaktan faydalanarak, sizlere basinda bulundugum sirketlerimizin
URGE (Uriin Gelistirme) faaliyetlerini ve ilkemizin her késesinde ¢alisan URGE takiminin gizli
kahramanlarinin neler yaptiklarini kisaca anlatmaya ¢alisacagim.

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA sirketlerinde URGE faaliyetleri, bu isim altinda
1990 yilinda sirketlerin kurucu ortagi Yavuz Batur tarafindan baslatiimis ve 1998 yilina gelindiginde
sadece 3 kisi olan bu takim, bu tarihten sonra benim de aralarina katilmamla beraber kisa siirede
biyliyerek, giiniimlizde 23 kisilik kadrosu ile llkemizin tiim bdlgelerine ulasan, etkin bir yapiya
kavusmustur. Simdi bakalim bu URGE takimi neleri, nasil yapar?

URGE takimimizin her calisani dncelikle kendi bélgesinde daha sonra ise tiim ilke genelinde
riin yelpazemizde bulunan {riin gruplarinin pazar arastirmalarini yapar, gelisimleri takip eder
ve dngdriiler yapmaya, pazarda var olan bosluklari saptamaya calisir. Ornegin, belirli bir Giretim
bélgesinde hangi tip domates meyvesinin ne amagla istenecegini retici, alici ve saticilar nezdinde
yaptig siirekli temaslar sonucu 6ngérmeye calisir.

Firmalarimizin genel stratejilerine uygun olarak yapilan URGE faaliyetlerinin
bilesenlerini sdyle 6zetleyebiliriz; miktar ve deger temelinde pazar arastirmasi,
trtinlerimizin ve rakip Urtinlerin arti ve eksi yonlerinin belirlenmesi, pazara giris
veya pazarda tutunma ydntemlerinin belirlenmesi, tanitim programi yapimi ve
fiyatlandirma calismasi, tanitim faaliyetleri, rakip firma faaliyetlerini takip ve
gelecekle ilgili dngoriler yapilmasi, vb. Tim bu faaliyetler sonucunda, 6zetle
URGE béliimiiniin sirketlerimizin can damari olan ARGE (Arastirma Gelistirme)
calismalarinin hedef odakli dogru yénlendirilmesi konusunda satis bélimii ile
ARGE béliimii arasinda képrii vazifesi yapmakta oldugunu séyleyebiliriz.
VAT ve GENTA sirketleri, ana istigal konulari olan ‘sebze
tohumculugu’ yaninda ‘bitki besinleri’, ‘tarla bitkileri tohumculugu’
ve ‘zevk bahgeciligi’ gibi cok genis bir tirlin yelpazesiile calismakta
oldugundan, URGE bélim calisanlarimiz 12 ay boyunca hig
diismeyen yiiksek bir tempoda, bircok konuda uzmanlasarak
hem sirketlerine hem de Tirk tarimma hizmet etmege 6zen
gosteriyor. Bu vesile ile biiylik bir 6zveriyle ¢alisan tiim mesai
arkadaglarima ve onlardan desteklerini esirgemeyen &nder
yetistiricilerimize, bayilerimize, tliccarlarimiza, bas bayilerimize
ve tiim i ortaklarimiza huzurlarinizda tesekkiir eder, basarilarinin
siirekli olmasini dilerim.

Saglik ve sevingle kalin,

Gokce ATALAY
Uriin Gelistirme Miidiirii
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Pankobirlik Egitiminde Misir
Cesitlerimiz Konusuldu

Pankobirlik’in is ortaklarina ve is
birligi yapmak istedigi sektor fir-
malarina yonelik diizenledigi egi-
tim toplantilarindan biri Haziran
ayinda Edremit-Akcay’da diizen-
lendi. Tirkiye’de tarimsal alanda,
tireticilerine ve ortaklarina; teda-
rik, arazi calismalari ve Uriin sa-
tin alma konusunda destek sag-
layan Pankobirlik, gerek birlik-
te calistig is ortaklarina gerek-
se ileride ¢alismayi diisiindligii zi-
rai ilag, giibre ve tohum gibi sek-
tor firmalarina hitap edecek egi-
timler diizenliyor. Bu egitimlerde
Pankobirlik’in ticaret miidiir ve miidiir yardimcilari ile tilke capi-
na yayillmis bulunan magazalarinda gérev yapan yoneticileri ha-
zir bulunuyor.
Yaklasik 100 dekar alanda kurulu olan Akcay’daki egitim kam-
pinda gerceklestirilen toplantiya Vilmorin Anadolu Torumculuk
(VAT) ve GENTA’y1 temsilen Ege Bélge Sorumlumuz Cem ince
katildi. Pankobirlik’in diizenledigi toplantida katiimcilara VAT
ve GENTA’nin kisa tarihgesini de anlatma firsati bulan Cem ince,
6zellikle pamuk ekim alanlarinda gorilen daralmaya bagh olarak
yillar icerisinde artan misir tiretimde ¢esit se¢imi hakkinda katilim-
cilara bilgi verdi. Ayrica ince, VAT ve GENTA’nin ana {riinde (ilke
capinda ¢ok iyi verim degerlerine ulastigl LG 37.10, ara ve ikinci
triinde 6nemli tohum gesitlerinden biri olan PONCHO ve silaj ka-
litesiyle siit verimine dogrudan katki yapan LG 27.12 gesitleri hak-
kinda da katilimcilari aydinlatt.

Sanliurfa'da Misir Bulusmasi

Glneydogu Anadolu Bdlge’si misir dreticileri, Vilmorin Ana-
dolu Tohum (VAT) ve GENTA’nin diizenledigi misir tohumu
toplantisinda bulustu. VAT ve GENTA sirketlerinin Gilineydo-
gu Bolge temsilcileri tarafindan organize edilen toplanti, 6
Haziran’da $anliurfa, El Ruha otelinde diizenlendi. Sanhurfa Zi-
raat Oda Baskani Ahmet Eyylipoglu ve ydre bayilerinden Ak-
soy Tarim basta olmak lzere biiylk ve 6nder ¢iftcilerin katildi-
g1 yaklasik 200 kisilik davetli grubu, VAT ve GENTA’nin misir to-
humu gesitleri ve misir tariminda yetistiricilik teknikleri konu-
sunda bilgilendirildi. Diizenlenen toplantiya lreticileri bilgilen-
dirmek i¢in VAT ve GENTA Uriin Gelistirme Miidiirii Gékge Ata-
lay, Satis Mudiri Sitki Vursavas’in yanisira temsilcilerimiz, Er-
kan Ergiin, Mehmet Tolun, Kubilay Killi ve Tahir Erisen de katil-
di. Etkinlikte VAT ve GENTA’nin misir tohum cesitleri hakkinda
bilgilendirilen davetliler merak ettikleri sorulari da teknik eki-
bimize yéneltme firsati buldu.
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VAT ve GENTA'ya Onur Plaketi

Tirkiye Tohumculuk Endistrisi Dernegi (TURKTED), 11 Ma-
yis Dilinya Islahg¢ilar Giinii’nde, Antalya Dedeman Otel’de bir
panel ve plaket toreni dizenledi. Turkiye’de bitki islahinin
diind, bugiini ve geleceginin tartisildigl Panel’in sonunda,
yurt icinde 1slah calismasi yaparak Tiirkiye tohumculuk sek-
toriine ve Tiirk tarimina yaptiklari &nemli katkilardan dola-
y1 35 TURKTED {iyesine Onur Plaketi verildi. Onur Plaketi
alan TURKTED (iyeleri arasinda Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk (VAT) ve Genta Genel Tarim Uriinleri de vardi. Téren-
de Onur Plaketini VAT ve GENTA adina; VAT Genel MudurG
Frederic Savin ve istasyon Midiriimiiz Aytekin Turan tes-
lim ald1.

VAT ve GENTA Ailesi Glcleniyor

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA sirketleri, yeni
takim arkadaslari ile iriin gelistirme (URGE) ve satis alaninda
etkinligini gliclendirmeyi sirdirtyor.

Pazardaki giiciini nitelikli kadrosundan ve kaliteli Girlinlerinden
alan VAT ve GENTA sirketleri, ekibine kattigi yeni takim arkadas-
lari ile insan kaynaklarina yaptigi yatinimi saglamlastirdi. URGE
ve satig bolimlerinde ¢alismaya baslayan ve gérev yerleri belir-
lenen arkadaslarimiza VAT ve GENTA ailesi olarak basarilar di-

liyoruz.
Meslek isim B&lim Bélge
Zir. Mih. Nadir Okuducu  URGE ve satis Antalya
Zir. Miih. Aycan Altintas URGE Mersin
Yik.Zir.Mih Fatih Karaca URGE Marmara



Gecmisten Gelecege
VAT ve GENTA

Vilmorin Anadolu Tohumculuk (VAT) ve GENTA sirketleri 30'u ziraat mihendisi olmak Uzere toplam
95 kisilik kadrosu ile Turk tarim sektériinde daima ytkselen bir grafik ciziyor. Bu iki sirketin bliytime
ve yatinm odakli atilimlari ise tarihsel gecmisinde anlam kazaniyor.

® 1990 - Mersin [ Homurlu K&yt - Vilmorin Arastirma Takimi

nadolu Tohum sirke-
ti, Glkemizde tohumcu-
luk faaliyetlerinin kamu
kontroliinden 6zel sektére ge-
Gisinin hemen basinda, diinya-
nin en eski tohum firmasi olan
Fransa’da yerlesik Vilmorin fir-
masinin kurucu ortakhigr ile co-
gunlugu Tirk sermayesi olarak
1986 yilinda kuruldu. Sirketin
kurulus hedefi; yabanci ortag-
na benzer bir sekilde, Tirkiye’de
sebze tohumculugu konusunda
arastirma, tretim, dis alim ve dis
satim yapan, marka yaratan ve
tohumluk dagitan bir kurulus ol-
masi idi.
Bu amaca yénelik olarak Anado-
lu Tohum, bir yandan (lkemizin
tim sebze liretim bolgelerinde
dagrtim alt yapisint kurarken, di-
ger yandan 1987 yilinda sirf to-
hum Uretimi yapacak bir sirketi,
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1988 yilinda ise Icel bdlgesinde
ilk sebze tohumu arastirma is-
tasyonunu faaliyete gegirdi.

ilk 3 yillik faaliyet sonunda ge-
nelde tohumculuk konusunu ta-
mamlayicr olmasi yaninda, ge-
rek dagrtim maliyetlerini disu-
rerek rekabet giicinii arttirmak,
gerekse yetistiricilerin beklenti-
lerine daha kapsamli cevap ve-
rebilmek hedefi ile 1989 yilin-
da, ytizde 100 Tirk sermayesi ile
sulama donanimlari ve bitki be-
sinleri Gretim ve dagitimi konu-
larinda galigmak tizere ikinci sir-
ket, GENTA Genel Tarim A.S. fa-
aliyete gecti.

1994 ekonomik krizinden sonra
iki kurucu yerli ortaktan birinin
ayrilmasi sonucu ¢ogunluk Tirk
sermayesinde kalarak Anadolu
Tohum sirketinin hisse dagilimi
degisti.

® 1986 - Antalya Sera Otel - Ozel Sektdre Ait ilk Bilgilendirme Toplantisi

1995 yilinda llkemizde ilk yapi
marketin istanbul’da faaliyete
gegmesi ve de Fransiz ortak Vil-
morin sirketinin sahibi LG gru-
bunun amatér yani zevk bah-
cecilerine yodnelik satis yapan
modern dagitim magazalarin-
da Avrupa’da pazar lideri olma-
sindan hareketle, Glkemizde var
olan boslugu degerlendirmek is-
teyen Anadolu Tohum, 1996 yilin-
dan itibaren biyiik gida ve yapi
marketlerinde zevk bahgecilerine
yonelik driinler sunmaya bagladi.
GENTA sirketinin var olan bitki
besinleri ve diger tretim alt yap!-
sindan da faydalanarak ¢ok genis
bir (irin yelpazesi ve dagitim alt
yapisi olusturan Anadolu Tohum,
bu tarihten glinlimiize araliksiz
olarak modern dagitimda kendi
konularinda pazar lideri olmayi
strddriyor.

2001 yilinda Anadolu Tohum
oncelikle ¢im ve cayir mera
konusunda daha sonra da ile
tohumlugu
da ¢alismaga baslayarak tar-

misir konusun-
la bitkileri alaninda faaliyete
baslandi. Giiniimiizde gerek
Anadolu, gerekse GENTA mar-
kalari ile misir, aygicegi ve ¢im
tohumlugu konusunda tretim
ve dagitim ¢alisiimalarimiz si-
ruyor.

GENTA sirketimiz 2000’li yil-
lardan itibaren uzmanlastig
bitki besinleri konusunda AR-
GE faaliyetlerini arttirarak, ye-
tistirici beklentilerine uygun,
ana sorunlari ¢6zmeye yone-
lik 6zgiin Grlnler gelistirme-
ye devam ediyor. Yine 2005 yI-
lindan itibaren GENTA marka-
si ile sebze tohumu faaliyeti-
ne de baslamis bulunuyoruz.
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@ Diger Bir ilk / 1986 - Yurtdigindan Dékme Tohum ithal Ederek “Anadolu” Markasi ile Pazarlama

2007 yilinda Anadolu Tohum’da
azinlik hisselerine sahip olan Vil-
morin firmasi Yavuz Batur’un
tlm hisselerini satin alarak sirke-
tin ylizde 100 sahibi oldu ve bu
tarihten itibaren sirketin ismi ola-
rak Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk (kisaltilmigi VAT) kullaniimaya
basladi. Kuruluslarindan beri be-
raber calisan her iki sirket bu ser-
maye degisikliginden sonra da
daha 6nce oldugu gibi yakin isbir-
ligi icerisinde galismaya devam
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ediyor. Giinlimiizde her iki sirke-
tin Antalya ili sinirlart icerisinde
ayri ve modern birer sebze to-
humu arastirma istasyonlari bu-
lunuyor. 2007 yilindan beri tim
GENTA d{rinlerinin Turkiye dag-
timi VAT tarafindan gergeklesti-
riliyor, dig satim konusunda ise
GENTA, trtinlerini kendisi dogru-
dan pazarlyor. Hali hazirda her
iki sirkette 30 ziraat mihendisi
olmak {izere toplam 95 kisi istih-
dam ediliyor.

@ 1989 - ilk Hibrit Kum Havucu NANCO ve
Market igin Kiloluk Ambalajda Sunum

2001 yilinda Anadolu Tohum 6ncelikle gim
ve cayir mera konusunda daha sonra da
misir tohumlugu konusunda calismaga
baslayarak tarla bitkileri alaninda faaliye-
te baslandi. Glinimizde gerek Anadolu,
gerekse GENTA markalari ile misir, aycige-
gi ve ¢im tohumlugu konusunda retim ve

® 1989 - COBRA f1 Domates Satisinda “Cobra Team” Tanitim Faaliyeti

Anadolu Tohum sirketi,
ulkemizde tohumculuk
faaliyetlerinin 6zel sektore
gecisinin hemen basinda,
dinyanin en eski tohum

firmasi olan Fransa’da
yerlesik Vilmorin
firmasinin kurucu ortakhgi
ile cogunlugu Tark
sermayesi olarak 1986
yihinda kuruldu.



arenciye Bahcelerinin
Imazsa Olmaz
enta Bitki Besinleri

Turkiye, diinya narenciye Ureticisi Ulkeler arasinda 3 milyon tonluk tretimi ile ilk 10 icinde
yer aliyor. Ulkemizde yetistirilen narenciyenin yiizde 70'i Cukurova bélgesinden saglaniyor.
Ihracatcilar ve narenciye ureticileri verimlilik icin bitki beslemenin dnemine dikkat cekiyor.

imon, portakal, manda-
Llina, greyfurt, bergamot

ve turung gibi ekonomik
degeri yiiksek ve sevilerek tu-
ketilen meyveler veren Citrus
cinsi meyve agac tiirlerini igine
alan bitki topluluguna turunggil-
ler veya narenciye ismi veriliyor.
Genellikle kis aylarinda taze, yaz
aylarinda meyve suyu, tim yil
boyu ise regel olarak tiiketilen
turunggiller meyvelerinin kabuk-
larindan, yapraklarindan veya gi-
ceklerinden de ayrica koku (par-
fim) sanayinde yaygin kullani-
lan ugucu yaglar elde ediliyor.

8

Anavatani Cin, Glineydogu Asya
ve Hindistan olan turunggiller
genel olarak tropik ve subtropik
iklim kusaklarinda yetisebiliyor
ve sicakligin - 4 C"altina diisme-
digi yorelerde ise ticari anlamda
yetistiriciligi yapilabiliyor.

Diinya narenciye lretim alani-
nin en kuzey enleminde yer alan
Tirkiye, diinya narenciye Uretici-
si Ulkeler arasinda 3 milyon ton-
luk dretimi ile ilk 10 icinde yer
aliyor. Diinyada en ¢ok narenci-
ye {iretimini ise ispanya gercek-
lestiriyor. Tiirkiye’nin 2009 yilin-
da gerceklestirdigi 801 milyon

829 bin dolarlik narenciye ihra-
catinda ilk siray1 282 milyon 140
bin dolarlik ihracatla limon ali-
yor; onu 259 milyon 96 bin do-
larlik ihracat ile mandalina izli-
yor. 2009 yili ihracat kayrtlarimi-
za gore, 171 milyon 386 bin do-
larlik portakal ve 89 milyon 89
bin dolarlik da greyfurt ihracati-
mizin oldugu biliniyor.

Ulkemizde en fazla Akdeniz, Ege
ve kismen de Dogu Karadeniz
bélgelerin de yetistirilen naren-
ciyenin llke Uretiminin yiizde
70’i Cukurova bdlgesinde sag-
laniyor ve greyfurt ile limonun

ylizde 90’1, portakal ve mandali-
nanin ylizde 60’1 yine bu bélge-
de Uretiliyor. Mersin limon ureti-
minde ilk sirada yer alirken, Ada-
na ve Hatay’da ise portakal en
fazla tiretilen Grdin olarak 6n pla-
na gikiyor. Adana ise greyfurt ve
mandalina lretiminde Glkemiz-
de birinci sirada yer aliyor. Antal-
ya, Tirkiye narenciye Uretimin-
deki ylzde 20’lik pay: ile ikinci
blyik narenciye Ureticisi ilimiz
Senelerdir 3’ncl
sirada olan Ege Bdlgesi’nin ise
gectigimiz yil Mugla’ya gegildigi
gordltyor.

durumunda.
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Tarkiye’nin ihracat yaptigi tarim
Grdnleri arasinda yer almasi ve
déviz girdisi saglamasi bakimin-
da 6nem teskil eden narenciye
Griinleri ayni zamanda gribe kar-
st koruyucu vitaminlerce zengin
olmasi bakimindan kigin tiiketici-
lerin en cok ilgi gosterdigi mey-
velerin basinda geliyor. insanla-
ri soguk alginhg, Gsitme, kas in-
cinmesi, kalp hastaliklari ve felg-
ten korudugu bilinen narenci-
ye {rinlerinin icerdigi C vitami-
ni ve folik asitin 6kstrigil azalt-
t1g1, kanin pihtilagmasini sagladi-
g1, mide ve pankreas kanserini
onledigi biliniyor. Ayrica naren-
ciye Urlnlerinin icerdigi ylksek
potasyum tansiyonun dengelen-
mesine de yardimci oluyor.

Ulkemizde elma ile {ziimden
sonra en fazla dretilen ve ayni
zamanda en ¢ok ihracati yapilan
meyveler olan turunggillerin ye-
tistiriciligini sinirlayan en énemli
etken olan hava sicakhiginin di-
siik veya yiliksek olmasi meyve
verimliligi ve kalitesini olumsuz
yoénde etkiliyor. Narenciye Ureti-
minin éniindeki en biyik iklim-
sel engel olarak “don” olayi geli-
yor; ikinci blyiik hasar ise gerek
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siddeti gerekse de soguklugu ile
riizgar tarafindan yapiliyor. ik-
lim kosullarimin yani sira naren-
ciye tariminda meyve agaglari-
nin bakimi da meyve verimliligini
ve kalitesini etkileyen ¢cok 6nem-
li unsurlarin basinda geliyor.

Uygun bitki besleme ile
yapraklar canlaniyor

Adana ve ilgeleri Tiirkiye’de na-
renciye  Uretiminin  zirvesin-
de yer aliyor. Ulkemizin ihracat
Uriinleri arasinda yer alan ve ko-
kusuile icleri ferahlatan narenci-
ye bahgelerine Adana’nin Kara-
tas ilcesinde de rastlamak mim-
kiin. 1948 yilindan bu yana faali-
yet gosteren Hasan Aksoy ve Ta-
lip Aksoy’a ait giftlik de ilgcenin
6nemli narenciye bahgeleri ara-
sinda yer aliyor. Kurulus yillarin-
da tarla ziraati yapilan bu giftlik-
te son 20 yildir narenciye Ureti-
mi gerceklestiriliyor. Uzun yil-
lardir ¢iftligin isletme mudarli-
glind yuriten Kadir Kara, ise ilk
basladigr yillarda ciftligin 2 bin
doniim alaninda tarla ziraati ya-
pildigini bunun ancak 200 dénii-
miinde bahgecilikle ugrasildig-
ni aktariyor. Her yil bahge alanla-
rinda dénlm artisina gidilen cift-
likte bugiin 650 dénimliik alan-
da agirlikli olarak narenciye zi-
raati yapiliyor. Her gegen yil uz-
manlastiklari
minde verimliligi arttirmak igin
cesitli yatinmlar yaptiklarini dile
getiren Kara, “Bahgelerimize

narenciye Ureti-

Kadir Kara E
“Diizenli olarak toprak ve yaprak |
analizi yaptiryoruz. Agacin ve |
topragin ihtiyaci olan azot, ¢in- |
ko, demir, mangan gibi element- |
leri &lgsi ile veriyoruz. Nebatin |
ihtiyag duydugu sekilde uygula- |
malarimizi yapiyoruz. Hasereler |
icin Usten ilaglama yapmak ge- |
rekiyor. Agacin ihtiyaci olan suyu |
geciktirmemek gerekiyor. Eger |
sen agacin ihtiyac olan giibre 1 |
kiloyken yarim kilo giibre atar- |
san agag da sana ona gore driin |

'

'

damla sulama sistemleri dose-
dik; boylece ilaglarimizi, giib-
relerimizi daha dengeli ve-
rebiliyoruz artik; ayrica
danismanlar tuttuk; bel-
li bir program dahilinde
danismanimiz her haf-
ta gelip ilag veya diger
uygulamalar konusun-
da bize yol gosteriyor”
diyor.
Narenciye  uUretiminin
emek yogun bir Ulretim
ragmen
cat talebinin yliksek olma-
sindan dolay! tercih edildigi-
ni ifade eden Kara, “cift-
likte narlar ile birlikte 15
ila 16 farkh cesit naren-
ciye bulundugunu”

olmasina ihra-

soyliyor. Ciftlikte
77 bin narenci-
ye, 8 bin de nar
agaci
yor. Mandalina,
greyfurt,
portakal tirleri ara-

bulunu-
limon,

sinda her birinin erken-
ci, gegci gibi esitleri de mevcut.
Gectigimiz yil ¢iftlikte narenciye-
de 6 bin 500 ton rekolteye ula-
siimis.

Narenciye agaclarinin ilk 3 yilin-
da bakimlarinin zor oldugunu
sOyleyen Kara, “Bu siirede ona
cocuk gibi bakmaniz gerekiyor.
Daha sonra yavas yavas agag-
lardan verim almaya baslarsiniz.
Sonra her sene verim artar, aldi-
giniz Urtin katlar. Bu durum agag
20 yasina gelene kadar siirer. 20
yasindan sonra ise verimlilik bel-
li bir noktaya oturur, tabi agacla-
rin gerekli bakimini yaparsaniz.
Ama agaca iyi bakmazsan verim-
lilikte geriye disus olur” diyor.
Tim tarimsal dretimlerde, ve-
rimlilik iklim sartlarinin yaninda
biiylik oranda reticilerin bilgi
ve becerileri yaninda Griinlerine
gosterdikleri ilgi ve emege bag-
Irolarak artiyor veya azaliyor. Bu
ylizden atasézleri de bosuna de-

Limonun faydalari

Agiz kokusunu giderir, kalp

carpintisini teskin eder, balgam yaptirmaz,
karacigerdeki harareti sénddriir, safrayr sok-
tiirdr, basur hastaligina iyi gelir, istahi artti-
nir, agri ve siziyi dagitir, mide bulantisini énler,
cilde siiriiliince giizellestirir, kusmalari keser,
ylzdeki cillere faydalidir, hazmi kolaylastirir,
parlatici ve temizleyicidir, siskinligi giderir.

miyor ‘bakarsan bag bakmazsan
dag olur’ diye! Kadir Kara da bu
disturla ciftlikteki agaglarin ba-
kimlarini  aksatmadiklarini séy-
liyor. “Dizenli olarak toprak
ve yaprak analizi yaptiriyoruz.
Agacin ve topragin ihtiyaci olan
azot, ¢inko, demir, mangan gibi
elementleri 6lcis ile veriyoruz.
Nebatin ihtiya¢ duydugu sekilde
uygulamalarimizi yapiyoruz. Ha-
sereler icin Usten ilaglama yap-
mak gerekiyor. Agacin ihtiyaci
olan suyu geciktirmemek gereki-
yor. Eger sen agacin ihtiyaci olan
giibre 1 kilo iken yarim kilo atar-
san aga¢ da sana ona gore yani
daha az trilin verir” diyen Kara,
ekliyor; “agaclar icin masraftan
kagarsan masrafin ertesi sene
daha ¢ok artar. Ayni cins naren-
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ciyeyi baskasi 5 liraya satiyor-
ken sen 3 liraya satarsin, bu da
bir basari degildir. Herkeste na-
renciye var ama iyi mal iyi para,
kétt mal kétd para ediyor.”

CGiftlikte ihracat odakli bir dre-
tim yapiliyor. Bunun igin yiksek
verimlilik yaninda Urtintin albe-
nisi ¢ok &nemli. Uriinlerin tic-
carlar tarafindan tercih edilip ih-
racata gonderilebilmesi icin bir
dizi olmazsa olmaz niteliklere
sahip olmalari gerekiyor. Bunla-

rin en 6nemlileri; Griinle-
rin gérinimd, lezzeti
ve zirai ilag kalintisi
(pestisit) tasima-
masl. Kara, cift-
likten ¢ikan na-
renciyelerin ih-
racat
da tercih edi-
len Grdinler gru-

pazarin-

buna girmesin-
de bitki besleme-

nin 6nemine dikkat
cekiyor. “Bitki
menin kesinlikle faydasi-

besle-

ni goriyoruz. Agaclar toprak-
tan vermis oldugumuz glibre-
den alamadig! besini yapraktan
alabiliyor. Bitki besleme ile ¢in-
ko, demir, azot gibi ek besinleri
yapraga uygulayabiliyoruz. Za-
ten yaprak gérmesini bilene bir
ayna gibidir, ne eksigi varsa gos-
terir. Biz bitki besleme Griinleri-
ni kullandigimizda yapragin he-
men canlandigini, renginin de-
gistigini gézlemleyebiliyoruz.”

Kadir Kara yaklasik 10 yildir bit-
ki beslemede GENTA driinleri

kullandiklarini ve bu siireg igin-
de ihracatta hicbir kalite soru-
nu yasamadiklarini dile getiri-
yor. Kara’ya gore VAT ve GENTA
ekibinin samimiyeti ve islerini iyi
takip etmeleri bu Griinlere olan
baghlikta etkili. “Bizim en bas-
ta firmalarda calisan insanlarin
samimiyetine inanmamiz lazim.
Biz de bu insanlarin samimiyeti-
ne inandik. VAT ve GENTA’dan
arkadaslar bahgemizi sik sik zi-
yaret ediyor. Attiklari ilaclarin
takibini sirdiriyorlar, yeni de-
nemeler yapiyorlar. Bunun ak-
sini s@ylersem yalan olur. Fakat
eger uriin kaliteli olmasaydi be-
nim akrabam da olsalar bu diriin-
leri tercih etmezdim. Uriinin
kalitesinin ve tonajinin artisi bi-
zim igin ¢ok 6nemli. Bize bunlar
para kazandiriyor. Atmis oldu-
gun ilag veya giibre sana cevap
vermiyorsa o zaman baska kisi-
lerle yoluna devam edersin. An-
cak bu giine kadar VAT ve GEN-
TA ile hig bir sikintimiz olmadi
sukdr.”

Narenciye trtnleri icin

GENTA’nin bor, demir, mangan
ve ¢inko karisimi COMBIWAY
Grdndnd  kullandiklarini  séyle-
yen Kara, bir mineral eksigi his-
settiklerinde GENTA’nin o mine-
ralle iliskin tekli Grinlerini kul-
lanmay! tercih ettiklerini ifade
ediyor. “Biz iyi tarim uygulama-
st yapiyoruz. Ayni zamanda ih-
racat odakli retimimiz oldugu
icin her sene toprak ve yaprak
analizlerimizi yaptiriyoruz. Ve
bu driinlerdeki dozajimizi ona
goére ayarlyoruz. ihracatta al-
beninin yani sira drtinlerde zirai
ilag kalintisi olup olmamasi da
dnemli. llaglamayi dogru ve za-
maninda yapmazsan eger mey-
venin tzerindeki kalint orani ar-
tiyor. Hasattan ne kadar erken
ilaglama yaparsan meyve lize-
rindeki kalinti orani o kadar az
olur” diyen Kara ihracatta ba-
saryt nasil yakaladiklarina dair
ipuglarini veri-

yor.

Por_taka [daki
vitamin ve
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“GENTA’nin iiriin gesitliligi
begenimizi kazand”

Adana’nin narenciye tarimi ile
ugrasan ailelerden bir digeri de
Ozler Ailesi. 1950’lerden beri na-
renciye lretimi yapan aile bu za-
man zarfinda kendi i¢inde béliin-
meler ve yeniden yapilanmalar
gecirmis. Simdilerde Ozler ismini
tastyan herkes kendi ¢ekirdek ai-
lesi icerisinde tarimsal faaliyetini
strdiriyor. “Biz babamla birlik-
te 2007’den beri Ozler Tarim’da
islerimizi ylrGtliyoruz. Daha ev-
vel amcamla birlikte yapiyorduk
tiretimi. Sonra yeni yapilanmaya
gittik” diyen Songur Ozler, 1.200
donlim arazide narenciye ve tar-
la ziraati yaptiklarini séyliyor. Bu
arazinin 120 doénim haricinde-
ki kismi narenciyeden olusuyor.
Ozler, narenciye tariminin tar-
la ziraatina gére ekonomik ola-
rak daha avantajli oldugunu an-
cak bunun narenciye ile ugras-
manin kolay bir is oldugu anlami-
na gelmedigini soyliiyor; “ iki ta-
rim yéntemi de kolay degil. Aga-
a1 ektim her sey bitti diye bir sey
yok. Ozellikle agacin kontrolleri,
sulamasi, giibresi, ilaglamasi hig
bitmiyor. Doniip baktiginiz za-
man tarla bitkileri de ayni sekilde
ilgi ister ancak bu sadece belir-
li bir dénemi kapsar. Narenciye-
de ise Subat ayinda budama dé-
neminde baglayan isler, tim yaz
aylarinda yogun kontrol ve ba-
kim ile gegip, yil sonunda hasada
kadar siirer. Kisacasi 12 ay bahge-
den ¢ikmadan bakim yapmak ge-
rekir” diyen Ozler narenciye (re-
timinin hassas dengelerine isaret
ediyor.

Narenciye tariminda zaman igin-
de degisen teknolojilere degi-
nen Songur Ozler, bu teknolo-
jilerin verimliligi artirdigini ifa-
de ediyor: “Eskiden sadece bel-
li bir aralikla agaglar ekilir biraki-
lirmig. Simdi teknoloji ok gelis-
ti. Ozellikle yeni bahge yaparken
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¢ tane olmazsa olmaziniz var;
bunlardan ilki tarlaniz ne kadar
iyi yerde olursa olsun sirta ekim
yapmaniz gerekiyor; bdylece ta-
ban suyu probleminden kurtu-
labilirsiniz. ikincisi, damla sula-
ma ile sulama yapmaniz gereki-
yor. Uglincisti ise riizgar perva-
nesine gegmeniz gerekiyor zira
son 10 yilda sogukla ve donla il-
gili cok ciddi problemler yasiyo-
ruz. Eskiden bu teknolojiler yok-
tu. Belki bu yatinmlarinilk etapta
maliyeti ylksektir ama uzun va-
dede kazandiran yatinmlardir.”

Songur Ozler, narenciye tarimin-
da verimi artiracak teknoloji ya-
tinmlarinin ve bitki beslemenin
6neminin farkinda, bu anlam-
da yaptiklari ¢alismalarin ise ne-
ticesini gérmis. O ylizden diger
narenciye Ureticilerinin dikkatini
cekecek su bilgileri veriyor; “Her
sene biz mevcut tonajimizi daha
da arttirmaya yonelik calistigimiz
icin bitki beslemenin yarattig
farklar goriiyoruz. Mesela 3 ton
aldigimiz yerden 3,5 - 4 ton ala-
biliyoruz. Greyfurtlarda 8 tonlari
zorluyoruz. Bunlar eskiden telaf-
fuz edilen rakamlar degildi. Bitki
besleme diriinlerinin yarattig far-
ki gérmek icin bir takim testler
de yapiyoruz. Bir bolgede A ila-
cini, bir bélgede B ilacini kullani-
yor, diger bir bélgede ise hic bir
Grin kullanmiyoruz. Hangi bol-
genin en iyi sonucu verdigini 6l-
cebiliyoruz. Gegen sene 6zellikle
“mayer” cesidilimonlarda dene-
digimiz GENTA’nin bir Griind var-
di. Onun ¢ok faydasini gérdiik.”
Ozler, GENTA {iriin denemele-
rinde VAT ve GENTA Uriin Gelig-
tirme Midirld Gokge Atalay’dan
gordigi ilgiden de memnun ol-
dugunu soyliyor. “Goékce Bey,
Griinin goézlemi sirasinda bah-
celerimizi ¢ok sik ziyaret etti, si-
recle ilgilendi. Hatta ispanya’ya
gittik, bitki besleme (izerine su-
numlar izledik. Bu sunumlarda

tamamen bizim ihti-
yacimiz olan bilgile-
ri aldik. Mevcut yer-
leri 1’ken, 5’e veya
8’e nasil g¢ikartabi-
liriz herkes bunun

COMBIWAY

KULLANIM DOZLARI VE YERLERI

UYGULAMA SEKLI:
YAPRAK UYGULAMASI

NARENCIYE

% 80 cicek dokildiikten sonra 50 - 100 gr /

Gzerine calisiyor ar-
tik. Tarla veya bah-
Ge yapmak simdi es-
kisi kadar kolay de-
gil. Bizim yapmamiz
gereken de eldeki-
ni koruyup, teknoloji
ile beraber daha ve-
rimli ve karli isler ya-
pabilmektir.”

GENTA drinlerini 5
kullandiklari-
ni ve bu Grtinleri cok
basarili  bulduklari-
ni ifade eden Ozler,
GENTA  firmasinin
en begendigi ozelli-
ginin riin gesitliligi-
nin ¢ok genis olma-
st ve sirekli yenilik

yildir

sunabilmesi oldugu-
Ozler
ekliyor; “Biz Urilinle-

nu soyliyor.

rin niteligine ve fiya-
tina ¢ok dikkat edi-
yoruz. Bazi firmalar-
da gilvendiginiz in-
sanlar oluyor. Daha sicak ilis-
kiler yakalayabiliyoruz. Onlarin
bize gosterdigi ilgi, tavsiye ettik-
leri Griind tercih etmemizde et-
kili oluyor. Ben bize daha kalite-
li ve iyi tonaj verdirecek her tiir-
It bitki besleme driiniiniin kul-
lanimina agigim. Gegen yil drne-
gin agir bir dolu gecirdik. Bu se-
beple bu yil agaglarimizin bir bo-
limiinde verim kayiplari var. Biz
de meyvesi olan agaclardaki to-
naji artirmaya ¢alistyoruz. Bunu
da bitki besleme ile yapabilece-
gimizi biliyoruz.”
Narenciye ({reticisinin ihracat
odakli Giretim yaptig icin genel-
likle pazar bulma sikintisi yasa-
madigini belirten Ozler, esas si-

100 litre su

Derimden sonra yesil aksama 50 - 100 gr /

100 litre su

ELMA

Derimden sonra 50 - 75 gr / 100 litre su
Meyve tutumunda 50 - 75 gr / 100 litre su

SEFTALI - KIRAZ - ERIK

Meyve tutumu ve meyve olusumunda

50-75gr/ 100 litre su
Derim sonrasl, yaprak dokimu oncesi
50-75gr/ 100 litre su

BAG
Mustakil cicek tutumunda
50-75gr/ 100 litre su

Meyve tutumunda 50 - 75 gr / 100 litre su
Derimden 1 ay 6nce 50 - 75 gr / 100 litre su

ANTEP FISTIGI

% 80 cicek doktuigl zaman
50-75gr/ 100 litre su
Taneler bugday iriliginde
50-75gr/ 100 litre su

UYGULAMA SEKLI:
DAMLA SULAMA ILE
Meyve agaglar 0,5 - 1 kg / da
Domates - biber - patlican 0,5 - 1 kg / da
Bag 0,5 - 1 kg / da %2

kintinin yurtdisi degil yerli pazar-
da yasandigina dikkat cekiyor.
Yurt disi tlketicisinin &zellikle
greyfurt konusunda Tirkiye’yi
tanidigini ancak kendi tlkemiz-
de bu driinlerin yeterli oranda
tiketilemedigini aktaran Ozler,
“Bizim (lkemizde insanlar grey-
furt ve mandalinayi tiiketmeyi
bilse bizim burada yetistirdigi-
miz Uriinler Tirkiye’ye yetmez.
Gegen bir gazetede yazi vardu.
Ulkemizde kisi basi greyfurt tii-
ketimi yilik 0.38 kilogramken
karpuz yilda kisi bagi 20 kilo tii-
ketiliyormus. Kurulan Narenciye
Tanitim Grubu da bence faaliyet-
lerini agirlikli i¢ piyasaya kaydir-
sa daha faydali olur” diyor.
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HABER

Fethiyede
Tarih Yazan

Cesitler

Fethiye'nin ekonomisi, turizmin yaninda bulyuk
dlcude tarima dayaniyor. Turkiye'nin tarimsal Gretime
katkisi olan 900 ilge arasindan ilk 5 igerisinde yer alan
Fethiye'de baharlik domates tohumu dendiginde
akla ilk Vilmorin Anadolu Tohum (VAT) ve GENTA'nIn
cesitleri geliyor. Yorede Uretici ve komisyoncularla
goriisen Fethiye - Ortaca Bélgesi URGE ve Satis So-
rumlusu Sertan Sabri Geng izlenimlerini paylasiyor.

urulusu antik caglara
dek uzanan Fethiye, Lik-
ya uygarhginin gérkem-

li izlerinin tastyicisi olarak diin-
ya turizminin 6nemli antik kent-
leri arasinda yer alyor. Likya,
Grek ve Oguz Tlrkmenleri’nden
gelen kiiltlirel mirasi gliniimiz
uygarligi ile harmanlayan Fethi-
yeliler bu tarihi ve kiltiirel zen-
ginlikler iginde renkli ve uyum-
lu bir sosyal yapr olusturma-
y1 basariyorlar. Bu zenginlikler-
se Fethiye’de insanlarin farkh
inanglara karsi hosgordli oldu-
gu, dogal giizelliklerin ve zen-
gin kaynaklarin tiim insanlk-
la paylasildigr bir toplum yapi-
sinin  temellerini olusturuyor.
Tarih ve turizm agisindan (lke-
mizde ve diinyada 6nemli bir
yere sahip olan, Sakhkent Milli
Parki, Oliideniz, Katranci Koyu,
Likya’nin baskenti olan Xant-
hos, yine Likya’nin din ve kiltir
merkezi olarak bilinen Letoon
ve daha pek ¢ok mekan Fethi-
ye sinirlarticerisinde bulunuyor.
Mitolojik dénemin ‘Glines ve
Isik Kenti’, Roma imparatorlu-
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gu doéneminin ‘Megri’si’ (Mak-
ri — Uzak Kent’i ), 1934 sonrasi
modern Tirkiye’nin Fethiye’si
olarak adlandirilan bu yore, son
yillarda turizmin yaninda tarim-
sal Uretimi ile de sosyal gelisi-
mini hizla artiriyor. Fethiye’nin
ekonomisi, turizmin yaninda
blyik 6lglide tarima dayani-
yor ve ilce Tirkiye’nin tarimsal
Uretime katkisi olan 900 ilcesi
arasinda ilk 5 icerisinde yer ali-
yor. ilce niifusunun yiizde 60
tarimla ugrasiyor. Batisindaki
Ortaca’dan dogusundaki Kas-
Kalkan’a kadar yaklasik 60 bin
dekarlk alanda orti alti sebze
yetistiriciligi yapilan Fethiye’de
sebzeciligin yani sira polikiiltiir
tarim da yapiliyor.

Ortii alti sebze yetistiriciliginin
ylizde 90’1 domates olan bolge-
de, giizliik, kishk ve baharlik ol-
mak lzere t¢ degisik donem-
de yetistiricilik yapiliyor. Ba-
harlik sezon domates retimi-
nin tamamina yakininda VAT ve
GENTA cesitleri olan JADELO Fi,
FRUTY 260 F1, BORNEO f1 ve
KATYA f1 tercih ediliyor. Ozel-

Fethiye-Ortaca Bolgesi

I Sertan Sabri Geng
URGE ve Satis Sorum|us|

likle JADELO F1, 10 yildir bélge-
nin yapi tasi ¢esidi olarak éne gI-
kiyor.

VAT ve GENTA’nin Fethiye’de
yerlesik hale gelen gesitlerini ve
bu ¢esitlerin 6ne cikan 6zellikle-
rini Fethiyeli komisyoncu ve ba-
yilerle yaptigimiz sohbetimizde
6grendik.
Fethiye’de
yana

1990 yilindan bu
komisyonculuk yapan,
Gildirler  Komisyonculuk’un
sahibi Ali Gildir 6zellikle
JADELO F?’in ihracatgilarin bdl-
geye olan bakisini degistirdigi-
ni belirterek, erkenciligi, mey-
ve sekli, kalitesi, rengi ve irili-
gi ile 10 yildir JADELO F1’in bél-
gede rakibinin olmadigini ve ya-
kin gelecekte de olmayacagini
soyliyor. JADELO Ft’in yani sira
FRUTY 260 F1ve BORNEO f1’in de
Ozellikle verim, renk ve irilik agI-
sindan ihracata ¢ok uygun ol-
dugunu ve kendi serasinda da

BORNEO f1 ektigini belirten
Gildir, neden bu ¢esidi tercih
ettigini ise su s6zlerle anlatiyor:
“Ozellikle virlse karsi daya-
nikliigr ve giiclii kék yapisi ne-
deni ile gesidi tercih etmistim.
Su anda verimi ve rengi ile de
yanlis tercih yapmadigimi gor-
diim.”

Zirai ilag bayiligine 1995 yilinda
baslayan Oz Tarm’in ortagi ve
ziraat mithendisi Ustiin Génen,
GENTA’nin bitki besleme driin-
lerinin kalitesine ve givenilirli-
gine dikkat cekiyor. GENTA ile
ilk tanismalarmin 1996 yilinda 1
litrelik BIOSOIL ile basladigin-
dan bahseden Génen, o d6nem-
de bu segmentte bir elin par-
mag kadar az driin bulundugu-
nu ve bunlarin igerisinde en ka-
litelisinin BIOSOIL oldugunu an-
latiyor. Goénen ekliyor: “Bugiin
de, bundan 15 yil dncesinde ol-
dugu gibi, GENTA’nin bitki bes-
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Ali Gildiir
Guldiirler Komisyonculuk

leme Grinleri kullanildiginda is-
tenilen kaliteli sonuglara ulasi-
liyor.” Yine JADELO F1’i ilk de-
neyen birkag bayiden biri olan
Gonen, bu gesit ile sezonlarin-
da 6nemli bir yere geldiklerini,
arkadan gelen FRUTY 260 F1 ve
BORNEO f1 cesitlerinin de dik-
kat cekici 6zelliklere sahip oldu-
gunu aktariyor.

Bolgede 6 yildir bayilik, 3 yildir
da komisyonculuk yapan Kasik-
¢! Tarim’in sahibi Ali Galip Ka-
stk¢l, VAT ve GENTA (riinlerinin

B FRUTY 260 F1
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Ustiin Gdnen
Oz Tarm

arttk reklama ihtiya¢ duyma-
yan, kendini ispatlamis Griinler
oldugunu ifade ediyor. Gegen
sezon bdlgeye giris yapan
BORNEO f1’in de JADELO Fi,
KATYA F1 ve FRUTY 260 F1 gibi
pazarda yerini alacagini soyle-
yen Kasikgl, “BORNEO f1'i ge-
cen sene kendi seralarimda ek-
tigim gibi mistahsillerimize de
ektirdik. Ve varilan noktadan ¢ok
memnunuz” diyor. Bu sezon da
seralarinda BORNEO f1 bulunan
Kasikgl, hastaliklara dayanimi,

B BORNEO f1

Ali Galip Kasikgi
Kasik¢ Tarim

verimi ve ihracata uygun ozel-
ligi ile BORNEO f1’in pazarda-
ki yerini saglamlastiracag kani-
sinda. Kasik¢l Tarim’in geng zi-
raat teknikeri Mikremin Sert
ise, BORNEO f1’in lizerinde ¢a-
listigr ilk gesit olmasina karsin
Giftginin yiizlini gildirmis ol-
masindan Otliri memnuniyet
duydugunu ifade ediyor. VAT
ve GENTA’nin yaptiklari ve dret-
tikleri ile kalitesini g&sterdigi-
ni, ¢esitlerinin ve bitki besleme
Uriinlerinin ise kalici olacagina

Miikremin Sert
Kasikgl Tarim

inandigini belirten Sert, istikra-
rin kalicr olabilmekte cok 6nem-
li bir faktoér oldugunu sézlerine
ekliyor.

Binlerce yildir tarihi, kdlttrd ve
dogal giizellikleri ile adindan s6z
ettirmeyi basaran ve diinya tu-
rizminin 6nemli merkezlerinden
biri haline gelen Fethiye bere-
ketli topraklarinda dretilen tarim
trdnleri ile kendini ispat ediyor.

Ustiin Génen: “Bugiin de, bundan 15 yil én-
cesinde oldugu gibi, GENTA’nin bitki besleme
driinleri kullanildiginda istenilen kaliteli so-
nuglara ulasiliyor.”
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BAYINiN SESi

Gekirdeksiz kuru Gzim ihracati ile 6n plana ¢ikan
Manisa’da bitki besleme deyince akla GENTA Urunleri
geliyor. Manisa bayilerinden Giines Tarim'in sahibi
Celalettin Oviing bagcilik yapan Ureticilerin énce
ELFER-ZnP aldigini soyluyor.

M-
dirligiinde uzun yil-

anisa Tarim il

lar sube midiri ola-
rak gorev yapan, emekli olduk-
tan sonra bir siire 6zel sektor-
de calisan Celalettin Oviing, ta-
rim sektoriinde edindigi bilgi
ve tecriibeyi kendisinden son-
raki kusaklara aktarmak igin ba-
yiligin iyi bir firsat oldugunu di-
stinerek Glnes Tarim’i kurmus.
Tarimsal Gretimin yogun oldu-
gu Manisa’da kendisi gibi ba-
yilik yapan 32 firmanin oldugu-
nu séyleyen Oviing, bu bayi yo-
gunlugunda 2002 yilinda kurdu-
gu Glnes Tarim’in ilk 10’un igin-
de yer alabilecegini sdyllyor.
Manisa’da faaliyet gésteren ve
hacimleri birbirinden farkli bu

bayiler arasindan siyrila-
'Dbilmek ise o kadar kolay

degil. Oviing basarinin sir-

rint su soézlerle dile getiriyor:
“Her seyden &nce biz burayi
acarken yaptigimiz iste ¢ok di-
rist olmayi hedefledik. Séyledi-
gimiz her soziin arkasinda dur-
duk. Ureticiye verdigimiz tavsi-
yelerin hepsinin neticesini takip
ettik. Koéti olan ¢alismalardan
ders cikardik.”

Giines Tarim ile Vilmorin Ana-
dolu Tohumculuk (VAT) ve
GENTA’nin i birlikteligi ise sir-
ketin birinci yilina dek uzaniyor.
Giiniimiizde VAT ve GENTA’nin
Manisa’da  bayiligini  ylri-
ten Celalettin Oviing bu is bir-
ligine dair ilk izlenimlerini su
sOzlerle ifade ediyor: VAT ve
GENTA icin ilk soylenebilecek
sey, icten, samimi ve sicak ol-
malari. Ozellikle bizimle iletisi-
me ilk gecen isimler Cem ince
ve Yalgin Peksayin’dan bahset-
mek lazim. ikisi de gayet can-
dan arkadaslarimizdir. Ozellik-
le bilgi birikimleri ile bize
cok yardimar oldular. ilk
kuruldugumuz dénemler-

&

*.7 Manisa’da ekim alani ba-
kimindan bugday birinci
sirayi alsa da liretim dege-
ri bakimindan gekirdeksiz
kuru tiziim bugdayin ege-
menligini eline aliyor.

-

tin 6vﬁng
rm

I"Celalé't
r

denitibaren Yalgin Bey haftanin
bir gtinlinii bize ayirdi, bize tek-
nik destek verdi. Buradaki koy-
lerimizde sorunu olan Ureticiler
oncelikli olmak lizere hepsini zi-
yaret edip onlar bilgilendirdi.
Kisacasi VAT ve GENTA’dan ya-
kinilgi ve destek gordik.”

Pek cok firma ve marka ile ca-
lisan Gines Tarim’da VAT ve
GENTA’nin  yeri baska gori-
niiyor. Zira Oviing, “VAT ve
GENTA bizim c¢alismalarimizda
bliylk bir yer tutuyor” diyor ve
ekliyor: “Bitki beslemede ben
GENTA’y1 1 numaraya koyarim.
Yapmis olduklari driinler ger-
cekten ok kaliteli. Ayrica kali-
teye gore fiyati da tutturuyor-

lar. Vilmorin ise zaten diinyanin
en 6nemli tohum firmalarindan
biri.”

Gelismis
6nemli bir tarim kenti de olan

sanayisinin yaninda

Manisa, kuru ve yas lziim, zey-
tin, pamuk, titln, kiraz ve hu-
bubat iretiminde hatiri sayilir
bir Gretim hacmine sahip. An-
cak bu driinlerin i¢cinde Mani-
sa ile 6zdeslesen driin hig kus-
kusuz ¢ekirdeksiz kuru Gzim.
Manisa’da ekim alani bakimin-
dan bugday birinci sirayi alsa da
lretim degeri bakimindan ce-
kirdeksiz kuru tziim bugdayin
egemenligini eline aliyor. Oyle
ki 2010 yili itibariyla Manisa’da
172 bin 469 ton kuru zim, 174
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bin 944 ton sofralik Gizim ih-
racati yapildigr Manisa Tarim
il Madirligi kaynaklarinda da
yer buluyor. Manisa’da bagci-
ligin bu denli gelismesi ve ih-
racat odakh bir lretim anlayI-
st olmasi zirai ilag ve tohum ba-
yilerine de énemli bir rol yukli-
yor. Bu konuda ireticileri bilgi-
lendirmek, onlara teknik destek
vermek ve dogru Uriinlerle Ure-
tim siireglerini desteklemek on-
larin asil isi oluyor. Oviing, {ireti-
cilerin gozii gibi baktiklar bag-
larinda 6zellikle GENTA’nin bit-
ki besleme driinlerini kullandik-
larini aktariyor. Hatta GENTA’nin
¢inko ve fosfor bilesenli Griind
ELFER-ZnP’nin ydrede ‘Zeynep’

Gelismis sanayisinin yaninda 6nemli bir tarim
kenti de olan Manisa, kuru ve yas tiziim, zey-
tin, pamuk, titiin, kiraz ve hububat tretimin-
de hatiri sayilir bir Gretim hacmine sahip. An-
cak bu tiriinlerin iginde Manisa ile 6zdeslesen
tirtin hig kuskusuz gekirdeksiz kuru tiziim.

................................

takma adi ile talep gordigini
paylasiyor. Ureticiler bu iiriiniin
ardindan yine GENTA’nin NPK
glibresi BRAVO - P’yi kullanarak
GENTA drinlerinin timin{ ba-
ginda deniyor.

Simdiye dek bu driinler igin
reticilerden higbir sikayet al-
vurgulayan
bagalk diginda farkh alanlar-
da Gretim yapanlarin da ken-
di ihtiyaclarina gore GENTA
trinlerini  kullandigini  anlati-

madigini Oviing,

yor. “Ozellikle sebze (reticile-
ri TRANSPORTER’1 ¢ok kullani-
yor. Bu {riin{i 20:20:20 giibresi
ile birlikte kullandigimizda gok
glizel neticeler aliyoruz. Karna-
baharlarimiz bembeyaz oluyor”
diyor. Manisal ireticilerin pek
cok hastalik i¢in zirai miicadele
yaptigini, en biiyiik sorunlarinin
ise ug kurumasi

oldugu-

nu dile getiren Oviing, gectigi-
miz sezon o&zellikle mildiyoé ve
salkim glivesinin yaygin olarak
gorildigiini ancak bu hastalik-
lara karsi da 6nlemler alindigini
soyluyor.
Celalettin Oviing’e gore iyi bir
bayi 6ncelikle belli bir tecriibe-
ye ve bilgi birikimine sahip ol-
mali. Ayrica bu donanimin (re-
ticiye onun anlayacagi dilde ak-
tarilmasi gerekiyor. Araziden
uzak, hastaliklar, bitki besle-
mesini bilmeyen bir bayinin tre-
ticiye giiven vermesi Oviing’e
goére mimkiin degil. “Her mes-
lekte iyiler de oluyor kétdiler de.
Bu inkar edilmez bir gercek. Bi-
zim isimizde de bu isi sadece
kar amaciyla yapan arkadasla-
rimiz vardir. Ama biz hep biri-
kimini gelecek nesillere aktar-
may! dislnenler tarafinda ol-
duk” diyen Oviing, (reticile-
rin artik eski kazanglarini yaka-
lamasinin giig oldugunu ¢linki
Tirkiye’de top-
raklarin yo-
ruldugu-
nu belirti-
yor. “Yillar-
dir hep ayni
Grinler  ekili-
yor, mdinave-
be yapilmiyor.
Bu nedenle

EC FERTILIZER

1“\-\-"‘—\—-—-_

topraklarimiz yorgun diisti. Ar-
tik topragin verim kabiliyeti git-
tikce azaliyor” diyen Oviing ta-
rimda verim disslerini su s6z-
lerle agikhyor: “Tarimsal alanla-
rin yerlesime agilmasi da tarim-
dan bir seyler gétiiriiyor. Bunun
yaninda bilingsiz sulama top-
raklarimizi verimsizlesiyor. Sim-
di devlet destegi ile damlama
sulamaya gegiliyor ama heniiz
tam anlamiyla bunu basarama-
dik. Tarim tekniklerinin ileriye
dogru goétiirilememesi bu ve-
rim diistslerinde rol oynuyor.”
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AMATOR YETISTIRICILIK

Canlilar ve
Beslenme Ihtiyaclar

Mesut Tektimur

Vilmorin Anadolu Tohumculuk / Zevk Bahgeciligi BSlimii Satig Midiirt

Amator yetistiricilerin en blylk yanilgisi, sadece su ve topragin bitki yetistirmeye
yetecegi dusuincesidir. Oysa nasil bizler icin saglikli ve yeterli beslenmek bir
ihtiyagsa bitkilerimiz icinde bu beslenmek en temel ihtiyactir.

Yasamamiz igin gerekli olan be-
sinleri kullanmak; saglikli, keyif-
li bir hayat i¢in ¢ok énemli. Bunu
biliyor ve beslenmemize ¢ok dik-
kat ediyoruz. Peki, hayatimizdaki
en 6nemli varliklardan olan can
dostlarimiz ‘bitkilerimizin’ sirasi
geldiginde besinlerini secerken
de yeterli dikkati gosteriyor mu-
yuz?

Profesyonel vyetistiriciler, para
kazanabilmek igin bitki besle-
mede kullandiklara driinlere dik-
kat etmek zorundalar; bunu he-

pimiz biliyor veya kolayca anli-
yoruz. Fakat evinde, balkonun-
da, bahcgesinde zevk icin bit-
ki yetistirenler beslenme konu-
suna ne kadar dikkat ediyorlar?
Sektérdeki 20 seneyi askin tec-
riibeme dayanarak ezici bir ¢o-
gunluk icin ‘sadece su ve topra-
gin bitki yetistirmeye yettigi’ di-
stincesinin yetistiriciler arasinda
hakim oldugunu sdyleyebilirim.
Oysa ozellikle saksi icinde yetisti-
rilen bitkiler, belli bir slire sonra
ortamdaki besinleri tiiketir, biti-

rir ve sonrasinda gelsin sararma-
lar, yaprak dékmeler, bozulma-
lar ve nihayetinde &lim! Sarar-
malar bagladiktan sonra bitkiyi
saghgina kavusturmak
tahmin edebileceginiz gibi ¢ok
daha zordur. Maalesef ¢ogunluk-

tekrar

la ufak midahaleler ile olusmasi-
ni engelleyebilecegimiz bir sorun
icin ancak o sorun ortaya ¢iktik-
tan sonra ¢are aramaya baslariz
ve genellikle de ¢ok ge¢ kalirz!

Bitkileri dengeli beslemek icin
asagidaki temel bilgileri g6z 6nii-

ne almaniz blyik oranda ola-
st sorunlari engellemeye yeterli
olacaktir.

Gicekleri icin yetistirilen bitkiler:
Ornegin;
camgiizeli, menekse... Besleme-
de genel olarak daha bol ve daha
glizel ¢icek agmalart i¢in azot (N)
orani disik, fosfor (P205) ve
potasyum (K20) oranlari yiiksek

sardunya, petunya,

kompoze giibreler tercih edilme-
lidir.
Ancak, asidik ortamdan hoslanan

Farkli 6zellikleri
icin yetistirilen
bitkilerin degisik
donemlerde, S
yildan yila i 3
farkhhk gosteren
ihtiyaclarina gore
belirlenen yardimci

 ORKIDE

besin maddelerinin
saglanmasi
gerekir.

& GENTA




bitkiler icin (6rnegin acelya, ro-
dodendron, ortanca, gardenya,
vb.) yliksek oranda fosfor ve po-
tasyum yaninda demir (Fe) takvi-
yesi de gerekir. Bitkilerin demi-
ri kullanmalari igin ise yetistirme
ortaminin yani topragin asidik ol-
masi (pH 5 ila 6,5 araligr) saglan-
malidir. Bu amacla pH’1 ayarlan-
mis 6zel saksi topragi veya torf
kullamlmahdir; ayrica kullandigi-
miz sulama suyunun pH’ina da
dikkat etmemiz gerekir; aksi hal-
de belli bir siire sonra topragin
pH’1 kaginilmaz bir sekilde yiikse-
lecek ve bu tip bitkilere kot etki
yapacaktir.

Yapraklari icin yetistirilen
bitkiler:

Ornegin; ficus, yuka, dracena...
Guzel, parlak ve saglkll yaprak-
lar elde edebilmek ve bunu siir-
diirebilmek icin azot (N) orani
yliksek kompoze giibreler kulla-
nilmaldir.

Farkli 6zellikleri icin yetistirilen
bitkiler:

Ornegin kaktusler, orkideler, giil-
ler... Bu bitkilerin her birinin fark-
Il doénemlerde farkli ihtiyaglari
vardir. Yetistiricilikte basarili ola-
bilmek icin azot, fosfor ve potas
gibi temel besin maddelerinin ya-
ninda bitkinin degisik dénemler-
de, yildan yila farkliik gdsteren
ihtiyaglarina gére belirlenen di-
ger yardimar besin maddelerinin
de saglanmasi gerekir.

Zevk bahcgecileri icin diger nem-
li bir husus ise besin maddeleri-
nin eksikligi kadar fazlaliklarinin
da bitkiler lizerinde olumsuz etki
Ozetle
iyi bir besin programi olusturabil-
mek icin dogru bilgilenme ve ka-
liteli Grainler kullanimi gerekmek-
tedir. Firmalarimizin drettigi ‘bit-
ki besleme Urtinleri’ gerek kalite

yaptiklarini bilmeleridir.
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gerekse formilasyon olarak ta-
mamen profesyonel ellerde, en
miikemmel sekilde Gretilmekte-
dir. Ayrica ‘bitki besleme {rtin-
lerimiz’ profesyonel yetistiricile-
re yonelik triinler gelistiren tlke-
mizin en iyi teknik altyapilarindan
birine sahip teknik takimimizin
engin deneyimleriisiginda gelisti-
rilmekte ve ‘asgari dozlar ile aza-
mi sonug alma’ hedefimiz dogrul-
tusunda Uretilmektedirler. Tim
bunlara ek olarak zevk bahcecile-
rine yonelik yine tilkemizin en ge-
nis satis takimlarindan birine sa-
hip olarak her isteyene en dogru
bilgiyi aktarma hedefi
ve gayretinde-
yiz.

I |;L
|

« GENTA

isimizi cok énemsiyor, saygi du-
yuyor ve zevk bahcecilerinin ihti-
yaclarina en uygun ‘bitki besleme
Urlinlerini” gelistirip, en kaliteli
sekilde ¢ok genis bir dagitim
ag ile masterilerimize sun-
maya ¢alisiyoruz. Ciceklerine
gozleri gibi bakan, giliimse-
yerek onlarla konusan, onla-
ra isimler takan zevk bahceci-
lerini ¢ok iyi anliyor, onlara ve
bitkilerine ¢ok deger veriyoruz.

.......................

Cigekleri igin yetistirilen bit-
kilerden sardunya, petunya,
camgiizeli ve meneksenin
beslemesindede genel ola-
rak daha bol ve daha giizel
cicek agmalar icin azot (N)
orani dusiik, fosfor (P205) ve
potasyum (K20) oranlari yiik-
sek kompoze giibreler tercih
edilmelidir.

Ozellikle saksi
icinde yetistirilen
bitkiler, belli bir

sure sonra

ortamdaki besinleri
tketir, bitirir
ve sonrasinda

sararmalar,

yaprak dokmeler,
bozulmalar

baslar.
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BAYINiN SESi

Emsaline Gerek Yok
Kendisi Burada

“Ben ziraat muhendisi olarak tarim isini ¢ok iyi biliyorum dersem ukalalik yapmis
olurum. Ama herbisitlerin Gnemini ve iyi tohumun nasil olmasi gerektigini biliyo-
rum” diyen Burhan Oz, Izmir'in Bayindir ilcesinde bayilik yapiyor. Oz, Bayindir'da
domates deyince emsal gosterilen ¢esidin JOKER F1 oldugunu séyluyor.

zmir'in i¢ kesimlerinde ka-
lan, Kig¢lk Menderes’in ve-
rimli  topraklariyla  besle-
nen ve ekonomisi agirlikli ola-
rak tarim ve hayvanciliga daya-
nan Bayindir, tarimsal dretimi
ile izmir'in gida deposu ilcelerin-
den biri. Ozellikle siis bitkisi yetis-
tiriciliginde énemli bir gelire sa-
hip olan Bayindir tim Ege’de ol-
dugu gibi zeytin yetistiriciliginde

18

ve meyvecilikte 6n plana ¢ikiyor.
Bayindir’da son yillarda gelisen
hayvanciiga bagl olarak silajlik
musir ekimi de artmis durumda.
Bayindir'da zirai ilag, tohum ve
giibre bayiligi yapan Burhan Oz,
1988 yilinda Ege Universitesi Zi-
raat Fakdiltesi Tarim Makinele-
ri Bélim{’nden mezun olduktan
sonra Oz Tarim’i kurmus. Sirketi-
ni kurdugu ilk yillarda Bayindir’da
2 bayi oldugunu, simdi ise bu ra-
kamin 6’ya giktigini sdyleyen Bur-
han Oz, “Bizim sektdriimiiz mig-
teriden dolayl hi¢ sikinti yasa-
maz. Herkesin kendine gére miis-
terisi vardir. Tek sorun tahsilattir.
Kiglk bayi kiiglik tahsilatlarla ug-
rasir, blylk bayi biyiik tahsilat-
la” diyerek, kendi sektoriine dair
izlenimlerini paylasiyor.
“Bayindir’daki ilk bayilerden
biri olmamiz piyasaya
sonradan giren arka-
daslarimiza gére avan-
tajimizdir. Dag koyle-
rinde bile bizi tani-
yorlar. Biz kar payr-
mizi diislik tutarak
satis yapiyoruz; fi-
nans glciimiz ve
riin  gesitliligimiz
de iyi. Tim bunlar
bizim igin avantaj
oldu” diyen Oz, fir-
manin faaliyete basla-

Burhan Oz
Oz Tarm

digr 1991°den bu yana tarim Ure-
ticilerinin arttigini, daha evvel y6-
rede cicekgilik yapilmazken bu-
giin Bayindir'da gigek Uretiminin
ciddi boyutlara ulastigini soyli-
yor.

“Ben ziraat miihendisi olarak ta-
rim isini ok iyi biliyorum dersem
ukalalik yapmis olurum. Ama her-
bisitlerin 6nemini ve iyi tohu-
mun nasil olmasi gerektigini bi-
liyorum” sézleri ile Oz, bayi ola-
rak Ureticiye verdigi hizmette te-
mel yaklagiminin ne oldugunu ta-
rif ediyor. Oz, ekliyor: “Benim icin
insektisitler tarimsal (retimde
ikinci plandadir. Ama iyi bir ot ila-
cnin faydasini ¢ok iyi bilirim. Ot
ilaciile Greticinin maliyetini disu-
rebilirsiniz. Veya Ureticiye iyi bir
cesit ektirdiginizde onun glve-
nini kazanabilirsiniz. Bu sebeple
Ureticimize belli Giretim program-
lari sunarak gitmeyi tercih ediyo-
ruz.”

Bayindir’da tarimsal Gretimdeki
cesit zenginligine Burhan Oz de
vurgu yapiyor: “Bayindirda ak-
liniza gelecek her tiirli tanim ya-
pilir. Cicekten baslamak kaydiyla
cok cesitli sebzeler Uretilir. Ozel-
likle kislk sebze tretimi ¢ok yo-
gundur bu bdlgede. Enginar re-
timi de yeni yeni basladi. Doma-
tes, patlican, biber, patates yay-
gin olarak ekilen driinler arasin-
da. Bu yil yukli miktarda pamuk
tarimi da yapilmaya basladi. Ben
de son olarak 6 bin dekarlik tohu-

mu tek bagima sattim” diyen Oz,
Urin gesitliliginden ve verimin-
den memnun olan Bayindir {re-
ticisinin en blyik sikintisinin bo-
linmis araziler oldugunu ifade
ediyor. Bayindir’da treticiler ken-
di Grlinini pazarlara goétirip sa-
tiyor. Genis bir tiretim alanina sa-
hip olan patatesi genellikle s6z-
lesmeli olarak Uretiyorlar. Pamu-
gun bu yil yogun bir ekim alani
bulmasi ise en ¢ok misir ve sal-
calik domates ekim alanlarini et-
kilemis. Yilin 3 déneminde marul
eken (reticiler kighk Uriinlerde
epey iddialilar. Bayindir'da yay-
la Ureticisinin Uretim tercihi ise
Gziim ve kirazdan yana.

Bayindir Gireticisini ‘bilingli Gretici’
olarak tabir eden Oz, bunda ken-
dilerinin ve Tarim ilge Miidirliik-
lerinin de payi oldugunu dile ge-
tiriyor. “Ureticiler 6zellikle ilag-
lamada bilgi sahibi oldular. ilag-
lama ile hasat arasinda gecme-
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si gereken siireye gayet iyi uyu-
yorlar. Eskiden buna ¢ok uyulmu-
yordu. Cevredeki kanser vakala-
rini goérdiikge Ureticiler de elleri-
ni vicdanlarina koydular. Hatala-
rini fark ettiler” diyen Oz, dogru
ve kuralina uygun zirai ilag kulla-
niminin gerekliligine dikkat ceki-
yor.

Kendi sirketini kurmadan evvel
bir tarim firmasinda ¢alisirken za-
ten Vilmorin Anadolu Tohumcu-
luk (VAT) ve GENTA'y1 tanidigi-
ni ifade eden Burhan Oz, sirke-
tini kurar kurmaz da bu tanigikli-
g1 profesyonel bir is iliskisine do-
ndstirmis. Firmasini kurdugu ilk
glinlerde duvarina astig1 VAT ve
GENTA afisini hi¢ cikarmayan Oz,
treticiye onerdigi ilk tohum ce-
sitlerinin de bu firmalarin gesitle-
ri oldugunu ifade ediyor fakat ek-
lemeyi unutmuyor: “ilk sattigim
domates tohumu VATIndir. ilk
aradigim firma VAT ve GENTA’dIr.
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JOKERF1

Guinkd bu gesitlerde hig sorun ya-
samadim. Bir sorun yasansa dahi
teknik ekibin bunu telefi edecegi-
ni bilirim. Su anda VAT ve GENTA
teknik ekibi bakimindan gercek-
ten ¢ok gticll. Ekim doneminden
hasat dénemine kadar tek tek bi-
zimle Ureticileri geziyorlar. Yeni
cesitler denerken de itinali galigi-
yorlar” diyor.

“VAT deyince benim aklima ilk
g6z agrimiz olan karnabaharda
TAROKE F1 gelir. Daha sonra bu
cesit yenilendi yerine; LOCRIS F1,
MEMPHIS F1, CENDIS F1 geldi.
Karnabahar ¢ok hassas bir (riin-
diir ve gesidin teknik 6zellikleri
bilinmeden ekim yapilmaz. Ure-
ticilerin karnabaharda bence ha-
tali yaklasimlarindan biridir bu.
Uriiniin ekim dénemlerini ¢ok
iyi bilmek gerekir. LOCRIS F1’in
hasadi en geg Aralik 15’te biter,
tabi hava sartlari uygun giderse
CENDIS Fr’de ise Ocak sonunda

PAZAR GARANTILI MEMPHIS F1

@ Ercivan Nizamoglu
Uretici/ Bayindir

Ben 57 yasindayim. 35 yildir retici-
yim. Pamuk, domates, karpuz biber,
misir, yonca, marul cesitleri, kirmi-
z1 ve beyaz lahana, Briiksel lahana-
si, brokoli, karnabahar tiretiyorum.
Pamugun gecmiste para etmemesi
bizi sebzeye ydneltti. Simdi 3 mah-
sul yapiyoruz ve kazancimiz iyi. Karnabaharda 7 ¢esit tohum eki-
yorum farkli firmalara ait. Ama 7 senedir MEMPHIS F1 ekmekten
vazge¢medim. Bunun yaninda VAT’in CENDIS F1 ¢esidini de ekiyo-
rum. Bu cesitlerin yakaladigi renkten ve sikiliktan gayet memnu-
num, zaten tliccarlar da talep ediyor bu cesitleri. Sanayi tipi do-
mateste ise SUKSE f1 ekiyorum. Hatta bir sene burada tarla giinii
yapmistik, cok glizel verim aldim. Cevre kéylerden gelip gérdiiler
domateslerimi. Rengi, kalitesi ve pazarda gérduigti talep bakimin-
dan SUKSE f1’den de memnunum.

baslar hasatlar ve Subat sonuna
kadar da yayilir. VAT deyince do-
matesi de unutmamak gerekiyor.
Domateste BAY iMPALA f1 bizim
yoremizde ok glizel oturdu. Ama
JOKER F1 artik emsal gosterilen
bir cesittir burada. Ornegin ire-
ticiler ¢evrelerinde iyi bir doma-
tes gorirlerse onu JOKER F1 gibi
diyerek tarif ederler.
burada iyi domatesin emsali
JOKER Fr’dir.”

“VAT ve GENTA ile hig mi sorun
yasamiyorsunuz” sorusuna ise

Kisaca

0Oz, su cevabi veriyor: “Tabi ki
sikintilar olabiliyor. Ama
bir sorun oldugunda
¢6zlim getirebiliyo-
ruz. Bu nedenle
VAT ve GENTA
ile rahat calig-

yoruz. Orne-
gin ben VAT'In
misir  tohu-

munu da sa-
tiyorum. Tar-
la  ekimlerin-
de yasanan so-
runlar da ¢6zii-

liyor. Hava sartlarindan karna-
bahar bozulabilir, domateste so-
runlar yasanabilir. Diger firmalar-
la mahkemelik oldugumuz bile
oldu ama {reticilerimiz VAT ve
GENTA ekibinden Hakan Kaya ve
Cem ince’yi de taniyorlar. Uretici-
ler teknik olarak yasadiklari sikin-
tilan onlarla dogrudan gértisiip
cozebiliyorlar.”

E Karnabaharin ¢ok hassas bir Griin oldugunu
1 soyleyen Burhan Oz MEMPHIS Fr’in karnaba-
| harda en Gok ragbet goren tohum gesitlerin-
E den biri oldugunu vurguluyor.




e
SEATON SUPERMIX

Deniz yosunlarindan elde edilen mucize bitki besleme tGrini SEATON
SUPERMIX narenciye agaglarinda verimi artiriyor, agaclarin hastaliklara
karsi dayanikhhigini guglendiriyor.

Okyanuslar ve denizler; vitaminlerin, mineral tuzlarinin ve iz elementlerinin zengin kaynagidir-
lar ve deniz yosunlari tarafindan yiiksek konsantrasyonlarda absorbe (i¢ine alma) edilmektedir-
ler. Bu nedenle deniz yosunlari, eskiden beri pek ok sektérde ¢ok genis bir kullanim alani bul-
mustur.

Deniz yosunlarinin bilinen en eski kullanim sahasi giibre olup en ¢ok Uzakdogu’da kullaniimistir.
Avrupa’da 12. yiizyilda Fransa, irlanda, ingiltere gibi kiyilari genis Glkelerde bu tip degerlendirme
cok olmustur. Fransa, deniz yosunlarindan yararlanmaya genel olarak 17. ylizyilda baglamistir.
Deniz kiyisi uzun ve deniz yosunu bol olan Norveg, irlanda, Fransa ve Amerika gibi ilkelerde mev-
cut algler, giibre olarak fakir topraklarin degerlendiriimesinde kullaniimaya baslanmis ve dolayi-
st ile glibre sanayi gelismeye baslamistir.

Diinyada ticari olarak biyik 6l¢lide kullanilan yosun kaynaklari genellikle 4 ayri yosun tirini
veya bu tirlerden bazilarinin karisimini ya da isimleri tam olarak belirlenmemis tiirleri kapsamak-
tadir:

1. Rhodophyta (Kirmizi Algler)

2. Phaeophyta (Kahverengi Algler)

3. Chlorophyta (Yesil Agler)

4. Cyanophyta (Mavi-yesil algler)

OKYANUSTAN GELEN GUC

Yosun &zleri; meyve depo kayiplarinin azaltilmasi, Girin miktarinim arttirilmasi, topraktan inorga-
nik besin maddelerinin alinmasi, tohum ¢imlenmesi ve stres kosullarina direncin arttiriimasi gibi
alanlarda 6zellikle gelismis Ulkelerde organik tarimda daha fazla degerlendirilmektedir.
Gunimizde pek ¢ok tlilkede; teknolojinin de gelismesi ile birlikte deniz yosunlarinin sivi ve toz
ekstrasyonlarinin; gerek dogrudan topraga gerekse piiskiirtme yolu ile yapraklara verilerek bitki
beslemede kullaniimasinin verim ve iiriin kalitesini arttirdigi yapilan arastirmalarla anlasiimistir.

20

Cem ince
Ziraat Miihendisi

PAYDAS [ Agustos 2011



SEATON SUPERMIX'in diger faydalari

e Bitkilerin makro ve mikro besin kaynagidir. Toprakta bitki
tarafindan alinamayan 6zellikle mikro elementleri selat for-
muna getirerek bitkinin en yliksek oranda bu elementleri al-
masini saglar ve bunlari bitkide dengeli hale getirir.

e Meyve agaglarinda yan dallanmayr ve meyve tutumunu
arttirir; cicek ve meyve dékiimiinii azaltr,

e Uriinlerin depolamaya daha dayanikli olmasini saglar,

e Makro ve mikro besin elementlerinin topraktan dengeli
olarak ve uzun stirede alinmasini saglayarak verimi ve kali-
teyi ylikseltir,

e Pazar ve ihracat degerini arttirir.

SEATON SUPERMIX, tim bu beklentilerinize cevap vere-
bilmek amaciyla hazirlanmig olup; icerigindeki “potasyum
fosfat” sayesinde bitkilerde savunma mekanizmasini uya-
ran fitoaleksin tretimini de arttirmaktadir.

SEATON SUPERMIX, farkli deniz yosunu tiirlerinin icinde tarimsal
liretimde en basarili sonuglari veren ve kahverengi alglerden olan As-

cophyllum nodosum ile formiile edilirken; potasyum, bor ve magnez-

yumla da zenginlestirilmistir.

SEATON SUPERMIX, bu 6zel formiilasyonu sayesinde;
e Kuvvetli kék gelismesini saglayarak, bitkilerin topraktan daha
fazla bitki besin maddesi ve su almalarini,

« Bitkilerde klorofil olusumunu hizlandirarak yesil aksamin artma-

sini, dolayisiyla fotosentezi arttirarak; karbonhidrat, seker, prote-

in vb. maddelerin sentezlenmesini,

e Bitkilerin hastalik ve zararlilara karsi direng gelistirmelerini,

* Bitkilerin cevresel etmenlerden ve bazen de yanlis uygulamalar-

dan kaynaklanan strese dayanimini arttirirken; bu stres kosullarin-

dan daha kolay ¢ikmasini saglar.

KULTUR BIiTKILERI YAPRAKTAN DAMLAMADAN UYGULAMA DONEMLERI

Seftali, Kiraz, Erik 75-100 gr /100 It su

Narenciye 75-100 gr /100 It su
Bag 75-100 gr /100 It su
Antep Fistig 75-100 gr /100 It su

Zeytin 75-100 gr /100 It su

Domates, Biber, Patlican 75 - 100 gr [ dekar

Aycicegi 50 - 75 gr [ dekar
Pamuk 100 gr [ dekar
Misir 100 gr [ dekar

PAYDAS | Agustos 2011

1,5 kg [ dekar

1,5 kg [ dekar
1,5 kg [ dekar

1,5 kg [ dekar

1,5 kg [ dekar
1kg [ dekar

1kg [ dekar
1kg [ dekar
1kg [ dekar

1. meyve tutumunda

2. hasat sonrasi (yesil aksam)

1. %80 petal dokimu

2. hasat sonrasi (yesil aksam)

1. ¢iceklenme 6ncesi

2. meyve tutumu ve gelisiminde
1. %80 petal dokimi

2. meyve gelisimi

%80 cicek dokimii sonrasi

1. dikimden 15 giin sonra

2. m eyve tutumundan énce

5-6 gercek yaprakli dénem
Tarak tutumundan sonra

Bitki diz boyuna geldiginde (50-60 cm)
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Icimizden Biri:
Ergin Doganguzel

Erglin Doganguizel
2000 yilinda calis-
maya basladigi Vil-
morin Anadolu To-
humculuk (VAT) ve
GENTA'da Uriin Ge-
listirme (URGE) ve
Tohum Tescil Ka-
yit béliminde go-
rev yapiyor. Do-
ganguzel, “"VAT ve
GENTA'nin her kilo-
metre tasinda bizim
de izimizin oldugu-
nu goérmek gurur
verici” diyor.

rgin Doganglzel'in ha-
Eyat hikayesi 1972 yilinda
Almanya’da basliyor. An-

cak onun ziraatla olan baglari 5 ya-
sindayken doéniis yaptiklart mem-
leketleri Ankara’nin $ereflikoghi-
sar kasabasinda atiliyor. ilk, orta
ve lise egitimini Ankara’da ta-
mamlayan Dogangiizel dedesin-
den kalma arazilerinde elma ve
kayist agaclari, tGziim baglari ara-
sinda biiytyor. Bir bitki nasil yeti-
sir, zirai miicadele nasil yapilir, bir
kasa kayisi pazarda nasil satilir ¢co-
cukluk yillarinda gérerek ve yasa-
yarak 6greniyor. Toprakla kurdu-
gu iliskiyi tniversitede ziraat oku-
yarak da perginleyen Dogangi-
zel, Uludag Universitesi Ziraat Fa-
kiiltesi Tarla Bitkileri B6limii’nden
mezun oluyor. 1994 ve 1998 yilla-
ri arasinda mezun oldugu universi-
tede arastirma gorevlisi olarak da
¢alisan ancak devlet memuru ol-
mak pek de cazip gelmediginden
olsa gerek Doganglizel liniversite-
den ayrilarak o6zel sek-

torde kariyerini yeniden ¢izmeye
karar veriyor. 1998 yilinin ortala-
rinda Fransiz bir tarim ilaci firma-
sinda c¢alismaya baslayan, daha
sonra askere gidip gelen Dogan-
glizel icin uzun yillarni verece-
gi VAT ve GENTA ile tanismasi da
askerden donis yillarina denk ge-
liyor. “Askerden doéner dénmez
Vilmorin Anadolu Tohumculuk’un
Marmara ve Karadeniz Bélge Dist-
riblitéri olan Goéker Tarim Limi-
ted firmasinda teknik eleman ola-
rak calismaya basladim. Goker va-
sitasi ile VAT ve GENTA’yi, Yavuz
Batur’u ve o zamanki ekibi tanimis
oldum. Goéker’de tam bir yil ¢alis-
tiktan sonra 2000 yilinda VAT ve
GENTA’da ¢alismaya basladim” di-
yen Doganglizel, 11 yildir galistig
VAT ve GENTA’da yillar icinde ya-
sanan degisimleri ve hi¢ degisme-
yen temel degerleri anlatiyor.
VAT ve GENTA’yr Tirkiye’de say-
gin bir yere getiren, cirosal an-
lamda basarisini saglayan, kisa-
ca VAT ve GENTA’yl var eden bi-
rimin URGE bélimi oldugu-

— _ﬂ nu soyleyen Dogangi-

zel kendisinin de calisti-

g1 bu birimin stratejik bir
onem tasidigini ifade edi-
yor. “URGE’nin esas isi pi-
yasaya uygun yeni driinle-
ri bulmak, gikartmak, pa-
zara uygunlugunu deger-
lendirdikten sonra saticila-
rin 6niine satabilecegi lriin-
leri sunmaktir. Bunun yanin-

da bizlerin pazar egilimlerini
ok iyi analiz etmemiz gere-
kir. Ornegin pazar artik kirmi-
z1 degil de mavi domates gor-
mek istiyorsa bunu 6nceden
gorilip hissetmemiz lazim. Ki-

sacas! pazarin nabzini biz tutuyo-
ruz. Su anda bizim elimizde belki
de 16’dan fazla tarla domatesi ce-
sidi var. Ama bunlarin icinden pa-
zara en uygun olan gesidi 6n pla-
na ¢ikarmak maharet istiyor” di-
yen Dogangiizel URGE’nin énemi-
ni vurguluyor.

Akademik kariyerinden vaz gece-
rek 6zel sektérde calismayr secti-
gini ve hi¢ pismanlik duymadigimni
sdyleyen Doganglizel bunu dog-
ru yerde, dogru zamanda dogru
insanlarla galisiyor olmasina bag-
liyor. “ise basladigim giinden bu
yana VAT ve GENTA’da bircok de-
gisim oldu. 12 kisilik bir ekipten 95
kisinin galistig bir sirkete déniis-
tiik. Sirketimiz biiytidiik¢e bu ba-
sary1 hep birlikte paylastik. Sunu
sdylemeliyim ki bu kalabalik kad-
rolara ¢ikarken her kilometre ta-
sinda bizim de izimizin oldugunu
gormek gurur verici” diyen Do-
gangiizel, sirketin hi¢c degismeyen
temelinin ise giiven ve sevgi ol-
dugunu séyliiyor ve ekliyor: “ise
ilk basladigimiz yillardan beri Ya-
vuz Bey kendi ¢alisma disiplinini
bize aktardi. Burada karsilikli gi-
ven ve sevgi temelli bir iligki var.
Yavuz Bey’le gerek is gerekse 6zel
hayatimizla ilgili her seyi konusup
paylasabiliriz. Dolayisi ile arkaniz-
da bdyle bir insanin oldugunu goé-
riince mesai kavramini disinmez-
siniz. Ama bizim i¢in calisma saat-
lerimiz gok 6nemli degildir. Bunun
sebebi de kuruma duydugumuz
biylik saygi ve emegimizin karsi-
g alacagimiza dair inancimiz-
dir. Biz bu sirketi kendi aile sirketi-
mizmis gibi gériip benimsedik. Bu
da bize basariyr ve mesleki doyu-
mu getirdi.”
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ANTALYA
BOLGESI

Yalgin
Peksayin

0532 694 08 81
X ypeksayin@anatoh.com

FETHIYE-MUGLA
BOLGES

Sertan Sabri
Geng
0530 497 89 35

< sabri.genc@anatoh.com

EGE
BOLGESI

Cem

Ince

0533 529 47 00

X cince@anatoh.com
MARMARA
BOLGESI
Ergan
Doganglizel

0533 368 64 47
< ergund@anatoh.com

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK ve GENTA

MERSIN-ADANA
BOLGESI

ilker
Kog¢

0533 247 96 88
ilkerkoc@anatoh.com X

HATAY-ANTEP-MARAS
BOLGESI

Erkan
Ergln

0532 293 12 98
eergun@anatoh.comxi

GUNEYDOGU
BOLGESI

Tahir
Erisen

0532 351 38 73
tahirerisen@anatoh.com X

VILMORIN ANADOLU TOHUMCULUK & GENTA

Giizelyal, Bati Sahili, Ciftlik Sok. No:9 34903 Pendik iSTANBUL
Tel: +90 216 392 36 04 pbx  Fax: +90 216 493 51 81
anatoh@anatoh.com www.anatoh.com
info@gentatarim.com www.gentatarim.com
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